
NPEX Investeerders- 
bijeenkomst

10 september 2024



Programma

14:30 - 14:40 Welkom & sponsoring actie

14:40 - 15:00 Algemene update Tover

15:00 - 15:15 Financiële update 

15:15 - 15:45 Vraag & antwoord

15:45 - 16:15 Borrel en sponsor tickets

16:15 - 16:45 Sponsor uitslag 

16:45 - 17:00 Afsluiting

•



Welkom!



https://docs.google.com/file/d/1Udl7yXgcI2yYlCkwoymFrxb_dB4rV9FT/preview


Algemene update
Hester Le Riche - CEO en oprichter



Mooie ontwikkelingen

● Tover maand op maand winstgevend 

● Tovertafel Pixie sluit aan bij de behoefte in de markt

● De opvolger van Tovertafel 2 eind 2024 in productie 

● Stijgende trend verkoop hoogst geprijsde spellen pakket ʻCompleteʼ

● Tover succesvoller in verkoop aan bestaande klanten



Verwachting voor dit jaar

● Er is onverminderd veel interesse in de Tovertafel, echter 
de verkoop looptijd duurt langer vanwege druk op 
budgetten - groeiend aantal openstaande offertes

●

● We zullen uitkomen aan de lage kant van onze 
verwachtingen voor 2024

●



Plaatjes: Klanten met een Abonnement. Groei neemt af, 
maar NL goed.



Doelstelling voor de komende 12 maanden

● Van winstgevend naar de cash flow positief 

● 250 Tovertafels / 12 maanden meer verkopen

● Wij gaan ervan uit dat de budgetten voorlopig beperkt blijven

● Wij zien veel potentie in onze huidige klantenbestand van 10.000+

● Een gediversifieerde selectie van groei initiatieven 



Korte termijn

● Campagne op abonnementen

● Focus op Complete pakket

Focus op omzetgroei

Middellange termijn

● Nieuwe distributiepartners

● Uitbreiden naar Spanje

● Doorontwikkeling Pixie

● Uitbreiden van aanbod voor 

bestaande klanten

Lange termijn

● Samenwerking in Zuid Korea

● Verkennen Japanse markt

● Vervolg op nieuw concept



Plan van aanpak t.a.v. de uitdagingen

● Optuigen van sales promoties om de looptijd te verkorten 

● Ontwikkelen van producten en services en acties voor 10K bestaande 
klanten zoals……..

●

● Ontwikkelen van een enterprise oplossing voor de groeiende vraag 
naar licentie aankoop in bulk

●

● Aantrekken van nieuwe partners; FDMT in Canada, Ambassadeur 
Mexico en SmartBox in UK 

●

● Onderzoek naar nieuwe markten 
○ Business plan bestaande partner, betreden Spaanse markt
○ Duitse distributeurs zijn gestart met verkoop inclusief onderwijs doelgroep
○ Handelsmissie RVO naar Japan oktober 2024 

○ Samenwerking met Bio Health Convergence in Zuid Korea 



https://docs.google.com/file/d/1u4igSBnyM_l1A_x-2nhoXEkz_1pPA645/preview


Financiële update
Bob Bennink - CFO



https://docs.google.com/file/d/1QvdmdaL-bG2l18Fi7E4pbVkLCup-_vJS/preview


Q & A 



Financiële Update



2022 grote Partner orders in het 4e kwartaal

• Voornamelijk Frankrijk

Leidend tot een omzetpiek in 2022 en -dal in 2023

Verkopen in de markt stabiel

In 2024 toename verkoop aan partners

• Voorraad bij partners is afgelopen en bij sommige 

nihil

Disbalans tussen verkopen markt en aan partners



Winst en verliesrekening: van verlies naar winst



1e halfjaar winstgevend en op de goede weg



Toelichting Balans



Vooruitzicht 2024 in lijn met budget en dus veel beter dan 2023



Vooruitzicht 2024 in lijn met budget en dus veel beter dan 2023



Conservatieve forecast 2024-2029: solide winst



2028-2029:

• Positieve cash flow uit operatie
• Lagere aflossingen bank + overheid
• NPEX Aflossing

2025-2027:

• Positieve cash flow uit operatie

Cash flow forecast: ruim voldoende voor aflossing

2024:

• Werkkapitaal en productontwikkeling
• Inkomsten NPEX


