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De effectenbeurs voor middelgrote ondernemingen

13e editie

IMPULS VAN €185 MILJOEN IN GROEI EN VERNIEUWING MKB

NPEX-effectenbeurs op weg
naar honderdste notering

De NPEX-effectenbeurs

is onderweg naar de
honderdste succesvolle
financiering in zijn
bestaan. Maar liefst ruim

€ 185 miljoen brachten de
beleggers in de afgelopen
jaren bij elkaar om de
ambitieuze groeiplannen
van gedreven ondernemers
te realiseren. Obligaties en
certificaten van aandelen
kregen een notering aan de
NPEX-aandelenbeurs, een
online handelsplatform
waar de effecten kunnen
worden verhandeld.

Bijna 100 ondernemingen realiseerden hun
plannen dankzij het kapitaal dat ze hebben
opgehaald via NPEX. Waar voorheen
bedrijven voornamelijk afthankelijk waren
van banken voor hun financiering is er

via de NPEX-effectenbeurs een serieus
alternatief ontstaan.

Ondernemers krijgen zelf het stuur in
handen in plaats van dat ze zich hebben

te schikken naar de eisen van een bank of
van één financier. De afweging ligt bij de
onderneming: gaan we naar de bank voor
financiering of kiezen we bijvoorbeeld
voor de NPEX-effectenbeurs?

Ambities

Het succes van NPEX wordt ook

bepaald door de doelstelling dat NPEX
een betrouwbare partner wil zijn.
Transparant naar bedrijven en beleggers
toe en beschikkend over de vereiste
vergunningen en het permanente toezicht

van De Nederlandsche Bank. Het beroep
op de kapitaalmarkt door bedrijven wordt
ingegeven door de ambities van DGA’s en
directies in het groot mkb.

Doelen

Wat doen bedrijven met kapitaal dat wordt
opgehaald? Ondernemingen willen hun
liquiditeit verbeteren, het werkkapitaal
vergroten, uitbreiden naar het buitenland
of er is kapitaal nodig voor het doen van
een overname.

Bedrijven kunnen bij NPEX vanaf
€500.000 terecht voor groeifinanciering.
De onderneming moet minimaal 3 jaar
bestaan, er moet een bewezen trackrecord
zijn en het bedrijf moet groei nastreven.
De afdeling New Business bij NPEX,
waarvoor CCO Alan van Griethuysen
verantwoordelijk is, speurt naar geschikte
kandidaten voor een beursnotering.
Geinteresseerde ondernemers kunnen
ook eenvoudig online een aanvraag doen.
Uiterlijk de volgende werkdag wordt er

contact met de betrokken ondernemer
opgenomen. Van Griethuysen, die een
lange loopbaan heeft in de Nederlandse
beurswereld, weet dat er bij bedrijven

een grote vraag naar geld is. ,,Maar
ondernemingen moeten wel door

onze checks heenkomen. Na de eerste
kennismaking wordt een vaste procedure
gevolgd. Er wordt een balansrating
uitgevoerd”, aldus Van Griethuysen. De
eerste formele stap is de ondertekening
van een noteringsovereenkomst. Daarna
volgt een Limited Sanity Check en wordt er
gewerkt aan het informatiedocument voor
beleggers.

Begeleiding

Mark-Jan Werner, lid van het team Listing
van NPEX, zegt in dit NPEX Nieuws over de
procedure. ,,We kijken niet alleen naar het
juridische minimum, maar we denken

ook na over wat een potentiéle belegger
zou willen weten, wat vindt die interessant
aan de onderneming”, aldus Werner.

www.npex.nl

Taco Bell groeit

T Bello Netherlands heeft begin dit
jaar het tiende restaurant van deze
specialist in Mexicaans fastfood in
Nederland geopend.

Daarmee is een lang gekoesterde wens
om in de omgeving van Utrecht een
restaurant te openen gerealiseerd,
meldt de directie. De vestiging van
Taco Bell bevindt zich in Utrecht
Leidsche Rijn Centrum aan het
Brusselplein 191. Het restaurant heeft
een vloeroppervlakte van ongeveer
180 m? en met 24 zitplaatsen is het een
compact restaurant met uitzicht

op het plein.

NPEX-notering
en prijs voor Avy

Het bedrijf Avy uit
Amsterdam produceert

op basis van eigen
ontwikkelde technologie
dronevliegtuig de Avy
Aera. Deze vliegtuigdrone
is in staat om bij een
melding van een incident
autonoom uit te vliegen
zodat ze vaak al binnen
enkele minuten ter plaatse
zijn. De Avy is zeer geschikt
voor brandweer, politie, ambulance en
kustwacht in geval van calamiteiten.
Met camerabeelden en warmtebeelden
krijgen de hulpdiensten snel inzicht
waardoor ze hun dienstverlening
kunnen optimaliseren.

Avy wil maximaal €2,5 miljoen lenen
via de NPEX-effectenbeurs tegen

een rente van 10,5%. De obligaties
hebben een looptijd van maximaal

60 maanden. De dronebouwer won

de AFAS Young Business Award 2023.

e Patrique
Zaman

Directe notering aan de NPEX-effectenbeurs kans exitvoor DGA’s

Aandelen van een onderneming waarin
je hebt geinvesteerd kun je op termijn
ook te gelde maken via een direct listing
aan de NPEX-effectenbeurs. Doorgaans
stappen bedrijven op NPEX af die

op zoek zijn naar groeivermogen. Ze
trekken kapitaal aan via de uitgifte van
obligaties of certificaten van aandelen
via het beleggersnetwerk van NPEX.

Bij een beursgang via een ‘directe
notering’ worden geen nieuwe aandelen
uitgegeven, maar worden bestaande
aandelen van de vennootschap

geregistreerd aan de NPEX-
effectenbeurs. Hierdoor worden reeds
bestaande belangen in het
bedrijf verhandelbaar gemaakt.
Door die beursnotering komt er
een marktprijs (koers) voor de
bestaande aandelen tot stand.
De bestaande aandeelhouders
kunnen zelf beslissen of ze hun
aandelen te gelde willen maken.
Ze bepalen wanneer ze dat willen
doen en hoeveel aandelen ze willen
verhandelen. ,,De eigenaren hebben

o

o

de regie op dit hele proces volledig
zelfin de hand”, aldus CCO Alan van
Grietyhuysen van de NPEX-
effectenbeurs. ,,Met uitzondering
van de prijs, die door vraag en
aanbod tot stand komt. Omdat
er geen nieuwe aandelen worden
uitgegeven wordt er geen nieuw
geld opgehaald”.

Direct listing is een uitkomst voor
de aandeelhouder die op termijn van
zijn investering af wil en meteen ook
weet hoeveel zijn belang waard is. Ook

veel familiebedrijven in het groot mkb
worstelen met de vraag ‘hoe nu verder?’.
Vooral ook als er na de eerste twee
generaties een derde aantreedt, die een
veel minder grote band heeft met het
bedrijf en de werknemers.

Dan biedt een ‘directe notering’ aan de
NPEX-effectenbeurs uitkomst. Volgens
Van Griethuysen is bij een direct listing
nauwelijks of geen begeleiding nodig
van een zakenbank. Dat scheelt de
onderneming kosten.
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Alan van Griethuysen

ADVIES AAN
NIEUW KABINET

Vorig jaar heeft een groot aantal
partijen onder leiding van
demissionair minister Adriaansens
(Economische Zaken & Klimaat)

het Nationaal Convenant mkb-
financiering gesloten. Daarin wordt
vastgesteld dat een goed werkende
financieringsmarkt essentieel is voor
een stevig mkb dat in transitie is.
Digitalisering en verduurzaming zijn
daarbij de speerpunten, en daar heb
je nu eenmaal geld voor nodig om die
te realiseren.

Financiering van het Nederlandse
mkb moet beter beschikbaar en
bereikbaar worden gemaakt voor
ondernemingen, zo werd vastgesteld.
0ok wordt verwezen naar de situatie
in de ons omringende landen.
Nederland moet leidend worden in
Europa om ook aanspraak te kunnen
maken op Europese fondsen om het
mKkb te versterken, is de inzet van
Nederland.

Om de mkb financieringsmarkt te
stimuleren worden elders in Europa
fiscale prikkels ingebouwd. Daardoor
wordt het voor particuliere beleggers
aantrekkelijk gemaakt om in
middelgrote bedrijven te investeren.
Ik houd hier geen pleidooi voor een
systeem waarbij het risico wordt
afgewenteld op de belastingbetaler.
Het gaat erom, zoals de stichting
MKB Financiering ook al

eerder vaststelde, dat fiscale
stimuleringsmaatregelingen mkb-
bedrijven kunnen helpen minder
afhankelijk te zijn van de reguliere
financiering door banken.

In Belgié is er een faciliteit, de
zogenaamde ‘winwinregeling’,
waardoor het mogelijk is om een
achtergestelde lening te verstrekken
tegen een laag rentepercentage en
waar een jaarlijkse belastingkorting
tegenover staat. Als de lening

niet kan worden terugbetaald,

is er sprake van een eenmalige
belastingkorting.

Het is een goed voorbeeld van een
fiscaal instrument voor beleggers in
mkb-bedrijven, die geld aantrekken
via de NPEX-effectenbeurs, dat van
doorslaggevend belang kan zijn.
Want de mkb-ondernemer is minder
afhankelijk van de banken, terwijl
er voor investeerders een nieuwe
interessante wereld opengaat.

Mijn advies aan het kabinet:
introduceer ook in ons land een
dergelijke fiscale regeling. Bij onze
buren gebeurt het al. Schroom niet!

Alan van Griethuysen
CCO NPEX

Inschrijven op emissies

Op www.npex.nl staan de emissies
waarop ingeschreven kan worden.
Bij ‘inschrijven’ kunt u het gewenste
aantal effecten aangeven. Er kan
ingeschreven worden met € o op de
rekening. De inschrijving is definitief
zodra het volledige bedrag op de
NPEX-rekening staat.

Hoe open ik een rekening?

Het openen van een rekening is eenvoudig.
U gaat allereerst naar www.npex.nl/open-

rekening en vervolgens
ERKEND MKB FINANCIER

volgt u de stappen op het N e
online aanmeldformulier. (} /_é/
NPEX streeft ernaar uw ' '
rekening binnen twee
werkdagen te openen.

.,,ql“‘,.

Groeigeld nodig voor de opmars van
zonnepanelen van Supersola

Supersola is de eerste aanbieder van
een plug & play zonnepaneel met
een stekker. Zonnepanelen die je zelf
binnen 15 minuten kunt installeren
op elke plat dak of in je tuin. De
onderneming is in 2017 opgericht en
is gevestigd in Den Haag.

Vanuit de ontwikkelfase is het bedrijf
inmiddels in de zogeheten scale up-fase
beland; van verkoop van enkele honderden
naar enkele duizenden en binnenkort
tienduizenden Supersola’s per jaar.
Supersola heeft meer werkkapitaal

nodig om onderdelen te bestellen,
voorraad gereed product te hebben en de
groei via bouwmarkten te financieren.

Daarvoor wordt een beroep gedaan op

het beleggersnetwerk van de NPEX-
effectenbeurs.

Het bedrijf leent via de uitgifte van
obligaties maximaal €950.000 tegen

een jaarlijkse rente van 12%. Vanaf

een investering van €5.000 ontvangen
beleggers 10% korting op de aanschaf van
Supersola’s.

Er zijn voor Supersola drie belangrijke
verkoopkanalen. Bouwmarkten als Praxis,
Leroy Merlin, Castorama en Brico Depot
verkopen de producten. Online verkoopt
Supersola aan consumenten. Per 1 januari
2024 wordt de Supersola ook verkocht door
online retailer Coolblue. Daarnaast vindt
verkoop plaats via energiemaatschappijen

met een
loyaliteits-
programma.

In de toekomst
kunnen klanten
de Supersola
ook leasen.
,,Elke dag vraagt
iemand bij de
bouwmarkt

hoe hij of zij de
energierekening
kan verlagen.
Nu is er eindelijk een product waarmee je
direct significant je energierekening kunt
verlagen”, aldus Supersola, waarvan Julius
Smith de oprichter en CEO is.

o Julius Smith
oprichter en CEO

RR Mechatronics, gevestigd

in het Noord-Hollandse

Zwaag, is een snel groeiend
medisch technologiebedrijf
dat bloedanalyse instrumenten
voor laboratoria ontwikkelt en
produceert. De onderneming
geeft voor maximaal €5 miljoen
obligaties uit via de NPEX-
effectenbeurs met een looptijd
van 6 jaar tegen een rente van
11%. Met de opbrengst wordt
de aan de NPEX-Effectenbeurs
genoteerde obligatielening uit
2018 afgelost.

Is de opbrengst van de nieuwe lening
hoger dan €3,5 miljoen die nodig is voor de

aflossing van de obligatielening dan worden

daarmee andere bestaande verplichtingen,
zoals het terugbetalen van de coronasteun
aan de Regio Utrecht, ingelost. Beleggers
krijgen als zekerheid het pandrecht op
debiteuren en voorraden. Bestaande
obligatiehouders kunnen hun stukken
kosteloos omzetten in nieuwe obligaties en
lopen hiermee geen rente mis.

RR Mechatronics is wereldwijd actief
in 40 landen met een aantal producten,
waaronder de Starrsed-lijn van bloed-
bezinkingsproducten. De onderneming
is wereldmarktleider in instrumenten
die bloedbezinking meten. De Starrsed
instrumenten (de range bestaat uit 4
instrumenten) is de gouden standaard
voor geautomatiseerde bloedbezinking.
Bloedbezinking is één van de meest
aangevraagde onderzoeken van bloed.
De Lorrca is een zeer gespecialiseerd
instrument voor meting van rode

Mechatronics uitZwaag lost obligatielening af

bloedcellen, belangrijk voor het
onderzoek voor sikkelcelpatiénten.
Het is bovendien een platform waarop
verschillende metingen gedaan
kunnen worden van de mechanische
eigenschappen van rode bloedcellen.
De Lorrca wordt al jarenlang door
hematologie-onderzoekers over de
hele wereld ingezet. Sinds 2018 heeft
RR Mechatronics geinvesteerd in de
verdere ontwikkeling van de Starrsed-
instrumenten met als doel om ze beter
te laten aansluiten aan de moderne
behoeftes van klanten.

Bij RR Mechatronics zijn meer dan

90 medewerkers aan het werk en het
bedrijf heeft voor de verkoop een
netwerk aan distributeurs opgebouwd.
De markt voor in-vitro diagnostiek
wordt wereldwijd ingeschat op 94,6
miljard USD en een verwachte groei van
7,1%. Thijs van der Meer, voorheen COO
van het bedrijf, is vanaf het begin van
2023 CEO van RR Mechatronics.

CEQO De Reuver: ‘Soolutions maakt dourzaamheid
voor iedereen toegankeljjk’

Soolutions is een onlineplatform
voor de verkoop en installatie

van thuislaadoplossingen voor
elektrische voertuigen (EV’s).

De onderneming, gevestigd in
Utrecht, ontzorgt leveranciers,
installatiebedrijven, lease-, auto- en
energiebedrijven en fungeert met
het platform ook als verkoopnetwerk
voor de consument.

De vraag naar thuisopladers voor
elektrische voertuigen (EV’s) groeit
enorm. Wie een EV koopt, wil een eigen
laadpaal aan huis als dit mogelijk is.
Voor leveranciers, autoverkoopbedrijven,
energieleveranciers, installatiebedrijven

alsmede voor de consument ligt hier een
uitdaging. Soolutions, dat oorspronkelijk
is begonnen als webshop voor laadkabels,
maakte in 2019 de overstap naar een
geintegreerd thuislaadplatform.

De onderneming geeft voor maximaal
€800.000 obligaties uit met een looptijd
van 5 jaar tegen een jaarlijkse rente van
11%. Soolutions wil met de opbrengst
onder andere uitbreiden in het buitenland,
te beginnen in Frankrijk, Duitsland en
Belgié en de diensten versnellen, zoals het
versterken van het platform.

Een belangrijke klant van Soolutions is
Greenchoice. Met de zakelijke partners
heeft Soolutions een groot deel van de
markt in handen. De consument koopt

via Soolutions
een thuislader
‘ongemerkt,’
omdat het
whitelabel zit bij
GreenChoice of
‘opgemerkt’ via
Soolutions zelf.

De verwachte

jaaromzet voor * Joury de Reuver
Soolutions oprichter en CEO
in 2024

is €1.875.000. Oprichter en enig
aandeelhouder van Soolutions is Joury

de Reuver. Hij stelt dat Soolutions
duurzaamheid voor iedereen toegankelijk
maakt.




MTD PURE WATER WINNAAR VAN DE NPEX-AWARD
VOOR SNELSTE GROEIER

Uitreiking van de NPEX Awards

komende jaar in de maand mei

Alan van Griethuysen

(CCO NPEX) reikte de laatste
NPEX Award van 2023 uit

aan de CEO van MTD Pure
Water Hans Verhoeven. MTD
bleek de snelste groeier van
de NPEX-effectenbeurs in
2022. Het bedrijf uit Tilburg is
wereldwijd partner in tijdelijke
wateroplossingen voor
evenementen, expo’s of voor

o oo

industriéle projecten.

De uitreiking aan CEO Hans Verhoeven was
meteen ook het slotstuk van de geslaagde
eerste editie van de NPEX Awards. De
volgende staat trouwens alweer voor de
deur. De NPEX Awards over

het jaar 2023 worden eind

mei uitgereikt.

Eerbetoon

De awards zijn een

erkenning van de

inspanningen en successen van
ondernemingen in het groot mkb, die
een notering hebben aan de NPEX-
effectenbeurs. De groeibedrijven hebben
ervoor gekozen om hun groei, innovaties

of financiéle positie te versterken door
certificaten van aandelen of obligaties uit te
geven via de NPEX-effectenbeurs.

Mark van der Plas, CEO van de NPEX-
effectenbeurs. ,,Dit evenement brengt
ondernemers, beleggers en financiéle
professionals bijeen die zich inzetten

voor de groeimotor van het Nederlandse
bedrijfsleven, het mkb.”

Verschillende criteria
Maar liefst 5 categorieén kent de NPEX
Award-uitreiking. De genomineerden
worden beoordeeld op basis van
verschillende criteria waaronder
handelsvolume, liquiditeit en algemene
marktprestaties. De categorieén zijn:
meest verhandelde
beleggingsfonds, meest
verhandelde aandeel, meest
verhandelde obligatie,
best communicerende
onderneming en snelst
groeiende onderneming.
Vorig jaar werden de awards uitgereikt in
het World Trade Centre The Hague, waar de
NPEX-effectenbeurs is gevestigd. Dit jaar
vindt de uitreiking plaats in het gebouw
van De Utrechtse (De Nieuwegeinse Golf

¢ Hans Verhoeven (rechts) ontvangt
de NPEX-award voor snelste groeier.

Club) in Houten. In 2023 ontving het Super
Winkel Fonds N.V. van Annexum de NPEX
Award voor de meeste transacties op de
beurs. De award voor de meest verhandelde
certificaten van aandelen ging naar Icecat,
waarvan oprichter Martijn Hoogeveen de
prijs in ontvangst nam.

Nauwkeurig

Voor NPEX-beleggers is het belangrijk
dat de genoteerde ondernemingen tijdig
nauwkeurige en betrouwbare informatie
delen. PAT-Kriiger uit Den Bosch, een
technische onderneming, gespecialiseerd
in het ontwikkelen en installeren van
sensorsystemen voor hef-, trek-, sleep-,
hijs- en verplaatsingsmachines, pakte de
communicatie het beste aan.

AFDELING LISTING VAN NPEX: SCHARNIER TUSSEN
ONDERNEMING EN EEN BEURSNOTERING

Mark-Jan Werner: ‘Beleggers hebben recht op
transparantie over de risico’s van hetbedryyf®

,»In het kort komt het erop
neer dat wij een onderneming
begeleiden bij het ophalen
van financiering in de vorm
van aandelen of obligaties

via NPEX”, zegt Mark-Jan
Werner over de rol van de
afdeling Listing van de NPEX-
effectenbeurs.

,»We kijken niet alleen naar het juridische
minimum, maar we denken ook na over
wat een potentiéle belegger zou willen
weten, wat vindt die interessant aan de
onderneming. Terwijl je tegelijkertijd ook
transparant bent over de risico’s. Het moet
een eerlijk en transparant verhaal zijn,
zodat beleggers een goede keuze kunnen
maken.”

Ervaren team

Mark-Jan Werner werkt sinds medio 2018
bij NPEX en is verantwoordelijk voor
Listing. Samen met zijn twee collega’s Aad
de Winter en Myra Meijering vormt hij

het ervaren team Listing. Daarnaast is hij
verantwoordelijk voor Compliance.

Alle bedrijven die op weg zijn naar een
notering aan de NPEX-effectenbeurs
passeren deze afdeling. ,,Wij lezen mee met
de documentatie voor de emissie. Met als
hoofddoel: dat alle essentiéle informatie
die beleggers moeten weten om te kunnen
investeren is opgenomen”, aldus Werner.
,,Het gaat dan om de activiteiten van de
onderneming en een speciale focus op de
toelichting op de winst- en verliesrekening,
de balans en ook de andere uitstaande
leningen.”

e Mark-Jan Werner

Verder gaat het volgens Werner ook om de
risico’s en voorwaarden van de propositie.
,,Wij leveren commentaar en stellen
vragen. We zien graag dat de informatie
ook begrijpelijk wordt opgeschreven, zodat
een gemiddelde belegger de tekst kan
begrijpen. Daarnaast moeten beweringen
ook onderbouwd worden.”

De afdeling Listing controleert of de
documentatie voldoet aan al deze eisen en
controleert of alle informatie aanwezig is
alvorens een emissie gestart kan worden.
,,Uiteindelijk blijven de documentatie en
de voorwaarden van de propositie wel de
verantwoordelijkheid van de onderneming.
Overigens is het belangrijk dat in ons proces
een onderneming zich ook laat bijstaan
door een ervaren advocaat gespecialiseerd
in het financieel recht.”

Voorwerk

De CEO van de onderneming die een
notering nastreeft is uiteindelijk
verantwoordelijk. Hij of zij is vaak in

beeld van ‘Listing’ tijdens het proces dat
normaliter 4 tot 8 weken in beslag neemt.
New Business bij NPEX is verantwoordelijk
voor acquisitie van ondernemingen die via

NPEX effecten willen uitgeven en doet het
voorwerk. ,,Als de onderneming kiest voor
NPEX dan gaan wij verder met de juridische
aspecten en documentatie zoals het
afsluiten van de noteringsovereenkomst en
het uitvoeren van het zogeheten ‘Know Your
Customer’-onderzoek naar de achtergrond
van de bestuurders en eigenaren van de
onderneming. Ook wordt er door een
onafhankelijke Corporate Finance partij
een Limited Sanity Check (een beperkt due
diligence onderzoek) uitgevoerd. Daarna
schrijft de onderneming samen met de
advocaat de documentatie”, aldus Werner.

Documentatie

Voor een emissie is een aantal documenten
verplicht: een Informatie Memorandum
volgens een model opgesteld door NPEX,
een door de wet voorgeschreven blad met
essentiéle beleggersinformatie (EBI) en de
laatste 2 jaarrekeningen. Na een succesvolle
emissie worden de aandelen of obligaties
verhandelbaar. NPEX heeft daarna een
aantal eisen voor het vervolg. Zo dient de
jaarrekening steeds binnen 6 maanden

na afloop van het boekjaar gepubliceerd

te worden en moet er 2 keer per jaar een
halfjaarbericht worden opgesteld met de
cijfers, een toelichting op het afgelopen
halfjaar en een vooruitblik op de komende
periode. ,,De afdeling Listing zorgt ervoor
dat de ondernemingen worden aangespoord
om tijdig deze informatie te delen met
beleggers. Het is wat ons betreft heel
belangrijk dat beleggers op een uitgebreide
manier op de hoogte worden gehouden
door de onderneming tijdens de notering
aan de NPEX-effectenbeurs. Daarnaast
moeten ondernemingen ook koersgevoelige
informatie zo snel als mogelijk publiceren.”

COLUMN
Mark van der Plas

INFORMATIE
DOCUMENT
IS CRUCIAAL

Het Informatie Document (IM) speelt
een cruciale rol bij het verstrekken
van de nodige transparantie en
juridische bescherming bij nieuwe
emissies. Voor zowel beleggers

als ondernemers is het cruciaal

om helderheid te krijgen over de
voorwaarden, de risico’s en de
doelstellingen bij een emissie.

Hier komt het IM om de hoek kijken,
een krachtig instrument met drie
onmisbare kenmerken.

Beleggers willen weten waar

hun geld naartoe gaat. Het IM
geeft gedetailleerd inzicht in de
bestemming van de middelen, of
het nu gaat om het financieren van
nieuwe projecten, het aflossen van
schulden of het stimuleren van
groei. Daarnaast wordt beschreven
wanneer de rente en aflossing
worden betaald en wat de exacte
voorwaarden zijn.

Ten tweede biedt het IM
bescherming en duidelijkheid door
zijn aansprakelijkheidsaspect.
Ondernemers zijn gebonden

aan de verplichtingen die ze
aangaan met beleggers. Door deze
verantwoordelijkheden vast te
leggen, wordt een solide basis gelegd
voor wederzijds vertrouwen. Dit
omvat niet alleen de verplichtingen
met betrekking tot bestedingsdoelen,
maar ook andere juridische aspecten
die de belangen van beide partijen
beschermen.

Ten derde biedt het IM een
gedetailleerd overzicht van zowel
algemene als specifieke risico’s
verbonden aan de onderneming en
de emissie. Beleggen brengt altijd
een zekere mate van risico met
zich mee, maar door deze risico’s
nauwkeurig te documenteren,
kunnen beleggers weloverwogen
beslissingen nemen en potentiéle
uitdagingen beter inschatten.

Hoewel het opstellen van een IM

een investering op zich is, wordt dit
gecompenseerd door de voordelen
die het biedt. Het creéert een solide
basis voor transparantie, vertrouwen
en wederzijds begrip tussen
ondernemers en investeerders,
kortom een waardevol instrument
voor succesvolle emissies.

Mark van der Plas
CEO NPEX



CEO REMKO KOOLBERGEN LEENDE €18.000 VAN ZIJN OUDERS
OM MET DG PRESS TE STARTEN

“Na een tijdje heb je geld nodig om

te groeien en toen kwam NPEX...

DG press HoldinG, waarvan
de obligaties nu al bijna
tien jaar zijn genoteerd aan
de NPEX-effectenbeurs, is
gevestigd in het Gelderse
Hall nabij Eerbeek. De
onderneming produceert
en onderhoudt web-offset
drukmachines en opereert
wereldwijd. Eerbeek is van
oudsher het kloppende
hart van de Nederlandse
papierindustrie. Het begon
met papiermolens waarvan
in 1643 voor het eerst
melding werd gemaakt.

DG press ontstond na de bankencrisis

in 2009 uit een faillissement van het
bedrijf Drent Goebel. Met slechts 10
werknemers bij de start werden de
zaken in het nieuwe DG press HoldinG
voortvarend aangepakt. Het bedrijf is
succesvol met de offset-machines in
markten voor veiligheidsdrukwerk,
flexibele verpakkingen, labels, etiketten en
bijsluiters voor geneesmiddelen.

Een dikke maand geleden sloot DG press
een contract af met het Nederlandse
verpakkingsbedrijf Van Oordt voor de
levering van een DG-AUXO. Deze hybride
web offset drukmachine is ontworpen
voor de productie van op film en folie
gebaseerde flexibele verpakkings-, label-
en veiligheidsdruktoepassingen. Een mooi
succes voor DG press HoldinG en een
nieuw strategisch partnership, aldus een
trotse Remko Koolbergen.

Jullie bedrijf is uit een
faillissement in 2009 ontstaan?
,»,In 2009 zijn wij begonnen. Wij komen
voort uit Drent Goebel, het bedrijf dat

in de bankencrisis failliet is gegaan. Er
waren onvoldoende orders en toen wij,
mijn zakenpartner Peter Kloppers en ik,
dat zagen gebeuren, zijn wij het bedrijf
DG press begonnen. De in onze ogen tien
beste mensen die bij ons nieuwe bedrijf
zouden passen, hebben we benaderd en
met hen zijn we gestart. We zijn ons in
eerste instantie gaan toeleggen op het
onderhoud, service en het leveren van
onderdelen van machines. In 2013 kwam
er echt een nieuwe machine, de DG Vision,
die we nu nog steeds bouwen.”

Hoe heb je dat alles gefinancierd?
,,Nou ja, simpel. Ik ben naar mijn ouders
gegaan en heb van hen € 18.000 geleend.
Peter is naar de bank gegaan en heeft

Ondernemers

ONDERE

® Remko
Koolbergen

hetzelfde gedaan. Toen dit gebeurde,
hebben wij al onze klanten aangeschreven
en gezegd: ‘Volgens ons hebben jullie een
machine staan en die wil nog wel eens
stilvallen en heeft ook onderhoud nodig. En
daarvoor hebben wij een oplossing.

Wij hebben servicemensen, wij kunnen
jullie machines onderhouden en dat doen
we heel graag voor jullie. Het enige wat we
vragen is 50% vooruitbetaling op alles wat
we doen’. Bij elke opdracht die we kregen
kwam gelijk 50% vooruitbetaling en zo zijn
we begonnen.”

Heb je slapeloze nachten van de
financiering van je bedrijf?

,,Bij het regelen van de financiering zeker,
maar in de eerste jaren niet. Dat was goed
zelf te financieren. Financiering wordt
wel een hoofdpijndossier als je als kleine
startende onderneming zelf eens een
machine wil gaan bouwen en je wil die
ook nog een keer gaan verkopen. Het gaat
hier over aanzienlijke bedragen en als

je als nieuw bedrijf verkoopt dan willen
klanten ook nog wel eens een bankgarantie
vragen en dan is financiering opeens een
hoofdpijndossier geworden.”

Hoe zijn jullie bij de NPEX-
effectenbeurs terechtgekomen?
,»,»Ze kwamen uit de koker van mijn
toenmalige compagnon. Wij waren heel
erg op zoek naar financiering om groei van
DG press mogelijk te maken. We hadden

Bas Groeneweg CEO PerfoTec

,,Het is moeilijk in woorden uit te drukken hoe tevreden ik ben en
hoe soepel het hele proces met NPEX is verlopen. Naar mijn mening
is het voor veel mkb-bedrijven een ideale manier om door middel
van financiering via NPEX hun groeiplannen te realiseren.”

Richard Meester Voormalig CEO Quest Innovations
,»We zijn verheugd met dit snelle succes! Nu gaan we van start om
de activiteiten in de volgende fase van onze strategie te brengen.”

Bernard Gosselink cFo cToucH
,»Als je moeilijker financierbaar bent door banken vanwege de eisen
die gesteld worden, dan is NPEX een hartstikke goed alternatief”

een offsetmachine ontwikkeld en dat
deden we vanuit eigen middelen. Toen
kwam het moment dat we een prototype
wilden bouwen. Dat hebben we nog via
crowdfunding kunnen doen en daarna
kwam de fase dat je nog een stap verder
wilt gaan.”

DG press staat al 9 jaar met
obligaties genoteerd aan de
NPEX-effectenbeurs. Wat was het
resultaat?

,,»Zeker als beginnend bedrijf vang je
gewoon nul op het rekest bij de bank.

Wij bouwen machines voor de grafische
industrie en dat is al vaak ho, wacht even...
Het directe resultaat was dat

DG press meer armslag kreeg om te gaan
ondernemen, om de groeiplannen te
verwezenlijken. DG press leende bij de
eerste listing €934.000 en met de tweede
lening, die €1,2 miljoen opbracht, werd de
eerste afgelost.”

Hoe ging het begeleidingstraject
van NPEX?

,,Het was voor ons echt nieuw, maar

ook voor NPEX. Wij waren één van de
eerste maakbedrijven die via NPEX een
obligatielening afsloten. Het was een
heel intensief proces, vooral in het begin.
Hartstikke leuk en interessant, en je
krijgt ook opeens vanuit NPEX toegang
tot een aantal platformen. De begeleiding
is zeker heel goed geweest. Ook bij het
opstellen van de prospectus was er steun.
Je wordt continu gewezen op het tijdig en
consequent informeren van de beleggers.
Daar zijn we de laatste jaren veel sterker en
beter in geworden.”

Is je droom uitgekomen?

,»Als de kans zich zou voordoen, wilde

ik altijd al mijn eigen bedrijf hebben. In
2009 was hét moment, ons moment. Ook
in loondienst was ik al een ondernemend
type. Zoals ik nu ook in ons bedrijf
ondernemende collega’s tegenkom.

De komende maanden moeten we
beslissen over verlenging van de
beursnotering. Het komende half jaar gaan
we ons hierover beraden. Rond de zomer
willen we het antwoord klaar hebben.

Bij de NPEX-effectenbeurs zijn ze eerlijk
en open. Ze assisteren en adviseren.
Daarin zijn ze heel goed”, aldus Remko
Koolbergen over de beursnotering.

Koersenoverzicht

NPEX-beurs

Slotkoersen 4 maart 2024

Aandelen

Timber and Building 69,85
Supplies Holland N.V.

Carver 13,00
Ecovat 0,02
Icecat N.V. 8,33
PerfoTec 4,75
Xillio 15,09
ZEPCAM 9,00
Obligaties

Bouman 7%  2024/04 988,00
Carver 7%  2026/03 830,00
De Tocht 8,5% 2024/08 950,00
DG press 8,5% 2025/03 | 1.000,00
Felloo 7,75% 2024/05 940,00
Hirschmann Multimedia 1% 2028/09 970,00
HyGear 5%  2028/02 305,00
HyGear 5%  2028/02 270,00
HyGear 5%  2028/02 280,00
I Love Sushi 8%  2026/02 660,00
Image Building 8%  2026/02 970,00
Image Building 8%  2026/04 1.005,00
Image Building 9% 2028/12 950,00
INDICA 9% 2027/11 540,00
Informed Group 10% 2028/08 94,97
LCS Group 7%  2028/06 735,00
LCS Piping 8%  2027/01 720,00
LCS Solutions 11,5% 2028/07 102,00
Liquidseal 8% 2027/10 350,00
Medical Precision 1% 2028/08 101,00
Meerdervoort Amaliawolde | 7% 2024/12 970,00
Momo Medical I 9%  2027/08 485,00
Momo Medical II 9%  2028/05 96,50
MTD 9%  2025/03 1.003,00
Nazza 7% 2026/11 300,00
PAT-Kriiger 8%  2027/03 935,00
PerfoTec 8%  2025/06 920,00
PerfoTec 8%  2028/01 1.025,00
Pool Trading 8% 2027/12 997,00
Qlayers 9%  2028/02 495,00
RR Mechatronics 1%  2024/12 845,00
RR Mechatronics 8%  2024/07 750,00
RR Mechatronics 8%  2025/04 600,00
Scorito 8%  2028/04 82,00
Soolutions 1%  2028/12 100,00
Speedbooks 8,5% 2025/11 990,00
T Bello 11% 2028/08 98,00
TUBES 9%  2025/07 999,00
TUBES 8,25% 2027/02 875,00
Van Aalst Group 7,5%  2024/12 970,00
WAAR 8,5% 2027/08 20,00
Wagamama 9,25% 2025/11 550,00
Xillio 8%  2027/04 985,00
ZEPCAM 8%  2026/09 930,00
ZEPCAM 7,5% 2027/07 800,00
Open-end

DD Alternative Fund 24,19
DD Equity Fund 277,40
DD Income Fund 24,35
Closed-end

Annexum - Super Winkel

Fonds N.V. 37,45
SynVest RealEstate Fund NV 1.353,00

NPEX
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