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Inleiding

Wat een prachtige tweede helft van 2023 hebben we achter de rug!

Na het winnen van de Nationale Zorginnovatieprijs zijn we ook uitgeroepen tot het
meest innovatieve bedrijf van Nederland.

We merken dat deze bekendheid ook een positieve impact heeft op de snelheid waarop
zorgorganisaties met ons in contact komen en ook op het proces tot samenwerken.

We hadden voor 2023 de ambitie om aan het eind van het jaar meer dan 7.007 betaalde
systemen in het veld te hebben en we zijn erg blij en trots dat we zijn uitgekomen op
7.702. Kortom 10% boven de ambitie en een groei ten opzichte van december 2022 van
191%.

Eind 2023 hebben wij de eerste landelijke overeenkomst in de zorg afgesloten met
Anders Werken in de Zorg. Hiermee hebben alle verpleeghuizen in Nederland de
mogelijkheid de App & BedSense in te zetten onder uniforme contractafspraken.
Hiermee wordt het inkoop- en implementatieproces vereenvoudigd en levert dit een
gunstig tarief op voor de verpleeghuizen.



Deze overeenkomst is zeer positief ontvangen en het overgrote merendeel van de
zorgorganisaties die Momo gebruiken is hier op overgestapt en deze landelijke
overeenkomst heeft ook nieuwe geïnteresseerde zorgorganisaties aangetrokken.

In de tweede helft van 2023 is onze uitbreiding buiten Nederland doorgezet. Daarnaast
zijn we ook gestart in Duitsland en Canada. Daar wordt in beide landen nu op meerdere
locaties bij meerdere zorgorganisaties gebruik gemaakt van de Momo app en BedSense
middels de studie.

Opbrengsten & kosten 1 juli - 31 december 2023 1 juli - 31 december 2022

Omzet 1,264,201 351,234
Kostprijs van de omzet 159,784 24,339
Brutomarge 1,104,417 326,895
Brutomarge % 87% 93%
Bedrijfskosten 1,274,133 899,445
EBITDA (169,716) (572,550)
Afschrijvingen 104,540 56,981
EBIT (274,256) (629,531)
Financiële baten en lasten 302,162 184,057
EBT (576,418) (813,588)
Belastingen - (268)
Nettowinst (576,418) (813,320)

Toelichting op de halfjaarcijfers

Ten opzichte van het tweede halfjaar 2022 steeg de omzet met maar liefst 260%.

Deze stijging is in lijn met de groei van het aantal BedSenses onder abonnement (eind
2023 7.702)

De brutomarge is licht gedaald omdat door het groeiende aantal BedSenses in het veld
het dataverkeer explosief is toegenomen, wat zich heeft vertaald in hogere kosten.

Om deze, en toekomstige, groei te faciliteren is het team uitgebreid zowel in R&D,
customer service en de care teams. Met de groei in aantal BedSenses in het veld groeit
ook de kosten van implementatie.

Ondanks dat is de EBITDA in het tweede halfjaar sterk verbeterd met €403K naar -€170k.
Dit verschil is met name gedreven door de groei in omzet.

De stijging in afschrijvingskosten gaat hand in hand met de stijging van het aantal
BedSenses in het veld en de financiële lasten houden verband met de Rabo en NPEX
leningen.



Eventuele relevante wijzigingen binnen de onderneming

Er hebben zich geen significante wijzigingen voorgedaan het afgelopen half jaar.

Vooruitblik op de komende periode

Nu de landelijke overeenkomst is getekend en de positieve reactie hierop, verwachten
we dat we ook in 2024 een sterke groei zullen realiseren in het aantal BedSenses in het
veld.

Hierbij zal de groei in volume voor een deel worden gecompenseerd door de lagere prijs
zoals vastgelegd in dezelfde overeenkomst.

Door de genomen technische maatregelen verwachten we dat de brutomarge op niveau
zal blijven.

In het buitenland verwachten we verdere groei in zowel Duitsland als Canada en de
eerste studie(s) in de Verenigde Staten.

Qua productontwikkeling zijn er meerdere mooie toevoegingen gedaan en nieuwe
samenwerkingsverbanden gesloten. Samen gaan we met diverse partijen ook een groot
subsidie traject aanvragen om verder AI predictie modellen in de ouderenzorg een boost
te geven. Wij verwachten daar in volgende halfjaar update meer over te kunnen delen.
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