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NPEX Nieuws

De effectenbeurs voor middelgrote ondernemingen

12e editie

PRIMEUR IN WORLD TRADE CENTER DEN HAAG

Eerste NPEX-awards voor

prestaties beursfondsen

CETTnstrument in g

De vier winnaars van de
eerste NPEX-awards
hadden de primeur. In

een zonovergoten hal van
het World Trade Centre in
Den Haag reikte NPEX-CEO
Mark van der Plas de
glazen stieren uit aan

de winnaars van 2023.

Alan van Griethuysen, Chief Commercial
Officer van de NPEX-effectenbeurs, deed
de aftrap en lichtte toe hoe de procedure
vanaf het eerste contact tussen NPEX en
het bedrijf eruitziet.

,,Deze awards zijn een eerbetoon aan de
ondernemers achter de fondsen met een
notering aan de NPEX-effectenbeurs”,
aldus Mark van der Plas, tijdens deze
eerste editie waar ondernemers, beleggers
en financiéle professionals elkaar
ontmoetten. ,,Het is een erkenning voor de
inspanningen en successen van bedrijven,
waarbij zij de economische groei en
dynamiek stimuleren door middel van
investeringen en financiering.

Het MKB is de motor van de economie en
daar speelt NPEX een belangrijke rol in.”

Genomineerden

De genomineerden voor de awards zijn
beoordeeld op basis van verschillende
criteria, waaronder handelsvolume,
liquiditeit en algemene marktprestaties.
Bij deze eerste editie waren er awards voor
het meest verhandelde fonds, aandeel
en obligatie aan de NPEX-effectenbeurs
en daarnaast werd een prijs uitgereikt
aan de onderneming die uitblonk in

het communiceren van belangrijke
beleggersinformatie.

Glunderend nam Rob Hanemaaijer voor
het Super Winkel Fonds N.V. van Annexum
de NPEX Award in ontvangst voor de
meeste transacties op de beurs.

De award voor de meest verhandelde
certificaten van aandelen ging naar Icecat,
waarvan oprichter Martijn Hoogeveen de
prijs in ontvangst nam. Hoogeveen nam
de bezoekers mee in zijn afwegingen
waarom hij destijds voor financiering

via NPEX heeft gekozen. ,,We keken al
langer naar de mogelijkheden voor listing.
Het voordeel is dat bij een acquisitie je
aandeel een prijs heeft, daar hoef je niet
over te onderhandelen. Bovendien geeft
het ook meer statuur in het buitenland”,
aldus Hoogeveen, die verwacht dat NPEX
mogelijk ook de stap naar het buitenland

e Mark van der Plas,
CEO van de NPEX-
effectenbeurs, reikt de
NPEX-awards uit aan

de ondernemers en
vertegenwoordigers van de
verschillende winnaars.

kan zetten. Dat ondernemen soms ook
betekent ‘vallen en opstaan’ bleek uit het
verhaal van Alec Clement, de oprichter
van WAAR Nederland. Clement nam

de award in ontvangst voor de meest
verhandelde obligatie. WAAR is een
winkelketen, maar is ook terug te

vinden als shop in een shop en uiteraard
online. Onder het merk WAAR kunnen
consumenten de producten bijvoorbeeld
ook kopen bij BOL.com.

Alec Clement vertelde over het herstel

na de moeilijke coronatijd, maar ook over
de wijze hoe WAAR Nederland met het
hoofdkantoor in Culemborg met nieuwe
creatieve concepten de toekomst tegemoet
treedt, en succesvol is. ,,Het was een
lastige tijd voor de omzet. Uiteindelijk

is het gelukt”, vertelde Clement.

Communiceren

Communiceren is een vak. Voor
NPEX-beleggers is het belangrijk dat

de genoteerde ondernemingen tijdig
nauwkeurige en betrouwbare informatie
delen. Transparantie is een cruciale pijler
voor een gezonde effectenmarkt.

Coert Kleijwegt, CEO van Pat-Kriiger uit
Den Bosch, nam enigszins beduusd de

eervolle prijs in ontvangst. De oprichter
van de technische onderneming,
gespecialiseerd in het ontwikkelen en
installeren van sensorsystemen voor hef-,
trek-, sleep-, hijs- en verplaatsings-
machines, had zich voorgenomen om de
communicatie serieus aan te pakken.
Pat-Kriiger is wereldwijd actief, heeft
zes kantoren en biedt werk aan vijftig
medewerkers. ,,Als ik het doe, doe ik het
goed”, zei Kleijwegt over de beursgang.

Waardering

Tijdens de award-uitreiking benadrukte
Mark van der Plas het belang van de MKB-
sector als motor voor economische groei
en innovatie. Hij sprak zijn waardering
uit voor de ondernemingen, beleggers en
de aanwezige professionals die actief zijn
op NPEX en benadrukte dat de beurs er
trots op is een platform te bieden waarin
zij hun doelen kunnen bereiken. De eerste
uitreiking van de NPEX-awards werd
afgesloten met een borrel in de centrale
hal van het WTC. Daar werd nog lang
nagekaart door de gasten over het nieuwe
initiatief. Dit jaar nog wordt de NPEX-
award uitgereikt aan de snelste groeier
onder de fondsen.

www.npex.nl

specs

Specs Compound
overgenomen
door Amerikanen

Specs Compound Handling is
overgenomen door eMolecules, Inc.
Dit Amerikaanse bedrijf is
leverancier van een toonaangevend
zoek- en fulfilmentplatform voor
chemische verbindingen voor

vroeg chemisch onderzoek.

Specs, gevestigd in Zoetermeer,

staat wereldwijd bekend als logistiek
manager van onderzoekstoffen ten
behoeve van de ontwikkeling van
nieuwe geneesmiddelen.

Sinds juni 2021 had Specs een notering
aan de NPEX-effectenbeurs. Voor

de aandelen Specs werd €11 per
certificaat betaald. ,,Wij willen hierbij
nogmaals alle beleggers danken voor
hun vertrouwen in onze onderneming
en het bewerkstelligen van onze
groeiplannen”, aldus de Specs-directie.

Bank investeert
extramn WAAR

ABNAMRO SIF, één van de huidige
aandeelhouders van retailketen
WAAR Nederland B.V., investeert

een extra € 2.6 miljoen in het

bedrijf en breidt hiermee tevens
haar aandelenbelang uit.

Inmiddels is de contractuele fase ten
behoeve van deze kapitaalinjectie
afgerond in afstemming met de
Stichting Obligatiehoudersbelangen.
WAAR, met als hoofdzetel Culemborg,
heeft zich vanaf begin november met
name gericht op expansie en exposure
van het merk WAAR.

Yolop opties voor
NPEX-beleggers
om in te schrijven

NPEX-beleggers hebben volop keuze
om te participeren in emissies van een
aantal kansrijke bedrijven.
Ondernemingen als Supersola,
aanbieder van plug & play
zonnepanelen met een stekker

die je zelf kunt plaatsen,

Hirschmann Multimedia, actief in
communicatieproducten- technologie-
en netwerken en Medical Precision,
actief in de zorg met systemen

voor het vrijwel pijnloos plaatsen

van markeringen op de huid in

het kader van de bestraling voor
kankerbestrijding, zijn op zoek naar
groeifinanciering via NPEX. De rente is
voor beleggers aantrekkelijk.
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Alan van Griethuysen

TRANSPARANTIE

Het zijn bijzondere economische
tijden. We merken bij de NPEX-
effectenbeurs dat ondernemingen
met een financieringsbehoefte steeds
vaker bij ons aankloppen omdat ze
zo langzamerhand echt niet meer
terecht kunnen bij de banken,
terwijl ze vastbesloten zijn hun
toekomstplannen te verwezenlijken.
Daarvoor is geld nodig. Een emissie
van obligaties of certificaten van
aandelen via NPEX, inclusief

een beursnotering, is dan een
begaanbare route.

De inmiddels gestegen rente zorgt
wel voor een extra dilemma bij de
ondernemers, want financiering
wordt daardoor voor hen duurder.

De hogere rentekosten worden gezien
als een te nemen ‘hobbel’, maar niet
als een belemmering. Die hogere
rente is voor beleggers juist weer

een belangrijke reden om minder
terughoudend te zijn als een
aantrekkelijke propositie zich
aandient. We merken dan ook dat het
aantal nieuwe beleggingsrekeningen
bij NPEX stijgt bij emissies en dat
ondernemers uit alle sectoren
momenteel volop informeren naar

de mogelijkheden om via NPEX

aan groeifinanciering te komen.

Ons advies aan hen is om de
propositie zo aantrekkelijk mogelijk
te maken. Dat heeft inderdaad met de
hoogte van de rente te maken, maar
ook met zekerheden die kunnen
worden gegeven, zoals een borgtocht
of verpanding van bijvoorbeeld de
voorraden als het misgaat. Het zorgt
voor extra vertrouwen bij beleggers
die overwegen in te stappen.

Voordat de emissie plaatsvindt wordt
er namens NPEX grondig en
zorgvuldig onderzoek gedaan naar
de staat van de onderneming. De
financiéle resultaten worden in beeld
gebracht en dat geldt ook voor de
onderbouwing van de groeiplannen.

Wij maken een ‘foto’ van het bedrijf
op dat moment. We wijzen beleggers
in de prospectus op de risico’s

die beleggen met zich meebrengt,
maar niemand kan voorzien dat

er na de uitgifte bijvoorbeeld een
coronapandemie zich voordoet.
Ondernemingen vragen wij daarom
nadrukkelijk om het actuele nieuws
rond het bedrijf zo snel mogelijk met
de beleggers te delen via de NPEX-
site. Die transparantie hoort erbij als
je een beroep doet op derden om geld
in je bedrijf te steken.

Alan van Griethuysen
CCO NPEX

NPEX nieuws

,,De komende jaren verdubbelt
het aantal ouderen, terwijl 30%
van het verplegend personeel in
verzorgingshuizen met pensioen
gaat. Dat is dus een enorm probleem.
Wij helpen zorgmedewerkers

in verpleeghuizen, met name in
de avond- en nachtdiensten, om
meer overzicht te krijgen over hun
afdeling”, legt Menno Gravemaker
van Momo Medical Holding uit.

Het nog jonge bedrijf, winnaar van

de Nationale Zorginnovatieprijs 2023,
ontwikkelde vanuit de TU Delft de Momo
BedSense, die bestaat uit een App die
gekoppeld is aan een sensorplaat onder het
matras van bewoners in verpleeghuizen.
Zorgverleners zien in één oogopslag via de
App op hun mobiele telefoon hoe de actuele
toestand van de bewoner is en wie er wel of
geen zorg nodig heeft. De Momo BedSense
detecteert grote en kleine bewegingen,

Inschrijven op emissies

Op www.npex.nl staan de emissies
waarop ingeschreven kan worden.
Bij ‘inschrijven’ kunt u het gewenste
aantal effecten aangeven. Er kan
ingeschreven worden met € o op de
rekening. De inschrijving is definitief
zodra het volledige bedrag op de
NPEX-rekening staat.

zoals houdingsveranderingen, ademhaling

en hartslag. In meer dan 171 verpleeghuizen

in Nederland en de Verenigde Staten is de
App in gebruik met ongeveer 6.600 bedden
die voorzien zijn van de bedsensor.

Niet alleen in Nederland, maar ook in
Duitsland, de VS en Canada wordt verdere
groei verwacht. In Nederland worden

er succesvol raamcontracten afgesloten
met zorgorganisaties. De snelgroeiende
zorgtech-onderneming Momo Medical
Holding B.V. uit Delft, het bedrijf dat met
de Momo BedSense en de bijbehorende
App innovatieve oplossingen biedt om

de werkdruk voor zorgmedewerkers van
zorginstellingen te verlagen, gaf via de
NPEX-effectenbeurs voor een bedrag van
maximaal €1,75 miljoen aan obligaties uit.

Met de financiering vanuit het netwerk van
NPEX-beleggers kan het bedrijf het huidige
forse groeitempo voortzetten. De omzet van

Hoe open ik een rekening?

Het openen van een rekening is eenvoudig.
U gaat allereerst naar www.npex.nl/
openen-rekening en vervolgens

volgt u de stappen uit het !
online aanmeldformulier. \:\\
NPEX streeft ernaar uw "\
rekening binnen twee
werkdagen te openen.
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Groeispurtvoor de winnaar Zorginnovatieprijs

Momo Medical
verdubbelde

in 2022 en de
verwachtingen
voor 2023 en de
daaropvolgende
jaren zijn
veelbelovend.
Beleggers,

die hebben
ingeschreven
op de 5-jarige
lening,
ontvangen jaarlijks 9% rente. Met

de opbrengst van de obligatielening
financiert Momo Medical de uitbreiding
van het implementatieteam en worden
veiligheidsvoorraden aangelegd.

e Menno Gravemaker

Daarnaast wil de onderneming meer
investeren in R&D, omdat de technologie
meer oplossingen biedt, zoals slim
incontinentiemateriaal, Wolk Heupairbag.

LCS Solutions BV, gevestigd in
Antwerpen, is een Internationaal
metaalconstructie en -productie
bedrijf in de sectoren Industrie,
Bouw, Chemie en Petrochemie.

,,Ons vakgebied is het ontwerpen,
produceren en installeren van stalen
constructies voor de industrie en

de bouw”, aldus ondernemer en
CEO Peter Verbeke. ,,Wij lossen
capaciteitsproblemen op tegen

heel scherpe prijzen.” Tot de

bedrijfsactiviteiten van LCS Solutions
behoren projecten in secundaire
draagconstructies, trappen en bordessen.
Voorbeelden van (serie)productie zijn:
pijpbeugels, pijpschoenen. ,,00k zijn wij
actief in onderhoud van laadarmen voor
scheeps-, trein- en vrachtlaadarmen in
(chemische) vloeistoffen of vloeibaar gas
(LNG)”, vertelt Peter Verbeke.

LCS Solutions is een dochteronderneming
van Tidam Holding dat obligaties heeft
uitgegeven via de NPEX-effectenbeurs.

De lening van €1 miljoen heeft een looptijd
van 60 maanden en beleggers ontvangen
een rente van 11,5% per jaar.

Het Antwerpse bedrijf onderscheidt zich in
de traditionele sectoren door innovatieve-
flexibele kracht. Capaciteitstekorten
worden door een slimme internationale

LCS Solutions:

meer vraag!

organisatie en een vernieuwende
aanpak opgelost — ondanks tekorten
aan technisch personeel in Belgié,
Nederland en de omliggende landen.
LCS Solutions heeft klanten als Stork,
stow International (megamagazijnen,
silo’s), Citribel (een van grootste
producenten van citroenzuur
wereldwijd), Cargill, Basf, Vopak

en Exxon Mobil in haar bestand.

De opbrengst van de obligatielening
wordt gebruikt om de liquiditeitspositie
te verbeteren, dat leidt tot verbetering
van de marges. Verder wordt de
organisatie geprofessionaliseerd en
het machinepark uitgebreid. In Deurne
(Antwerpen) wordt er geinvesteerd in
apparatuur voor meer flexibiliteit en
capaciteit om aan de vraag van
klanten te kunnen voldoen.

Informed Group lost af en leent opnicuw

Het digitaal bewaren, ordenen en
vindbaar maken van documenten
bij bedrijven en instellingen is de
tweede natuur van Informed Group.
De onderneming uit Woerden
verkoopt licenties of abonnementen
van deze applicaties en installeert
de applicaties bij haar klanten of
biedt deze aan in de public cloud.

Jeroen Jansen, CEO en meerderheids-
aandeelhouder, startte in 2006 de
Informed Group. Vijf jaar geleden stapte
Jansen naar NPEX voor groeifinanciering.
De eerste obligatielening liep in augustus
2023 af. Afgelopen jaar werd een nieuwe
obligatielening door Informed Group
aangekondigd. Met deze opbrengst wordt
de obligatielening uit 2018 afbetaald, kan

een vierde klas van de Young Professional
Academy worden gerealiseerd en kunnen
belangrijke business solutions worden
uitgebreid. ,,In deze tijd van steeds meer
regels, wetten en toegenomen governance
moeten documenten goed, veilig en
toegankelijk worden opgeslagen. En
bovendien staan ze steeds vaker in de
Cloud. Onze klanten stellen hoge eisen aan
veiligheid en wij bieden ze de oplossingen”,
aldus Jansen.

Informed Group uit Woerden helpt
organisaties verder met Intelligent
Information Management (IIM) en high-end
consultancy. De ervaren en gecertificeerde
consultants kijken naar de beste oplossing
en doen dit door middel van innovatie

en expertise. Zo zorgen zij ervoor dat

groeiende
hoeveelheden
informatie

goed, veilig en
gestructureerd
zijn te
gebruiken.
,,Eenvoudig
gezegd: wij
Zorgen ervoor
dat de bedrijfs-
kritische
informatie van
onze klanten
snel, makkelijk,
veilig en volgens
de geldende wetten en regels gebruikt
kan worden, door het inzetten van
zeer moderne IT-hulpmiddelen.”

e Jeroen Jansen,

meerderheids-

aandeelhouder
en CEO




HALFJAARBERICHTEN NPEX-FONDSEN:

DG press: meer winst en meer omzet,

Perfolec opumisusch, ZEPCAM op koers

Transparante communicatie
over de ontwikkelingen

en resultaten van een
genoteerde onderneming
aan de NPEX-effectenbeurs
is belangrijk voor beleggers.
Goed nieuws, maar ook
tegenvallend nieuws moet
tijdig worden gemeld aan
de buitenwereld. Daarom
een greep uit de halfjaar-
berichten, zoals die worden
gepubliceerd op NPEX.nl.

DG press

service & innovation for you

Nieuws, zoals dat van DG press. Deze
specialist in het bouwen en onderhouden
van drukmachines (web-offset) meldt
forse groei in het halfjaarbericht, een
forse stijging van omzet en resultaat. Het
netto resultaat over de eerste 6 maanden
van 2023 van € 204.000 is aanzienlijk
hoger uitgekomen dan over de eerste
helft van 2022. Naar verwachting zullen
omzet en resultaat in 2023 op een hoger
niveau liggen dan in 2022, grotendeels als
gevolg van de reeds lopende projecten.
De verkoopverwachtingen zijn positief,
zo meldt DG press in haar bericht.
Ondanks ‘uitdagingen’ als het gaat om

stijgende grondstof- en energieprijzen en
verminderde leveringsbetrouwbaarheid
vanuit leveranciers. Mede als gevolg van
diverse maatregelen en aanvullende
aandacht zullen de gevolgen daarvan

op lopende projecten gering zijn.

PERE)TEC

BEST FOR FRESHNESS
De resultaten over 2023 bij Perfo Knowledgy
B.V. lopen iets achter ten opzichte van het
eerste halfjaar van 2022. De verwachting is
dat de resultaten over het tweede halfjaar
deze ruimschoots zullen overtreffen.
Het bedrijf uit Woerden meldt in het
halfjaarbericht dat de omzetontwikkeling
van PerfoTec Films BV ‘nog wat traag
verloopt’ en exponentieel zal stijgen als
meer innovatieve folies commercieel
kunnen worden ingezet. ‘Het eerste
belangrijke octrooi voor PerfoTec folie
is toegewezen in de EU, voor andere
grote landen wereldwijd loopt deze
procedure nog. We hebben met een
spruitenteler ervaring met het exporteren
van spruiten met onze bulkoplossing.’
Met een groep spruitentelers is PerfoTec
in onderhandeling om de technologie op
retailverpakkingen toe te passen die direct
naar USA geéxporteerd worden om aldaar
bij een grote retailer op het schap te krijgen.
Bovendien verwacht de onderneming
een vijfjarig EU-project succesvol af te

ronden in de bloembollensector. Met de
eigen technologie en nieuwe folie is een
verdrievoudiging van de houdbaarheid
bij de leliebollen aangetoond en wordt
de houdbaarheid van vaste planten bijna
vervijfvoudigd tot honderd dagen.

Zzepcam-

PROFESSIONAL BODYCAM SOLUTIONS

Als enige Europese speler met een eigen
platform en goede connectiviteit en

een zeer klantgerichte organisatie heeft
ZEPCAM inmiddels een unieke positie in

de professionele bodycam-markt bereikt,
aldus ZEPCAM uit Delft. Op basis hiervan
verbetert het resultaat en de cashflow ook in
de tweede helft van 2023 naar verwachting
aanzienlijk, zo is de verwachting vastgelegd
in het halfjaarbericht. De financiéle
resultaten van ZEPCAM zijn sterk verbeterd
in de eerste zes maanden van 2023.

De omzet is flink gegroeid en de
gerealiseerde brutomarge op de omzet

is gestegen. De aanpassingen aan de
organisatie die in het eerste deel van dit
halfjaar zijn doorgevoerd, hebben de
kosten flink verlaagd. De pijnlijn met

leads en offertes blijft goed gevuld.

Wilt u weten hoe het met een onder-
neming gaat? De halfjaarcijfers van de
NPEX-fondsen zijn vindbaar via npex.nl.

BELEGGERS ENTHOUSIAST OVER
UITGIFTE OBLIGATIES TACO BELL

Nederland is dol op de
Mexicaanse taco’s, burrito’s,
crunchwraps en nacho’s.
Barto Hulleman, general
manager van de Taco Bell-
restaurants in Nederland,
stelt dat wij de Taco Bell-
formule hebben omarmd.

De van oorsprong Amerikaanse fastfood-
keten is fors aan het internationaliseren

en onderscheidt zich door een focus op
gezonde maaltijden. Taco Bell is wereldwijd
het grootste, op de Mexicaanse keuken
geinspireerde merk. Meer dan 2 miljard
klanten per jaar en meer dan negenduizend
restaurants wereldwijd, waarvan de meeste
gevestigd zijn in de Verenigde Staten.
Restaurantketen T Bello is exclusief
franchisenemer van Taco Bell in Nederland
en onderdeel van het Britse MSHA Limited.
Deze onderneming exploiteert in het VK

en Maleisié meer dan honderd Taco Bell-,
KFC- en Pizza Hut-restaurants.

T Bello Nederlands B.V., met restaurants in
Eindhoven, Breda, Rotterdam, Amersfoort,
Tilburg, Amsterdam, Arnhem en Den

Haag, wil groeien en is volgens Hulleman
winstgevend. ,,We meten dat af aan het
succes van de bestaande vestigingen. Je ziet
overal potentie om met Taco Bell te groeien.
We zien dat er een verschuiving plaatsvindt
van het middensegment (restaurants) naar
de laagdrempelige ‘fast service’-markt,

waarop wij actief zijn.” Om de expansie
te financieren klopte Taco Bell aan bij
de NPEX-effectenbeurs. Het heeft erin
geresulteerd dat de restaurantketen

T Bello Netherlands B.V. via de
NPEX-effectenbeurs voor maximaal

€2 miljoen aan obligaties uitgeeft.

Het huidige aantal van acht restaurants zal
naar verwachting de komende twee jaar
toenemen met minimaal vier vestigingen.
De expansie van Taco Bell in Nederland
wordt gefinancierd met een obligatielening

van maximaal €2 miljoen tegen een
jaarlijkse rente van 11%.

De Britse 100%-aandeelhouder MSHA
Limited heeft zich als hoofdelijk
medeschuldenaar gecommitteerd voor

de financiéle verplichtingen van T Bello
uit hoofde van deze obligatielening. Dat
betekent dat zij bij eventuele tegenvallers
garant staat voor de rentebetaling en
aflossing van deze obligatielening.

De Taco Bell-restaurants zijn sterk in
vegetarische en gezonde gerechten en
onderscheiden zich volgens Hulleman van
fastfoodrestaurants die vooral hamburgers
op het menu hebben staan.

Beleggers die minimaal €3.000 investeerden
in de obligaties van Taco Bell in Nederland
ontvangen een jaar lang een korting op de
maaltijden van 20%.

Retailtrends riep het Nederlandse Taco Bell
uit tot winnaar van de week nadat bekend
werd dat de keten de financiering via de
NPEX-effectenbeurs liet lopen.

TACO BELL IN HET FINANCIEELE DAGBLAD:

...En je hoeft de cijfers van de Amerikaanse Taco Bell-eigenaar, Yum Brands, er maar
op na te slaan om te zien dat consumenten wel trek hebben in het op de Mexicaanse
keuken geinspireerde menu van de restaurants. Dit jaar groeide de omzet van Taco

Bell-restaurants met 6%...

...De omzet van KFC, dat in de VS bij hetzelfde bedrijf hoort, groeide veel
harder (met 11%), maar toch denkt T Bello in Nederland de kipkluiffabriek
te kunnen verslaan. Ook op McDonald’s en Burger King heeft Taco Bell een
concurrentievoordeel, als we de informatiebrochure mogen geloven.

Taco Bell heet daarin namelijk een ‘gezond alternatief’...

COLUMN
Mark van der Plas

VERANDERING

Als er één ding is dat de moderne
financiéle wereld kenmerkt, dan is
het wel verandering. De Europese
Unie heeft een grote stap gezet in
het bevorderen van innovatie en
investeringen met de introductie
van nieuwe crowdfunding-
wetgeving. Deze wet heeft als doel
de toegang tot financiering voor
MKB-ondernemingen en projecten
in heel Europa eenvoudiger te
maken. Daarnaast biedt het extra
bescherming van investeerders
door meer transparantie en
standaardisatie.

Vanaf 10 november 2023 wordt

het verplicht voor alle platformen

in Europa om aan de European
Crowdfunding Service Providers
Regulation (ECSPR) te voldoen.
NPEX opereerde reeds onder de
strenge eisen die de beleggings-
onderneming en MTF-vergunning
met zich meebrachten.

De combinatie van deze
vergunningen met de Europese
crowdfundvergunning maakt NPEX
uniek en biedt diverse nieuwe
mogelijkheden. De ECSP-vergunning
is een belangrijke erkenning van
ons werk om de financiering van het
MKB te faciliteren. NPEX is verheugd
dat ze nu haar crowdfund-diensten
op Europees niveau kan aanbieden.
Dit opent de deur naar nieuwe
kansen voor ondernemers die op
zoek zijn naar groeikapitaal

en investeerders die willen
bijdragen aan de economische
ontwikkeling van veelbelovende
bedrijven en het maken van impact.

Voor de komst van de Europese
wetgeving hadden crowdfund-
aanbieders in Europa te maken met
een lappendeken van nationale
consument-beschermende wet- en
regelgeving. Nu is er één kader voor
alle EU crowdfund-aanbieders die
aan dezelfde eisen moeten voldoen.
Dat betekent meer concurrentie,
beter toezicht, meer mogelijkheden
voor beleggers en meer mogelijk-
heden voor ondernemers op

zoek naar financiering.

Kortom, de Nieuwe Crowdfunding
Verordening opent de deur naar

een opwindende toekomst voor de
financiéle sector. Het is nu aan de
sector en de autoriteiten om ervoor
te zorgen dat deze kansen ten volle
worden benut en dat crowdfunding
blijft gedijen als een waardevolle
financieringsbron voor de economie.

Mark van der Plas
CEO NPEX



Toezicht AFM en De Nederlandsche Bank

NPEX staat onder doorlopend toezicht van
De Nederlandsche Bank (DNB) en de

Autoriteit Financiéle Markten (AFM) voor haar activiteiten.
Effecten van de beleggers worden bewaard bij het
onafhankelijke bewaarbedrijf Euroclear Nederland. De gelden
van de beleggers staan op de rekening van de onafhankelijke
Stichting NPEX Bewaarbedrijf. Dat waarborgt de veiligheid

van de beleggers en voorkomt verstrengeling met de
commerciéle activiteiten. Bedrijven die met een emissie meer
dan €5 miljoen ineens willen ophalen, dienen over een door
de AFM goedgekeurde prospectus te beschikken. Bij een
vrijstelling eist NPEX dat een document gepubliceerd wordt
dat gelijkwaardige informatie bevat als een prospectus met
een AFM-goedkeuring.

INTERVIEW MET BERNARD GOSSELINK VAN CTOUCH

"‘NPEX hielp ons op weg’

| 74?;' g REMERS

CTOUCH uit Eindhoven

is gespecialiseerd in

de ontwikkeling van
hoogwaardige interactieve
touch-oplossingen voor
zakelijke, onderwijs- en
samenwerkings-
omgevingen. De producten
van CTOUCH omvatten
interactieve touchscreens,
collaboratieve software en
accessoires die bedoeld
zijn om samenwerking en
interactie te bevorderen.

De Eindhovense onderneming stond
vooraan bij de NPEX-effectenbeurs. Voor
de verwachte groei van het bedrijf dat
interactieve touchscreens op de markt
brengt die gebruikt worden in klaslokalen,
vergaderzalen en samenwerkingsruimtes,
was financiering nodig. CFO Bernard
Gosselink kijkt terug naar de succesvolle
beursnotering van CTOUCH.

Kun je je nog herinneren wanneer
je voor het eerst bij NPEX
aanklopte voor financiering?

,,Dat was in 2015 toen de gesprekken
begonnen. We hebben één keer een
obligatielening uitgeschreven. De NPEX-
effectenbeurs was nog niet zo bekend. We
verkeerden in een financieel landschap van
banken die heel erg moeilijk deden over
geld lenen aan groeibedrijven. Iedereen
was heel voorzichtig en heel streng

ook. Uiteindelijk bleek NPEX een goed
alternatief voor bedrijven zoals CTOUCH.”

,,Dat heeft ons echt wel goed op weg
geholpen. Het maken van de prospectus

en het hele traject ernaartoe was een heel
mooie exercitie om eens goed na te denken
over je eigen business. Waar zitten de
risico’s? Wat zijn de uitdagingen? Dat was
VOoOor ons een mooi meetmoment om nog
eens goed over onze business na te denken.
Ik zou iedereen willen aanraden zo’'n
prospectus eens te schrijven.”

De interactieve schermen
van CTOUCH stellen
docenten in staat om

op boeiende wijze les

te geven, inhoud te

delen en samen met
studenten te werken. In
zakelijke omgevingen vergemakkelijken
de oplossingen van CTOUCH effectieve
presentaties, brainstormsessies en virtuele
vergaderingen. CTOUCH is inmiddels
internationaal actief. Het bedrijf meldde
recent successen in Spanje.

,,Daar zijn we inderdaad heel succesvol. We
hebben daarnaast nog een aantal dingen
lopen die groter zijn dan dit. Zo zullen de
inspanningen die we gedaan hebben op
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CTOUCH

The power to engage

e Bernard
Gosselink:

...NPEX is een
goed alternatief
voor bedrijven
als CTOUCH...

het gebied van duurzaamheid, een pijler bij
de ontwikkeling van onze producten, geld
gaan opleveren en niet langer alleen maar
geld kosten.”

Hoe waren waren jullie

ervaringen met NPEX?

,»We hebben eigenlijk nooit problemen

gehad. We hebben het als prettig ervaren

hoe vanuit NPEX hier uiteindelijk mee

is omgegaan. We vonden het af en toe

wel jammer dat als je tijd steekt in de

beleggingsbijeenkomst die je jaarlijks

organiseert, dat er dan minder

interesse voor is van de beleggers.

Als het allemaal goed gaat en je betaalt

je rente, dan is het natuurlijk voor een

belegger niet zo heel erg interessant om

daar aandacht aan te geven. Maar vanuit

het bedrijf wordt het goed voorbereid

met een mooie presentatie. Je wil immers

goed voor de dag komen. Je wil dat het de
mensen happy maakt.

® Deopkomst viel ons
altijd wat tegen. Ik roep
NPEX-beleggers op om de
bedrijven waarin ze geld
steken goed te volgen.”

Waren jullie consequent met de
berichtgeving en de communicatie
aan de beleggers?

,,Die communicatie hebben we altijd op een
fatsoenlijke manier gedaan. Daar word je
ook altijd aan herinnerd door de mensen
van NPEX. De financiering heeft ons de
mogelijkheid gegeven om die groei te
realiseren. Dat wordt nu steeds moeilijker
omdat je ziet dat de prijs naar beneden gaat
en de aantallen steeds hoger moeten zijn.

Maar we zien nog steeds een kleine groei.
Ik verwacht dat ook voor dit jaar. We zien
de grotere spelers in Europa actief worden.
We zullen moeten blijven groeien om van
importantie te blijven. We onderscheiden
ons door producten op de markt te brengen
die op het gebied van duurzaamheid en
veiligheid futureproof zijn.”

Kun je concurrentie aan met
CTOUCH in het buitenland?

,»Wij zijn dan nooit de goedkoopste. Dat
hoeft ook niet. Als je er maar voor zorgt
dat je op andere gebieden scoort. We zien
dat het in Spanje bij tenders voor 20 of
25% niet gaat over de prijs, maar over
duurzaamheid. Dat zijn dingen die nu echt
heel snel opkomen en van belang zijn.”

Wat zou je bedrijven die een
financiering via de NPEX-
effectenbeurs overwegen

als tip willen meegeven?

,,»Zorg ervoor dat je je prospectus goed op
orde hebt. Dat mensen goed geinformeerd
zijn over wat je doet en hoe mooi het
bedrijf is. Probeer het goed te verkopen,
want het moet lekker zijn. Als het alleen
maar gaat over: ‘ik heb geld nodig, dit is de
rente die we betalen’, tja dat is voor jezelf
ook niet leuk. En ik zou zo’n prospectus
voor zo’n gesprek met NPEX al met potlood
schrijven. Dat is echt een heel zinvolle
exercitie.”

Jullie namen op een bijzondere
manier afscheid van de beleggers.
Vertel daar eens over.

,,We hebben een brief geschreven aan de
beleggers waarin we ze hebben bedankt
voor het vertrouwen. Het was voor hen
natuurlijk wel een risico. CTOUCH was
destijds een groeiende onderneming met
onzekerheden. Het heeft uiteindelijk
heel goed uitgepakt. Als je moeilijker
financierbaar bent door banken vanwege
de eisen die gesteld worden, dan is NPEX
een hartstikke goed alternatief.”

Koersenoverzicht

NPEX-beurs

Slotkoersen 13 september 2023

Aandelen

Timber and Building 65,99
Supplies Holland N.V.

Carver 13,00
Ecovat 1,90
Icecat N.V. 9,03
PerfoTec 5,77
ZEPCAM 12,00
Obligaties

Bouman 7%  2024/04 933,00
Carver 7%  2026/03 805,00
De Tocht 8,5% 2024/08 1.005,00
DG press 8,5% 2025/03 990,00
Felloo 7,75% 2024/05 999,00
Fixers 8% 2027/12 100,00
FreshBed 8,5% 2026/03 930,00
HyGear 7%  2023/02 310,00
HyGear 7,5% 2024/06 300,00
HyGear 8%  2025/07 310,00
I Love Sushi 8%  2026/02 816,00
Image Building 8%  2026/02 950,00
Image Building 8%  2026/04 980,00
Image Building 9%  2028/12 950,00
INDICA 9% 2027/11 980,00
Innr Lighting 8,25% 2023/11 75,00
Innr Lighting 8,25% 2025/12 100,00
LCS Group 7%  2028/06 737,00
LCS Piping 8%  2027/01 820,00
Liquidseal 8% 2027/10 992,00
Meerdervoort Amaliawolde | 7%  2024/12 989,00
Momo Medical 9%  2028/05 100,00
MTD 9%  2025/03 1.010,00
Nazza 7% 2026/11 305,00
PAT-Kriiger 8%  2027/03 965,00
PerfoTec 8%  2025/06 990,00
PerfoTec 8%  2028/01 1.025,00
Pool Trading 8% 2027/12 980,00
RR Mechatronics 8%  2023/12 960,00
RR Mechatronics 8%  2024/07 900,00
RR Mechatronics 8%  2025/04 855,00
Scorito 8%  2028/04 95,00
Slim Opgewekt 7,5%  2023/12 0,83
Speedbooks 8,5% 2025/11 970,00
TUBES 9%  2025/07 1.007,00
TUBES 8,25% 2027/02 800,00
Van Aalst Group 7,5%  2024/12 947,00
WAAR 8,5% 2027/08 915,00
Wagamama 9,25% 2025/11 540,00
Xillio 8%  2027/04 995,00
ZEPCAM 8%  2026/09 699,00
ZEPCAM 7,5%  2027/07 800,00
NPEX-Growth

Momo Medical 9%  2027/08 490,00
Qlayers 9%  2028/02 495,00
Open-end

DD Alternative Fund 2536
DD Equity Fund 234,41
DD Income Fund 23,12
Closed-end

Annexum - Super Winkel

Fonds N.V. 39,44
SynVest RealEstate Fund NV 1.310,00

NPEX
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