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Prospectus voor de achtergestelde obligaties 

van Informed IT Holding B.V. 

16 juni 2023 

U kunt geld uitlenen aan ons, Informed IT Holding B.V. U leent ons een vast bedrag.  

Voor iedere € 100 geven wij 1 obligatie uit. U kunt minimaal 5 obligaties kopen. Wij spreken af 

wanneer wij de lening terugbetalen. Dat is na 5 jaar. Wij betalen ook rente. Die rente is 9,25%.  

U belegt dan in ons. Wij willen € 2.000.000 lenen. Wij bieden in totaal dus 20.000 obligaties 

aan. 

Heeft u obligaties die wij op 21 augustus 2018 hebben uitgegeven? Dan kunt u met 

die obligaties betalen als u deze obligaties koopt. 

 

Voor de obligaties is toelating tot de handel op het handelsplatform van NPEX aangevraagd.  

Als de obligaties tot de handel worden toegelaten, kunnen de obligaties worden gekocht en 

verkocht via het handelsplatform van NPEX. Verkoopt u de obligatie aan een andere belegger? 

Dan kan de obligatie meer geld waard zijn geworden of minder. U krijgt dan meer of minder geld 

voor uw obligatie dan u heeft betaald. 

Om de obligaties te kunnen kopen, heeft u een beleggingsrekening bij NPEX nodig.  

Op deze rekening houdt u de obligaties aan. Ook heeft u een geldrekening nodig bij Stichting 

NPEX Bewaarbedrijf.  

In dit prospectus vindt u informatie over de obligaties en over ons. Ook staan in dit prospectus 

afspraken die u maakt als u obligaties koopt. Leest u dit prospectus goed door voordat u geld 

uitleent aan ons. Leest u ook de risico’s die horen bij de obligaties en bij ons. Heeft u dit 

prospectus gelezen? En wilt u onze obligaties kopen? Dan leest u in dit prospectus hoe dat moet. 

Wij bieden onze obligaties alleen aan in Nederland. De obligaties mogen dus niet worden 

verkocht of geleverd in andere landen dan Nederland.  
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2 Risicofactoren 

U kunt geld uitlenen aan ons. U leent ons een vast bedrag. Wij betalen de lening terug.  

Wij spreken af wanneer wij de lening terugbetalen. Wij betalen ook rente.  

Deze lening heet een obligatie. U belegt dan in ons. Ook andere beleggers kunnen in ons beleggen. 

Let op: beleggen zonder risico’s bestaat niet.  

In dit hoofdstuk leggen wij u uit voor wie de obligaties in het algemeen niet geschikt zijn.  

Verder leggen wij u de risico’s uit. Dat zijn de volgende risico’s: 

1. Risico’s van beleggen in onze obligaties. U leest hierover bij 2.2. 

2. Risico’s waardoor wij de afspraken met u niet nakomen. U leest hierover bij 2.3. 

2.1 Beleggen brengt altijd risico’s met zich mee 

Wij bieden onze obligaties aan in Nederland aan particuliere beleggers en professionele 

beleggers. Dat betekent niet automatisch dat de obligaties voor u geschikt zijn als u een 

particuliere belegger of een professionele belegger bent.  

Let op! Aan de obligaties zijn risico’s verbonden. Deze obligaties zijn daarom alleen geschikt voor 

personen die bereid zijn om deze risico’s te lopen.  

Wij kunnen u niet adviseren of de obligaties voor u geschikt zijn. Dat hangt namelijk af van 

verschillende zaken. Bijvoorbeeld van uw persoonlijke omstandigheden. En hoeveel geld u heeft. 

Of welke beleggingen u al heeft. En of u veel of weinig risico wilt nemen. Wilt u beleggen in onze 

obligaties? Gaat u dan eerst naar een financieel adviseur.  

Het is altijd verstandig om niet al uw geld in onze obligaties te beleggen. Het is belangrijk om ook 

een deel van uw geld te sparen. En uw geld te verdelen over verschillende beleggingen. 

Voor wie zijn onze obligaties niet geschikt? 

Hieronder staan een aantal voorbeelden. Past een van die voorbeelden bij u? Dan kunt u onze 

obligaties beter niet kopen.  

- U wilt geen risico lopen op uw beleggingen. 

- U heeft geen ervaring met beleggen. 

- U heeft geen verstand van wat wij doen. 

- U snapt niet hoe obligaties werken. 

- U wilt geen geld verliezen. 

- U leent geld en u gebruikt dit om te beleggen. 

- U heeft minder pensioen of minder geld om de belangrijkste dingen te kunnen doen 

(bijvoorbeeld voor uw eten, woning en kleding) als u geld verliest door de obligaties. 



- 5 - 

 

- U heeft het geld van de obligaties nodig. U kunt het geld niet minimaal 5 jaar missen. 

- U heeft de rente van de obligaties nodig om de belangrijkste dingen te kunnen doen 

(bijvoorbeeld voor uw eten, woning en kleding). 

2.2 Risico’s van beleggen in onze obligaties 

Wij kunnen niet alle risico’s noemen die horen bij beleggen in onze obligaties. Deze kunnen wij 

ook niet allemaal voorspellen. Hierna leggen wij u de risico’s van de obligaties uit. Het gaat om 

risico’s die materieel zijn om te besluiten over deze aanbieding van obligaties. 

Risico´s die horen bij de obligaties 

De obligaties zijn achtergesteld 

Wij kunnen geld lenen van anderen. Gaan wij failliet, vragen wij (voorlopig) uitstel van betaling 

aan (surseance van betaling) of worden wij ontbonden? En krijgen die anderen nog geld van ons? 

Dan betalen wij eerst die anderen. Pas als die anderen zijn betaald, zullen wij de lening en de 

rente betalen. Het kan zijn dat wij dan geen geld hebben om de lening terug te betalen of om de 

rente te betalen. Meer over deze volgorde leest u in hoofdstuk 4.3. 

De prijs van uw obligatie kan stijgen of dalen 

Hoeveel geld uw obligatie waard is, staat niet vast. Wilt u niet wachten totdat wij u de lening 

terugbetalen? Maar wilt u uw obligatie verkopen? Dan krijgt u de prijs die iemand anders op dat 

moment wil betalen voor uw obligaties. Het kan zijn dat de prijs lager is dan het bedrag dat u ons 

heeft geleend. U krijgt dan dus minder geld voor uw obligaties. Het kan ook zijn dat niemand uw 

obligaties wil kopen. 

Niemand wil uw obligaties kopen 

Loopt de lening nog niet af? En wilt u toch de obligaties verkopen? Dan mag dat. Maar het is niet 

zeker dat er altijd iemand is die uw obligaties wil kopen. Het is ook niet zeker dat er iemand is die 

de obligaties wil kopen voor de prijs die u wilt hebben. Het kan dus zijn dat u uw obligaties niet 

kunt verkopen. 

Risico van vervroegde terugbetaling  

Wij mogen de lening eerder terugbetalen. Wij hoeven u daarvoor geen reden te geven. U heeft 

dan uw geld weer terug. U heeft daardoor over een kortere periode rente gekregen. Wilt u het geld 

dan opnieuw beleggen? Dan kan het zijn dat u minder rente krijgt als u bijvoorbeeld een andere 

obligatie koopt.  

U mag niet stemmen in onze aandeelhoudersvergadering 

U koopt een obligatie. Dat is een lening en geen aandeel. U mag daarom niet stemmen in onze 

aandeelhoudersvergadering over besluiten die gaan over ons bedrijf. U kunt dus niet beslissen 

over ons bedrijf. U loopt dus het risico dat wij besluiten nemen waar u het niet mee eens bent. 
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U krijgt geen winstuitkering 

U koopt een obligatie. U geeft ons dus een lening. U krijgt daarvoor rente en het geld van de lening 

terug. U krijgt niets betaald als wij winst maken en die uitkeren (dividend). Dat krijgen alleen 

onze aandeelhouders. 

Risico´s die horen bij de samenwerking met NPEX 

U kunt uw obligaties niet overmaken naar een andere rekening  

U kunt alleen beleggen in onze obligaties via de beleggingsrekening bij NPEX. U kunt deze 

obligaties niet overmaken naar een andere rekening van u buiten NPEX. Bijvoorbeeld naar een 

rekening bij een bank. 

Wilt u niet meer beleggen via de beleggingsrekening bij NPEX? En loopt de lening nog niet af? 

Dan kunt u de obligaties alleen verkopen aan iemand anders met een beleggingsrekening bij 

NPEX. Met het geld kunt u dan opnieuw beleggen.  

Maar het kan zijn dat u niemand vindt die uw obligaties wil kopen. Of dat de prijs van de obligaties 

lager is dan het bedrag dat u heeft betaald. Dan krijgt u dus minder terug voor uw obligaties.  

Risico als de samenwerking met NPEX stopt 

Wij hebben toelating tot de handel op het handelsplatform van NPEX aangevraagd.  

Als de obligaties tot de handel worden toegelaten, kunnen de obligaties worden gekocht en 

verkocht via het handelsplatform van NPEX. 

U kunt de obligaties dan aan andere beleggers bij NPEX verkopen. Stopt de samenwerking met 

NPEX? Dan kunt u de obligaties niet meer verkopen via het handelsplatform van NPEX.  

Het kan dan moeilijker zijn om iemand te vinden die de obligaties van u wil kopen. Het kan ook 

zijn dat u niemand kunt vinden die de obligaties van u wil kopen.  

Risico wanneer het platform van NPEX stopt 

NPEX heeft een vergunning van de Autoriteit Financiële Markten voor het exploiteren van het 

handelsplatform. Stopt deze vergunning? Dan kunt u de obligaties niet meer op het 

handelsplatform van NPEX verkopen. Het kan dan moeilijker zijn om iemand te vinden die de 

obligaties van u wil kopen. Het kan ook zijn dat u niemand kunt vinden die de obligaties van u 

wil kopen. 

Risico’s die horen bij Stichting Obligatiehoudersbelangen 

Stichting Obligatiehoudersbelangen handelt in het gezamenlijk belang van de 

beleggers 

Stichting Obligatiehoudersbelangen handelt in het gezamenlijk belang van de beleggers in deze 

obligaties. Dit betekent dat Stichting Obligatiehoudersbelangen niet handelt in het individuele 

belang van beleggers. Het kan dus zijn dat Stichting Obligatiehoudersbelangen beslissingen 
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neemt die in het gezamenlijk belang zijn van de beleggers, maar niet in het belang zijn van een 

individuele belegger. Bijvoorbeeld als een individuele belegger het niet eens is met een beslissing 

die wel in het belang is van de meerderheid van de beleggers. Het kan dus zijn dat Stichting 

Obligatiehoudersbelangen dan niet in uw belang handelt, omdat uw belang niet overeenkomt met 

het gezamenlijk belang van de beleggers.  

U moet kosten betalen als Stichting Obligatiehoudersbelangen een deskundige of 

juridische bijstand inschakelt  

Wil Stichting Obligatiehoudersbelangen een deskundige inschakelen om ons te onderzoeken of 

juridische bijstand inschakelen? Dan komen de kosten daarvan voor rekening van de beleggers. 

Wel zal hierover eerst worden gestemd.  

Het kan zijn dat u tegen het besluit stemt, maar dat de gezamenlijke beleggers toch een besluit 

nemen om een deskundige of juridische bijstand in te schakelen. Dan moet ook u meebetalen aan 

de kosten hiervoor. Het kan zijn dat deze kosten hoger zijn dan het bedrag waarvoor u obligaties 

heeft gekocht. 

2.3 Risico’s die horen bij ons 

Wij zullen de risico’s uitleggen waardoor wij afspraken over deze obligaties niet kunnen nakomen. 

Het gaat om de risico’s die materieel zijn om te besluiten over deze aanbieding van obligaties.  

Risico’s die horen bij onze activiteiten 

Wij kunnen alleen op tijd terugbetalen als onze groeiplannen uitkomen 

Het geld van de obligaties gebruiken wij om verder te groeien. Wij hebben een prognose van onze 

groei gemaakt voor de komende 3 jaar. Dat zijn interne cijfers. Deze zijn dus niet door onze 

accountant beoordeeld. Onze prognoses zijn ambitieus. U vindt deze prognoses in hoofdstuk 

10.4. Daar leest u ook welke aannames wij hebben gedaan om tot deze prognoses te komen. 

Deze prognoses zijn gebaseerd op onze verwachtingen voor de toekomst en niet op onze netto-

omzet van de afgelopen periode. Voor 2023 en 2024 verwachten wij namelijk een beperkt positief 

resultaat. Dit resultaat komt doordat wij investeringen willen doen in uitbreiding van het team 

en onze producten. Wij verwachten vanaf 2025 een goed positief resultaat. Hierover leest u in 

hoofdstuk 10.4 bij onze prognose.  

Het risico bestaat dat wij niet groeien zoals wij dat nu verwachten. Groeien wij niet 

voldoende?  

Dan heeft dit een negatief effect op het financiële resultaat. Dan kan het zijn dat wij minder geld 

hebben om u rente te betalen. Ook kan het zijn dat wij dan te weinig geld hebben om de lening 

terug te betalen. Het kan dus zijn dat u geen rente krijgt of minder rente krijgt. Of u krijgt minder 

of niets terugbetaald. 
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Wij hebben niet voldoende opdrachten  

Het kan zijn dat de vraag naar Intelligent Information Management consultants voor de 

producten van OpenText, OutSystems en Microsoft afneemt. Of dat andere bedrijven betere of 

goedkopere consultants leveren. Dan kan het zijn dat wij niet voldoende opdrachten vinden voor 

onze medewerkers. Dan kan het ook zijn dat wij minder van onze producten kunnen verkopen. 

Dit heeft een negatief effect op het financiële resultaat. Dan kan het zijn dat wij minder geld 

hebben om u rente te betalen. Ook kan het zijn dat wij dan te weinig geld hebben om de lening 

terug te betalen. Het kan dus zijn dat u geen rente krijgt of minder rente krijgt. Of u krijgt minder 

of niets terugbetaald.  

Wij hebben niet voldoende geschikte medewerkers 

Voor de producten en diensten zijn hooggekwalificeerde medewerkers met de juiste kennis nodig. 

Neemt de vraag naar onze producten en diensten toe? Maar hebben wij niet voldoende geschikte 

medewerkers om dit uit te voeren? Dan kunnen wij minder opdrachten aannemen.  

Het kan ook zijn dat wij niet genoeg geschikte medewerkers kunnen vinden. Ook dan kunnen wij 

minder opdrachten aannemen. 

Dit heeft een negatief effect op het financiële resultaat. Dan kan het zijn dat wij minder geld 

hebben om u rente te betalen. Ook kan het zijn dat wij dan te weinig geld hebben om de lening 

terug te betalen. Het kan dus zijn dat u geen rente krijgt of minder rente krijgt. Of u krijgt minder 

of niets terugbetaald.  

Onze producten zijn afhankelijk van anderen 

Wij hebben applicaties ontwikkeld voor Intelligent Information Management. Deze applicaties 

zijn afhankelijk van Microsoft365 van Microsoft, OutSystems en Documentum en OCP van 

OpenText. Verandert Microsoft365 van Microsoft, OutSystems of Documentum of OCP van 

OpenText en werken onze applicaties daardoor niet meer? Dan moeten wij onze applicaties 

aanpassen. Dat kost geld. Kunnen onze applicaties helemaal niet meer worden gebruikt met 

Microsoft365, OutSystems, OCP of Documentum? Dan kunnen wij onze applicaties dus niet meer 

hiervoor verkopen. Wij zullen dan moeten investeren in relaties met andere partners en opleiding 

van onze medewerkers. Dat kost tijd. Daarna zullen wij moeten investeren om onze applicaties te 

koppelen aan de software van die partners. Dat kost geld.  

Komen er betere Intelligent Information Management systemen op de markt dan Microsoft365, 

OutSystems, OCP of Documentum? Dan zullen er minder bedrijven de oplossingen van 

Microsoft, OutSystems en OpenText kopen. Dan kan het zijn dat onze diensten en producten 

minder of niet nodig zijn. Wij zullen dan moeten investeren om andere systemen te leren kennen 

en om onze producten te koppelen aan die andere systemen. Dit kost tijd en geld. 
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Dit heeft een negatief effect op het financiële resultaat. Dan kan het zijn dat wij minder geld 

hebben om u rente te betalen. Ook kan het zijn dat wij dan te weinig geld hebben om de lening 

terug te betalen. Het kan dus zijn dat u geen rente krijgt of minder rente krijgt. Of u krijgt minder 

of niets terugbetaald.  

Een van onze producten bevat een fout 

Wij ontwikkelen onze eigen producten en verkopen abonnementen of licenties hiervan. Zit er een 

fout in één van onze producten? Dan kunnen wij gedwongen worden om dit op onze kosten te 

herstellen. Dat kost ons geld. Ook kan het gevolg van fouten zijn dat wij minder snel onze 

producten kunnen verkopen. Hierdoor kan het langer duren voordat wij inkomsten krijgen. 

Dit heeft een negatief effect op het financiële resultaat. Dan kan het zijn dat wij minder geld 

hebben om u rente te betalen. Ook kan het zijn dat wij dan te weinig geld hebben om de lening 

terug te betalen. Het kan dus zijn dat u geen rente krijgt of minder rente krijgt. Of u krijgt minder 

of niets terugbetaald.  

Risico’s die horen bij onze financiële situatie 

Wij gaan failliet 

Het belangrijkste risico dat u loopt, is dat wij geen geld hebben om te betalen. Als wij failliet gaan, 

hebben wij geen geld om de lening terug te betalen of om de rente te betalen. Dan kan het zijn dat 

u niets van de lening terugbetaald krijgt en dat u geen rente krijgt. 

De regelgeving kan ongunstig veranderen  

De regelgeving is belangrijk voor ons, zoals de belastingregels. Veranderen deze regels? Of legt 

een rechter deze regels anders uit? Dan kan het zijn dat wij bijvoorbeeld minder inkomsten 

hebben of meer belasting moeten betalen. Dit heeft een negatief effect op het financiële resultaat. 

Dan kan het zijn dat wij minder geld hebben om u rente te betalen. Ook kan het zijn dat wij dan 

te weinig geld hebben om de lening terug te betalen. Het kan dus zijn dat u geen rente krijgt of 

minder rente krijgt. Of u krijgt minder of niets terugbetaald.  

Risico’s die horen bij ons bestuur en specifieke medewerkers 

Het risico van de afhankelijkheid van ons bestuur 

Wij zijn afhankelijk van de specifieke kennis en ervaring van onze bestuurder. Het wegvallen van 

onze bestuurder betekent dat kennis en ervaring verloren gaat. Dit kan op de korte dan wel de 

langere termijn een negatief effect hebben op onze bedrijfsvoering en op het financiële resultaat. 

Dan kan het zijn dat wij minder geld hebben om u rente te betalen. Ook kan het zijn dat wij dan 

te weinig geld hebben om de lening terug te betalen. Het kan dus zijn dat u geen rente krijgt of 

minder rente krijgt. Of u krijgt minder of niets terugbetaald.  
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3 Met wie werken wij samen voor de obligaties? 

3.1 Algemeen 

Voor de obligaties werken wij met andere organisaties samen. Dat zijn de volgende: 

- NPEX 

- Stichting NPEX Bewaarbedrijf 

- Stichting Obligatiehoudersbelangen 

Hieronder leest u meer informatie over deze organisaties. Eerst zullen wij algemene informatie 

over ons bedrijf geven. 

3.2 Informed IT Holding B.V.  

Als u onze obligaties koopt, leent u geld aan ons uit. De afspraken die u daarover maakt, staan in 

dit prospectus. Onze bestuurder heeft op 16 mei 2023 besloten om deze lening aan te gaan en de 

obligaties uit te geven. Onze aandeelhouders zijn hiermee akkoord gegaan.  

Alle informatie over ons staat op de website van NPEX: www.npex.nl/effectenbeurs/informed-

group. Hebben wij nieuwe informatie over ons die voor u belangrijk is? Dan vindt u die 

informatie ook op de website van NPEX. 

Onze officiële (statutaire) naam is Informed IT Holding B.V. Wij zijn een besloten vennootschap 

met beperkte aansprakelijkheid. Het Nederlands recht geldt voor ons. Wij zijn opgericht op 13 

december 2006 in Nederland. Wij hebben als doel, zoals dat staat in artikel 2 van onze statuten:  

a. het deelnemen in, het financieren van, het samenwerken met, het voeren van directie over en 

het verlenen van advies en verdere diensten aan andere vennootschappen en ondernemingen;  

b. het verstrekken en aangaan van geldleningen, het instaan voor het en het verstrekken van 

zekerheden voor schulden van rechtspersonen die met de vennootschap in een groep zijn 

verbonden, of voor schulden van anderen;  

c. het beleggen van vermogen in roerende- en onroerende zaken, effecten, waardepapieren, 

schuldvorderingen en overige gebruikelijke beleggingsobjecten;  

d. het in beperkte kring bemiddelen bij en het (doen) sluiten en verzorgen van lijfrente-, pensioen-

, levens- en andere verzekeringen;  

e. het verrichten van al hetgeen met het vorenstaande verband houdt of daartoe bevorderlijk kan 

zijn;  

f. het verrichten van alle overige daden van koophandel, nijverheid en dienstverlening. 

Wij zijn statutair gevestigd in Kamerik, gemeente Woerden. Wij hebben ons kantoor aan de 

Vijzelmolenlaan 8B, 3447 GX te Woerden. Ons telefoonnummer is 0348 342 115. Onze website 

is www.informedgroup.com. Wij zijn ingeschreven in het handelsregister van de Kamer van 

http://www.informedgroup.nl/
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Koophandel op 15 december 2006. Het nummer is 30220756. Wilt u een kopie van onze 

inschrijving in het handelsregister? Laat het ons dan weten. Dan sturen wij u die gratis toe.  

Wij hebben ook een Legal Entity Identifier (LEI) code. Die code is 724500KT7LO7Q0K24X83.  

Meer informatie over ons leest u in hoofdstuk 7.  

3.3 NPEX B.V. 

NPEX heeft een handelsplatform. Dat is een marktplaats voor beleggingen. Dat betekent dat u op 

dat handelsplatform beleggingen kunt kopen en verkopen. Wij hebben toelating tot de handel op 

het handelsplatform aangevraagd. Onze beleggingen kunt u dan ook op het handelsplatform van 

NPEX kopen en verkopen.  

Als u de obligaties wilt kopen, heeft u een beleggingsrekening bij NPEX nodig. In de administratie 

van NPEX staat welke obligaties u heeft. Koopt u onze obligaties? Dan maakt u voor de 

beleggingsrekening bij NPEX dus afspraken met NPEX. De afspraken over de beleggingsrekening 

bij NPEX leest u in het NPEX-reglement.  

NPEX heeft een vergunning van de Autoriteit Financiële Markten voor het exploiteren van het 

handelsplatform. Officieel heet het handelsplatform een multilaterale handelsfaciliteit (MTF). 

Daarnaast heeft NPEX een vergunning van de Autoriteit Financiële Markten voor het verlenen 

van beleggingsdiensten. Hieronder ziet u op welke beleggingsdiensten en beleggingsactiviteiten 

de vergunning van NPEX ziet: 

- het ontvangen en doorgeven van orders  

- het plaatsen zonder plaatsingsgarantie 

- het uitvoeren van orders 

- het exploiteren van een multilaterale handelsfaciliteit 

- het bewaren en beheren van financiële instrumenten voor rekening van cliënten 

NPEX is ingeschreven in het register van de Autoriteit Financiële Markten. Informatie over de 

inschrijving in het register van de Autoriteit Financiële Markten vindt u op de website 

www.afm.nl. De Autoriteit Financiële Markten en De Nederlandsche Bank houden toezicht op 

NPEX. 

NPEX is een naam die NPEX B.V. gebruikt. NPEX is een besloten vennootschap met beperkte 

aansprakelijkheid. NPEX is statutair gevestigd in Amsterdam. NPEX heeft haar kantoor in het  

World Trade Center Den Haag, Toren E, 7e etage, aan het Prinses Margrietplantsoen 44 in (2595 

BR) Den Haag. NPEX is ingeschreven in het handelsregister van de Kamer van Koophandel in 

Amsterdam. Het nummer is 27317234. Wilt u een kopie van de inschrijving in het 

handelsregister? Laat het ons dan weten. Dan sturen wij u die gratis toe.  

http://www.afm.nl/
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3.4 Stichting NPEX Bewaarbedrijf 

NPEX gebruikt een onafhankelijke stichting bij haar handelsplatform. Dat is Stichting NPEX 

Bewaarbedrijf. Bij die stichting hebben alle beleggers die willen handelen op het handelsplatform 

een geldrekening. Die rekening gebruiken de beleggers om geld op te ontvangen of om 

beleggingen mee aan te kopen. 

Koopt u de obligaties? Dan maakt u voor de geldrekening afspraken met Stichting NPEX 

Bewaarbedrijf. De afspraken over de geldrekening leest u in het NPEX-reglement.  

NPEX staat garant 

NPEX staat garant voor Stichting NPEX Bewaarbedrijf. Dat betekent dat als Stichting NPEX 

Bewaarbedrijf haar verplichtingen niet nakomt en dit Stichting NPEX Bewaarbedrijf verweten 

kan worden, NPEX dat zal doen. Moet Stichting NPEX Bewaarbedrijf u betalen en kan Stichting 

NPEX Bewaarbedrijf worden verweten dat zij u niet heeft betaald? Betaalt Stichting NPEX 

Bewaarbedrijf u dan niet? Dan moet NPEX u betalen.  

Meer informatie over Stichting NPEX Bewaarbedrijf 

Stichting NPEX Bewaarbedrijf is statutair gevestigd in ’s-Gravenhage. Stichting NPEX 

Bewaarbedrijf heeft haar kantoor in het World Trade Center Den Haag, Toren E, 7e etage, aan 

het Prinses Margrietplantsoen 44 in (2595 BR) Den Haag. Stichting NPEX Bewaarbedrijf is 

ingeschreven in het handelsregister van de Kamer van Koophandel in Amsterdam. Het nummer 

is 34320054. Wilt u een kopie van de inschrijving in het handelsregister? Laat het ons dan weten. 

Dan sturen wij u die gratis toe. 

De Autoriteit Financiële Markten houdt via NPEX ook toezicht op Stichting NPEX Bewaarbedrijf. 

3.5 Stichting Obligatiehoudersbelangen  

Stichting Obligatiehoudersbelangen is onafhankelijk van ons en van onze bestuurder.  

Wij hebben afspraken gemaakt met Stichting Obligatiehoudersbelangen. Koopt u onze 

obligaties? Dan gaat u ook akkoord met die afspraken. Deze afspraken leest u in de trustakte.  

De trustakte vindt u in de bijlage van dit prospectus.  

Stichting Obligatiehoudersbelangen handelt in het gezamenlijke belang van de beleggers. 

Stichting Obligatiehoudersbelangen handelt dus niet in ons belang.  

Stichting Obligatiehoudersbelangen behartigt ook de belangen van beleggers die geld uitlenen 

voor andere obligatieleningen. Het gaat onder andere om de beleggers die obligaties hebben 

gekocht van andere bedrijven via NPEX. Stichting Obligatiehoudersbelangen heeft dus ook 

verantwoordelijkheden voor die beleggers. Stichting Obligatiehoudersbelangen heeft een aparte 

administratie voor de obligaties van ieder bedrijf.  
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Stichting Obligatiehoudersbelangen organiseert vergaderingen van beleggers in deze obligaties. 

Hierover leest u meer in hoofdstuk 12. Ook organiseert Stichting Obligatiehoudersbelangen 

stemmingen.  

Stichting Obligatiehoudersbelangen is gevestigd in Amstelveen. Stichting 

Obligatiehoudersbelangen heeft haar kantoor aan de Burgermeester Haspelslaan 172 in (1181 

NE) Amstelveen. De website van Stichting Obligatiehoudersbelangen is 

www.obligatiehoudersbelangen.org. Stichting Obligatiehoudersbelangen is ingeschreven in het 

handelsregister van de Kamer van Koophandel in Amsterdam. Het nummer is 53177770.  

Wilt u een kopie van de inschrijving in het handelsregister? Laat het ons dan weten. Dan sturen 

wij u die gratis toe. 

http://www.obligatiehoudersbelangen.org/
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4 Informatie over de obligaties 

In dit hoofdstuk leest u over de obligaties zelf.  

4.1 Een overzicht van de obligaties  

Euro U leent het geld in euro uit. U krijgt het geld ook in euro terug.  

Prijs De prijs voor 1 obligatie is € 100.  

Minimum  U kunt minimaal 5 obligaties kopen.  

Maximum  U kunt maximaal 20.000 obligaties kopen. Het kan zijn dat u 

niet alle obligaties krijgt. Bijvoorbeeld als er teveel 

inschrijvingen zijn. Daarover leest u in hoofdstuk 5.  

Totale lening Wij zullen maximaal € 2.000.000 lenen van beleggers. Dat zijn 

20.000 obligaties.  

ISIN code Onze obligaties hebben een nummer gekregen. Dat nummer is 

NLNP02100453. Soms wordt dit nummer gebruikt in plaats van 

de naam van onze obligaties. 

Kosten U betaalt kosten voor het kopen van obligaties. Het gaat om de 

volgende kosten: 

1. U betaalt kosten om in te schrijven. Het gaat om 1% van 

het bedrag dat u uitleent. Die kosten betaalt u aan 

NPEX. Leent u ons bijvoorbeeld € 500? Dan betaalt u 

dus € 5 kosten. Leent u ons € 1.000? Dan betaalt u € 10 

kosten. Deze kosten zijn eenmalig. 

2. U betaalt kosten om de obligaties aan te houden op de 

beleggingsrekening bij NPEX. Dit zijn servicekosten.  

Het gaat om 0,05% van het bedrag dat u uitleent. Leent 

u ons € 500? Dan betaalt u € 0,25 aan NPEX. Deze 

kosten betaalt u iedere maand zolang u de obligaties op 

de beleggingsrekening bij NPEX heeft. NPEX haalt deze 

kosten af van de rente die u van ons krijgt op uw 

geldrekening. Deze kosten kunnen veranderen.  
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Verandert NPEX deze kosten? Dan staat dat op de 

website van NPEX. 

Speciale regeling voor als u al 

obligaties heeft  

Heeft u obligaties die wij op 21 augustus 2018 hebben 

uitgegeven? Dan geldt een speciale regeling als u deze obligaties 

koopt: 

1. U betaalt voor 10 obligaties met 1 obligatie uit 2018. U 

kunt dus niet minder obligaties kopen met 1 obligatie 

uit 2018. 

2. U betaalt geen inschrijfkosten van 1%. Over die kosten 

leest u hierboven. 

3. U ontvangt geen vergoeding voor vervoegde 

terugbetaling als u betaalt met obligaties uit 2018.  

Tot wanneer kunt u obligaties 

kopen? 

U kunt tot en met woensdag 12 juli 2023, 17:00 uur, obligaties 

kopen. Op die datum stopt de inschrijfperiode. Deze datum 

kunnen wij veranderen. Wanneer wij dat kunnen doen, leest u 

in hoofdstuk 5.  

Vanaf wanneer leent u het geld 

uit?  

U leent het geld uit op 19 juli 2023. Op die dag krijgt u ook de 

obligaties. Behalve als wij die datum hebben veranderd.  

Dan krijgt u de obligaties op de nieuwe datum. U krijgt een 

bericht als u de obligaties krijgt. U leest in hoofdstuk 5 wanneer 

u bericht krijgt. 

Wanneer krijgt u het geld 

terug? 

U krijgt het geld terug na 5 jaar. De termijn begint te lopen vanaf 

de dag dat u de obligaties krijgt. Krijgt u op 19 juli 2023 de 

obligaties? Dan krijgt u op 19 juli 2028 uw geld terug. Dat is de 

einddatum van de lening. 

Wij hebben een datum bepaald waarop de periode om in te 

schrijven stopt. Wij kunnen een eerdere datum kiezen als wij 

genoeg inschrijvingen hebben vóór de datum dat de inschrijving 

stopt. Wij kunnen ook een latere datum kiezen als wij nog niet 

genoeg inschrijvingen hebben. 

Let op: wij betalen alle beleggers op hetzelfde moment terug. 

Dat doen wij 5 jaar nadat wij de eerste obligaties hebben 

uitgegeven. Verlengen wij de inschrijfperiode en geven wij 
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alvast een deel van de obligaties uit? En schrijft u in daarna in 

en krijgt u dus later obligaties? Dan is de looptijd van deze 

obligaties dus korter dan 5 jaar. 

Wat krijgt u terug van de 

lening? 

U krijgt het hele bedrag van de lening terug. U krijgt dus  

€ 100 per obligatie terug. 

Hoeveel rente krijgt u? Wij betalen 9,25% rente per jaar. Voor 1 obligatie betalen wij 

ieder jaar dus € 9,25 aan rente. U krijgt rente vanaf de dag dat u 

geld aan ons uitleent en de obligaties krijgt. 

Wanneer betalen wij de rente? Wij betalen de rente iedere maand. U krijgt dus voor iedere hele 

maand per obligatie € 0,77 aan rente. De maand begint op de 

dag dat u de obligaties krijgt. Krijgt u de obligaties op 19 juli 

2023? Dan krijgt u een maand later de rente. U krijgt de rente 

dus op 19 augustus 2023 of maximaal 5 werkdagen later.  

Daarna krijgt u de rente 19 september 2023 of maximaal 5 

werkdagen later. Zo krijgt u de rente iedere maand.  

Is de lening terugbetaald? Dan krijgt u geen rente meer.  

Kunnen wij de rente 

veranderen? 

De rente staat vast. Wij kunnen de rente dus niet veranderen.  

Stichting 

Obligatiehoudersbelangen 

krijgt geen zekerheden 

Stichting Obligatiehoudersbelangen krijgt geen zekerheden 

(zoals een pandrecht of hypotheek). Betalen wij niet? Dan heeft 

Stichting Obligatiehoudersbelangen niet het recht om 

bezittingen van ons te verkopen, zodat de beleggers alsnog 

betaald krijgen.  

De obligaties zijn op naam De obligaties zijn op naam. Dat betekent dat u als eigenaar van 

de obligaties staat geregistreerd. De obligatie is geen fysiek stuk 

dat wij afgeven. 

Rang van de obligaties De obligaties hebben onderling een gelijke rang. Dat betekent 

dat niemand die onze obligaties heeft, voorrang krijgt als wij 

onze afspraken over de obligaties niet nakomen. 
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U krijgt informatie van ons Wij geven u ieder jaar regelmatig informatie over ons: 

1. een halfjaarbericht uiterlijk op 28 februari 

2. een jaarrekening uiterlijk op 30 juni  

3. een halfjaarbericht uiterlijk op 31 augustus  

Ook sturen wij een bericht als er iets belangrijks met ons gebeurt 

Handel op NPEX Wij hebben toelating tot de handel op het handelsplatform van 

NPEX aangevraagd. Als de obligaties tot de handel worden 

toegelaten, kunnen de obligaties worden gekocht en verkocht 

via het handelsplatform van NPEX. 

NPEX zal een verzameldepot 

aanhouden met de obligaties  

De obligaties zullen worden opgenomen en bewaard in een 

girodepot bij Nederlands Centraal Instituut voor Giraal 

Effectenverkeer B.V., gevestigd aan de Herengracht 459-469 te 

(1017 BS) Amsterdam.  

NPEX is hierbij intermediair. NPEX beheert een verzameldepot 

met alle obligaties. In de administratie van NPEX staat hoeveel 

obligaties iedere belegger heeft. 

U heeft een beleggingsrekening 

en een geldrekening nodig 

U heeft een beleggingsrekening bij NPEX nodig. Daarop staat 

hoeveel obligaties u heeft gekocht. Ook heeft u een geldrekening 

nodig bij Stichting NPEX Bewaarbedrijf. Die rekening gebruikt 

u om geld op te ontvangen en om beleggingen mee aan te kopen. 

U maakt afspraken met NPEX en Stichting NPEX Bewaarbedrijf 

over deze rekeningen. Die afspraken staan in het NPEX-

reglement, zoals dit van tijd tot tijd geldt en kan wijzigen.  

Dit reglement vindt u op de website van NPEX: www.npex.nl. 

Meer informatie over NPEX en Stichting NPEX Bewaarbedrijf 

leest u in hoofdstuk 3.3 en 3.4. Op dit moment rekent Stichting 

NPEX Bewaarbedrijf geen kosten voor het hebben van de 

geldrekening voor deze obligaties. Verandert dit? Dan verandert 

het NPEX-reglement. U krijgt daarvan bericht. Voor de 

beleggingsrekening rekent NPEX wel kosten. Daarover leest u 

in dit overzicht bij ‘kosten’.  

Het kan zijn dat u geen beleggingsrekening of geldrekening kunt 

openen. Dat is zo als de regels van de Amerikaanse belastingwet 

http://www.npex.nl/
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FATCA (Foreign Account Tax Compliance Act) voor u gelden. 

Kunt u deze rekeningen niet openen? Dan kunt u de obligaties 

niet kopen. 

U heeft een bankrekening 

nodig bij een bank in de 

Europese Unie 

U heeft een bankrekening nodig bij een bank in de Europese 

Unie om een beleggingsrekening bij NPEX en een geldrekening 

bij Stichting NPEX Bewaarbedrijf te kunnen openen.  

Die bankrekening gebruiken NPEX en Stichting NPEX 

Bewaarbedrijf om vast te stellen wie u bent.  

Dit werkt zo: de bank waar u uw bankrekening heeft, heeft 

vastgesteld wie u bent. NPEX en Stichting NPEX Bewaarbedrijf 

hoeven dat niet opnieuw te doen. Maar dat geldt alleen als u een 

bedrag overmaakt van deze bankrekening naar de bankrekening 

van Stichting NPEX Bewaarbedrijf. Dan kan Stichting NPEX 

Bewaarbedrijf bij die andere bank uw gegevens opvragen.  

In het register staat hoeveel 

obligaties u heeft 

NPEX heeft een register. In dat register houdt NPEX precies bij 

wie een beleggingsrekening bij NPEX heeft en op hoeveel 

obligaties een belegger recht heeft.  

U krijgt overzichten van uw 

beleggingsrekening 

NPEX stuurt u overzichten van uw beleggingsrekening.  

Op die overzichten ziet u precies welke beleggingen u heeft op 

de beleggingsrekening. Daarop staat dus ook hoeveel van onze 

obligaties u heeft. 

Stichting 

Obligatiehoudersbelangen  

Stichting Obligatiehoudersbelangen handelt in het 

gezamenlijke belang van alle beleggers. Betalen wij bijvoorbeeld 

de rente niet? Of betalen wij de lening niet terug?  

Dan mag Stichting Obligatiehoudersbelangen maatregelen 

treffen. Meer hierover leest u in de trustakte. Die trustakte vindt 

u als de bijlage bij dit prospectus.  

U gaat akkoord met de 

afspraken in de trustakte 

Wij maken afspraken met Stichting Obligatiehoudersbelangen. 

Die afspraken staan in de trustakte. Die vindt u als bijlage bij dit 

prospectus. Die afspraken gelden ook voor u.  

Stichting Obligatiehoudersbelangen mag bijvoorbeeld het 

volgende doen: 

1. Stichting Obligatiehoudersbelangen mag eisen dat wij 

de afspraken nakomen die in dit prospectus staan.  
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Stichting Obligatiehoudersbelangen mag hiervoor ook 

een procedure starten bij een rechter. U mag dit niet zelf 

doen. 

2. Stichting Obligatiehoudersbelangen mag met ons de 

afspraken in het prospectus veranderen.  

Belastingen Wilt u obligaties kopen? Zorg dat u weet wat de 

belastinggevolgen zijn voordat u obligaties koopt. Voor een 

volledig en actueel overzicht van de huidige belastingregels kunt 

u terecht op de website van de Belastingdienst.  

Gelden er belastingen of heffingen voor kopen en aanhouden 

van de obligaties? Of voor het ontvangen van het rendement? 

Dan moet u die betalen.  

Heeft u vragen? Raadpleeg dan uw belastingadviseur. 

Extra rente bij te late 

terugbetaling  

Betalen wij de lening niet op tijd terug? Dan is de lening 

opeisbaar. Hierover leest u in de trustakte. Hiervoor geldt de 

volgende uitzondering: 

Verwachten wij dat wij de lening niet kunnen terugbetalen op de 

einddatum? Dan zullen wij Stichting Obligatiehoudersbelangen 

op tijd alle informatie verstrekken die naar haar oordeel nodig 

is om inzicht te krijgen in onze financiële situatie (waaronder 

een pro forma balans en winst- en verliesrekening en een 

liquiditeitsprognose).  

Is door Stichting Obligatiehoudersbelangen vastgesteld dat wij 

de lening niet kunnen terugbetalen? Dan zullen wij dit 

bekendmaken op de website. Ook zullen wij u daarover een 

bericht sturen. Dat doen wij uiterlijk twee maanden voor de 

einddatum. Daarbij zullen wij toelichten waarom wij niet 

kunnen terugbetalen op de einddatum. Wij mogen de lening dan 

met drie maanden verlengen waarbij wij iedere maand een extra 

rente van 3% (naast de rente van 9,25%) zullen betalen.  

Lukt het ons niet om de lening binnen deze drie maanden terug 

te betalen? Dan sturen wij u uiterlijk 1 maand voor afloop van 

deze 3 maanden opnieuw een bericht met de reden waarom wij 

nog niet kunnen terugbetalen. Wij mogen de lening dan nog een 
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keer met drie maanden verlengen waarbij wij iedere maand een 

extra rente van 5% (naast de rente van 9,25%) zullen betalen. 

Stichting Obligatiehoudersbelangen mag de lening en de rente 

pas opeisen als wij na afloop van deze periode van twee keer drie 

maanden de lening niet hebben terugbetaald, mits: 

1. wij hebben voldaan aan het tijdig laten vaststellen van 

onze situatie door Stichting Obligatiehoudersbelangen  

2. wij tijdig de twee genoemde berichten met toelichting 

hebben verstuurd, en  

3. wij op tijd de rente samen met de extra rente hebben 

betaald.  

 

Hebben wij aan een of meer van deze voorwaarden niet 

voldaan? Dan geldt deze uitzondering niet en is de lening 

opeisbaar vanaf de einddatum. De extra rente is op jaarbasis.  

Kopen van eigen obligaties  Wij mogen onze obligaties kopen op het handelsplatform van 

NPEX. Wij zullen ons daarbij houden aan de regels om 

marktmisbruik te voorkomen.  

4.2 Hoe betalen wij de rente en de lening 

Het terugbetalen van de lening 

De einddatum van de obligaties is na 5 jaar. Dan zullen wij de lening terugbetalen. Wij zijn van 

plan om de lening terug te betalen uit de cashflow en de opgebouwde reserves. 

Het betalen van de rente 

Voor de obligaties betalen wij 9,25% rente per jaar. Wij betalen dus € 185.000 per jaar aan rente 

als wij € 2.000.000 lenen. De rente willen wij betalen uit de cashflow.  

4.3 De obligaties zijn achtergesteld 

Met deze obligaties lenen wij geld van u. Wij kunnen ook geld lenen van anderen. Gaan wij failliet, 

vragen wij (voorlopig) uitstel van betaling aan (surseance van betaling) of worden wij ontbonden?  

En krijgen anderen nog geld van ons? Dan betalen wij eerst die anderen. Pas als die anderen zijn 

betaald, zullen wij de lening en de rente betalen. Hoe dit precies zit, leest u hierna. 

Wij hebben op dit moment leningen. Dat zijn de volgende leningen: 
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- de achtergestelde obligatielening die wij op 21 augustus 2018 hebben uitgegeven. Wij 

willen deze obligatielening terugbetalen met het geld van deze obligaties.  

- een achtergestelde lening van Simana Computer Consulting B.V. Dit is onze bestuurder, 

aandeelhouder en certificaathouder.  Deze lening is achtergesteld aan de obligatielening. 

U leest meer over deze leningen in hoofdstuk 7.8.  

Wij hebben afgesproken wie als eerste en wie als laatste recht heeft op terugbetaling van de lening 

(inclusief rente). Dit zal de volgorde zijn op het moment dat wij deze obligaties hebben 

uitgegeven: 

- de beleggers in deze obligaties  

- Simana Computer Consulting B.V. 

Lenen wij in de toekomst nog geld van banken of anderen? Ook dan zullen deze obligaties 

achtergesteld zijn. Lenen wij in de toekomst van aandeelhouders? Dan zullen die leningen 

achtergesteld zijn aan deze obligatielening.  

4.4 Wij mogen de lening eerder terugbetalen 

Wij mogen de lening eerder terugbetalen. Wij hoeven u daarvoor geen reden te geven.  

Dat beslissen wij. U kunt niet beslissen om de lening eerder terugbetaald te krijgen. Wij mogen 

alleen het hele bedrag van de openstaande lening in een keer terugbetalen. Dat zullen wij niet 

eerder dan na 2 jaar doen. Daarmee bedoelen wij 2 jaar nadat u het geld heeft uitgeleend. 

Betalen wij de lening eerder terug? Dan doen wij dat op de dag dat u de rente krijgt. U ontvangt 

het bedrag dan binnen 5 werkdagen. Wij laten dit weten op de website van NPEX. Dat doen wij 

minimaal 4 weken van tevoren.  

Betalen wij het hele bedrag van de openstaande lening in een keer eerder terug? Dan betalen wij 

een extra bedrag. Dat werkt zo:  

Betalen wij terug in het derde jaar? Dan betalen wij 3% over het eerder terugbetaalde bedrag. 

Betalen wij terug in het vierde jaar? Dan betalen wij 2% over het eerder terugbetaalde bedrag. 

Betalen wij terug in het vijfde jaar? Dan betalen wij 1% over het eerder terugbetaalde bedrag.  

Stel wij betalen € 100 in het vierde jaar terug. Dan betalen wij 2% van € 100. Dat is € 2.  

Wij betalen dan € 2 extra. In totaal betalen wij dus € 102.  

Betalen wij de lening eerder terug? Dan betalen wij ook meteen rente die u op dat moment nog 

van ons moet krijgen voor de obligaties. Dat is de rente tot aan de dag dat wij u terugbetalen. 
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4.5 Wanneer kunt u uw lening en rente niet meer eisen? 

Wij betalen de lening terug. Ook betalen wij rente. Wij spreken af wanneer wij de lening 

terugbetalen en wanneer wij rente betalen. Betalen wij niet terug? Dan heeft Stichting 

Obligatiehoudersbelangen 5 jaar om het bedrag dat u aan ons heeft geleend van ons te eisen.  

Dat geldt ook voor de rente. Die periode van 5 jaar begint op de dag dat wij u hadden moeten 

betalen.  
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5 Als u obligaties wilt kopen 

Heeft u dit prospectus gelezen? En wilt u onze obligaties kopen? Dan leest u hieronder hoe u dat 

kunt doen.  

5.1 U schrijft in en u betaalt 

Om obligaties te kunnen kopen, moet u 2 dingen doen: 

1. U schrijft in via de website van NPEX. Heeft u uw inschrijving verstuurd? Dan kunt u 

uw inschrijving niet meer veranderen. NPEX geeft uw opdracht aan ons door.  

 

NPEX moet uw inschrijving uiterlijk op woensdag 12 juli 2023 om 17:00 uur 

hebben ontvangen. Dan stopt de periode om in te schrijven voor deze obligaties. Wij 

kunnen deze datum veranderen. Zo kunnen wij een eerdere datum kiezen. Dat kunnen 

wij bijvoorbeeld doen als wij genoeg inschrijvingen hebben om alle obligaties te 

verkopen. Wij kunnen ook een latere datum kiezen. Dat kunnen wij doen als wij nog 

niet genoeg inschrijvingen hebben op de inschrijfdatum. Wij kunnen ervoor kiezen om 

dan alvast een deel van de obligaties uit te geven waarvoor is ingeschreven. Veranderen 

wij de inschrijfdatum?   

 

Dan laten wij dat weten op de website van NPEX.  

 

2. U betaalt het bedrag waarvoor u obligaties wilt kopen. Dat doet u door het hele bedrag 

(inclusief inschrijfkosten) over te maken op de bankrekening van Stichting NPEX 

Bewaarbedrijf. Het bankrekeningnummer van Stichting NPEX Bewaarbedrijf is  

NL59 INGB 0661 4576 72. Stichting NPEX Bewaarbedrijf betaalt ons.  

 

Betaalt u met obligaties die wij in 2018 hebben uitgegeven? Dan geeft u dit aan bij uw 

inschrijving. Op de dag dat wij de obligaties uitgeven, boekt Stichting NPEX 

Bewaarbedrijf de obligaties van uw beleggingsrekening af.   

 

U moet uiterlijk op 12 juli 2023 om 17:00 uur hebben betaald. Hoe eerder u betaalt, hoe 

groter de kans dat u obligaties krijgt. Dat leggen wij hieronder, onder het tijdschema, 

verder uit.  

Wij gebruiken het volgende tijdschema: 
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Woensdag 12 juli 2023 om 17:00 uur 

De inschrijfperiode stopt. Op dat moment moet NPEX de inschrijving en Stichting NPEX 

Bewaarbedrijf de betaling van u hebben ontvangen. Wij maken op de website van NPEX bekend 

hoeveel inschrijvingen wij hebben geaccepteerd.  

Woensdag 19 juli 2023 

Wij geven de obligaties uit. Dit gebeurt er allemaal op deze dag: 

1. Wij hebben het geld van de beleggers ontvangen. 

2. De beleggers krijgen de obligaties.  

3. NPEX registreert in haar administratie op hoeveel obligaties iedere belegger recht heeft. 

4. NPEX stuurt alle beleggers een bericht. Dan weet u of u obligaties heeft gekregen en zo 

ja, hoeveel obligaties u heeft gekregen.  

5. De afspraken over de obligaties gelden vanaf nu tussen u en ons.  

6. Wij betalen vanaf nu rente.  

7. Als u wilt, mag u vanaf nu de obligaties verkopen. Let op: verlengen wij de periode om 

in te schrijven en geven wij alvast obligaties uit? Dan kunt u die obligaties pas verkopen 

als de inschrijving is gestopt en de (eventuele) overige obligaties zijn uitgegeven. 

Het kan zijn dat u minder obligaties krijgt dan u bij uw inschrijving heeft aangegeven.  

Of dat u geen obligaties krijgt. Bijvoorbeeld als meer personen obligaties willen kopen dan er 

worden aangeboden. Wij kijken naar het moment dat wij uw betaling hebben ontvangen.  

Wij houden daarbij de volgorde van ontvangen betalingen aan. Betaalt u met de obligaties die wij 

in 2018 hebben uitgegeven? Dan kijken wij naar het moment van ontvangst van uw inschrijving. 

Krijgt u minder obligaties? Dan krijgt u een deel van uw geld terug. Krijgt u geen obligaties?  

Dan krijgt u al uw geld terug. Stichting NPEX Bewaarbedrijf maakt het geld over naar de 

bankrekening die u heeft gebruikt om te betalen. Dat doet Stichting NPEX Bewaarbedrijf binnen 

3 werkdagen na 19 juli 2023. Behalve als wij de datum om in te schrijven hebben veranderd.  

Dan krijgt u uw geld 3 werkdagen na die nieuwe datum terug. Heeft u al een geldrekening bij 

Stichting NPEX Bewaarbedrijf? Dan heeft Stichting NPEX Bewaarbedrijf het bedrag van uw 

inschrijving geblokkeerd op uw rekening. Stichting NPEX Bewaarbedrijf zal het bedrag dan 

deblokkeren. Daarna kunt u het weer gebruiken.  

5.2 Wij kunnen de aanbieding stoppen 

Wij kunnen de aanbieding van de obligaties stoppen. Dat doen wij niet zomaar. Wij kunnen dat 

doen als wij vinden dat wij niet genoeg inschrijvingen hebben ontvangen. Wij willen minimaal  

€ 1.561.000 lenen. Hebben wij niet genoeg inschrijvingen? Dan zullen wij de aanbieding stoppen. 

Dat mogen wij besluiten. Let op: als sprake is van bijzondere of zwaarwegende omstandigheden 

mogen wij ook de aanbieding van de obligaties stoppen. 
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Stoppen wij de aanbieding? Dan zetten wij een bericht op de website van NPEX. Ook stuurt NPEX 

u een e-mail als u al heeft ingeschreven. Heeft u al betaald aan Stichting NPEX Bewaarbedrijf? 

Dan krijgt u uw geld binnen 3 werkdagen terug na deze e-mail. Stichting NPEX Bewaarbedrijf 

maakt het geld over naar de bankrekening die u heeft gebruikt om te betalen. U krijgt in dat geval 

geen rente betaald. Heeft u al een geldrekening bij Stichting NPEX Bewaarbedrijf? Dan heeft 

Stichting NPEX Bewaarbedrijf het bedrag van uw inschrijving geblokkeerd op uw rekening. 

Stichting NPEX Bewaarbedrijf zal het bedrag dan deblokkeren. Daarna kunt u het weer 

gebruiken.  
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6 Als u obligaties wilt verkopen 

U kunt alleen verkopen aan een andere belegger bij NPEX 

Wilt u niet wachten tot wij de lening terugbetalen? Dan mag u de obligaties verkopen. U kunt de 

obligaties alleen aan een belegger verkopen die een beleggingsrekening heeft bij NPEX. U kunt 

de obligaties niet overmaken naar een andere beleggingsrekening buiten NPEX.  

Hoe kunt u verkopen aan een andere belegger bij NPEX via het handelsplatform?  

Hoe u de obligaties verkoopt, werkt zo:  

U zet een of meer obligaties te koop op het handelsplatform van NPEX. Andere beleggers kunnen 

dan bieden op uw obligaties. Die beleggers geven aan welke prijs zij willen betalen. De persoon 

die de obligaties van u koopt, heeft ook een beleggingsrekening bij NPEX. Die persoon krijgt dan 

de obligaties op zijn beleggingsrekening bij NPEX. Hoe u precies de obligaties verkoopt, spreekt 

u met NPEX af als u de beleggingsrekening opent.  

Verkoopt u obligaties? Dan krijgt u de prijs waarvoor u de obligatie heeft verkocht. Ook betaalt u 

kosten aan NPEX voor het verkopen van beleggingen op het handelsplatform. Welke kosten dat 

zijn, spreekt u af met NPEX. Die kosten staan ook op de website van NPEX.  
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7 Informatie over ons 

7.1 Wat doen wij? 

Informed Group is het Nederlandse en Belgische kenniscentrum op het gebied van intelligente 

informatievoorziening (Intelligent Information Management of IIM). Wij helpen onze klanten 

met low-code technieken via een agile aanpak, zodat zij intelligent gebruik kunnen maken van 

hun bedrijfskritische informatie. Daarmee kunnen klanten bedrijfskritische informatie snel, 

makkelijk, veilig en volgens de geldende compliance regels gebruiken. Met low-code bedoelen wij 

een nieuwe manier van programmeren die eenvoudiger ontwikkelen mogelijk maakt en 

makkelijker te beheren is. 

Wij creëren hierbij voor onze klanten hyperautomation voor het beheren en gebruiken van de 

bedrijfskritische informatie. Hyperautomation is de term voor nieuwe technieken in ICT die 

ervoor zorgen dat vernieuwingen en uitbreidingen snel en dynamisch kunnen worden 

doorgevoerd. Het gaat onder andere om technieken als artificial intelligence (AI), machine 

learning, event-driven software architecture, robotic process automation (RPA), business process 

management (BPM) en intelligent business process management suites (iBPMS), integration 

platform as a service (iPaaS), low-code/no-code tools, packaged software. Met hyperautomation 

kunnen bedrijven binnen hun marktsegment vooroplopen in de digitale transformatie en zijn zij 

klaar voor de constante veranderende vragen en eisen van hun klanten en medewerkers. 

Wij bieden oplossingen voor vraagstukken van onze klanten over Intelligent Information 

Management. Wij hebben vier kernactiviteiten:  

- wij leveren consultancy diensten 

- wij verkopen onze eigen Information Management producten 

- wij verkopen Information Management software van andere bedrijven 

- wij leiden IT medewerkers op om in dienst van onze klanten Intelligent Information 

Management software te beheren. Dat noemen wij onze Informed Academy. 

Onze diensten 

Wij leveren adviesdiensten en implementatiediensten voor Intelligent Information Management 

oplossingen. Met oplossingen bedoelen wij een combinatie van één of meer softwareproducten 

en de manier waarop deze softwareproducten geïmplementeerd worden. Wij hebben daarvoor 

een goede mix van ervaren krachten en jonge enthousiaste consultants met samen gemiddeld 13 

jaar Intelligent Information Management ervaring. Wij bieden ondersteuning voor het gehele 

traject: van het structureren en implementeren van de processen rond de bedrijfsinformatie tot 

en met de volledige implementatie en uitrol van een nieuwe Intelligent Information Management 

oplossing. 
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Onze producten 

Wij hebben eigen producten ontwikkeld. Dat zijn onze applicaties of Enterprise apps.  

Wij verkopen licenties of abonnementen van deze applicaties en installeren de applicaties bij onze 

klanten of bieden deze aan in de public cloud. Deze applicaties kunnen worden gebruikt met de 

software van OutSystems, Microsoft365 van Microsoft Corporation en de software Documentum 

van OpenText. 

Op dit moment hebben wij de volgende applicaties ontwikkeld: 

Business 

solution 
Omschrijving 

Artikel 6 
Dit is de oplossing voor bestuurlijke besluitvorming en zaakgericht werken 

zoals die is ontwikkeld in samenwerking met de gemeente Amsterdam.  

DOLSR 
Dit is de informatie management oplossing voor de life science industrie in 

de public cloud. 

EQMS 

Express 

EQMS Express is de Quality & Safety oplossing voor de life sciences 

industrie. 

QSEH Star 

Dit is de Quality & Safety oplossing voor de maakindustrie. Alle processen 

rond een audit, melding of incident worden gecontroleerd, gemonitord en 

gestuurd.  

Senate 

Dit is de public cloud variant van de oplossing voor bestuurlijke 

besluitvorming en zaakgericht werken zoals wij die ontwikkeld hebben met 

de gemeente Amsterdam. 

Q&M 

Doc Control 

Dit is de informatiemanagement oplossing voor het beheren en controleren 

van Quality & Manufacturing documentatie en informatie.  

Automatisch 

testen 

Dit is een oplossing om veel van de testwerkzaamheden rond een 

Documentum oplossing te automatiseren. Het gaat om een framework 

waarmee een organisatie meer dan 50% van alle testwerkzaamheden 

volledig automatisch kan laten verlopen. 

SPA4D 

Hiermee is het mogelijk om vanuit Office 365 informatie die in 

Documentum is opgeslagen in te zien en te bewerken. Daarmee kunnen 

gebruikers dus in één en dezelfde applicatie werken en toch de informatie 

van zowel Office 365 als Documentum gebruiken. 

MDTP 

Hiermee kan zaak-gerelateerde informatie uit Documentum gebundeld 

worden gearchiveerd, terwijl de context van de verschillende 

informatiedocumenten binnen de zaak behouden blijft. MDTP staat voor 

Metadata Publishing Tool. 
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Onze producten kunnen zowel als licentie worden verkocht of als abonnementsvorm. Als een 

product als licentie wordt verkocht, dan betaalt de klant eenmalig een licentiebedrag en jaarlijks 

een bedrag voor support en nieuwe versies van het product (gewoonlijk 23% van het 

oorspronkelijke licentiebedrag). Wordt het product als abonnement verkocht? Dan betaalt de 

klant hiervoor een maandelijks bedrag per gebruiker. 

OpenText heeft de producten EQMS Express en SPA4D op de OpenText-prijslijst staan.  

Deze producten worden dus rechtstreeks via OpenText verkocht. Wij krijgen daarbij 40% van de 

omzet. Senate en QSEH Star zijn in het proces om op de OpenText prijslijst te komen.  

QSEH Star en Senate worden ook via de OutSystems Forge verkocht (de marktplaats van 

Outsystems). Van die omzet krijgen wij 90%. 

Wij verkopen Information Management software van andere bedrijven 

Naast onze adviesdiensten en implementatiediensten ondersteunen wij klanten bij de keuze en 

inrichting van een Intelligent Information Management systeem.  

Wij zijn partner van OpenText met het Intelligent Information Management product 

Documentum, het OpenText Cloud Platform (OCP) en van Microsoft voor het verkopen van hun 

software zoals Microsoft 365. OpenText is een internationale softwareproducent met haar 

hoofdvestiging in Canada. Zij is wereldwijd de grootste leverancier van Intelligent Information 

Management en behoort tot de grootste softwarebedrijven ter wereld direct onder bedrijven zoals 

Microsoft, Oracle, IBM en SAP. 

Ook zijn wij partner van OutSystems voor het maken van een gebruiksvriendelijke applicatie. 

OutSystems is een low-code platform waarop snel flexibele enterprise apps ontwikkeld kunnen 

worden. Dit platform wordt als abonnement in de public cloud verkocht. 

Onze Informed Academy: de Young professional opleiding 

Onderzoek van het UWVi uit 2022 geeft aan dat het voor bedrijven zeer lastig is om goed 

gekwalificeerd IT personeel te vinden. Wij zien dezelfde trend, specifiek in het vinden van goed 

personeel voor het beheer van Documentum, OutSystems en Microsoft365. 

Om dit probleem op te lossen zijn wij in 2016 gestart met onze Young Professional opleiding.  

Wij hebben daarmee eerst voor onszelf medewerkers opgeleid. Sinds 2018 bieden wij dit ook aan 

voor onze klanten. Dat betekent wij geschikte kandidaten selecteren voor een klant. De kandidaat 

is meestal een schoolverlater met HBO of WO niveau zonder kennis en ervaring van Intelligent 

Information Management, maar wel met het potentieel om als Intelligent Information 

Management consultant of Intelligent Information Management beheerder bij de klant in dienst 

te komen. Wij leiden deze personen op om als Intelligent Information Management expert aan 

het werk te gaan en begeleiden de Young Professionals zeer intensief tijdens hun eerste jaar.  

Dit concept hebben wij sinds 2018 bij verschillende bedrijven geïmplementeerd. 

https://www.uwv.nl/nl/persberichten/meerderheid-werkgevers-verwacht-meer-moeite-met-vervullen-vacatures
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Wie zijn onze klanten? 

Onze klanten komen met name uit de volgende sectoren: 

- overheid 

- juridische sector 

- maakindustrie 

- non profit 

- transport 

- farmaceutische industrie 

- energie  

Sinds 2006 hebben wij meer dan vijfhonderd projecten voor verschillende klanten succesvol 

afgesloten, zowel in Nederland als internationaal. Hieronder ziet u enkele voorbeelden van onze 

klanten: 

 

In 2021 en 2022 was de overheidssector de sector waar wij het meest actief waren. Zowel in de 

verkoop van onze producten en licenties van de partnerproducten als voor het leveren van onze 

adviesdiensten en onze implementatiediensten. Voor zowel lokale als centrale overheden en 

internationale organisaties hebben wij diensten geleverd voor zowel OutSystems, Microsoft365 

als Documentum. In 2022 zijn wij doorgegaan in ons doel om een grotere spreiding van klanten 

en sectoren te realiseren. 
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In onderstaande grafieken ziet u de netto-omzet van de jaren 2021 en 2022 verdeeld over de 

sectoren waarin wij actief zijn:  

 

Onderstaande grafiek geeft u een overzicht van het aandeel in de netto-omzet over 2021 en 2022 

van onze grootste klanten: 

 

Meer over onze netto-omzet over 2021 en 2022 leest u in hoofdstuk 10.2.  

Onze klanten komen grotendeels uit Nederland en België. Hieronder ziet u in welke landen wij 

actief zijn geweest sinds onze oprichting in 2006: 
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7.2 Hoe ziet ons bedrijf eruit? 

Wij maken onderdeel uit van een groep van bedrijven. Hieronder ziet u welke bedrijven dat zijn: 
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Wij hebben 3 aandeelhouders: 

- Simana Computer Consulting B.V. Dit is ook onze bestuurder. 

- R.A.M. Beheer B.V. Dit is de vennootschap van de heer J.F. Kaashoek. 

- Stichting Administratiekantoor Informed IT Holding 

Meer over onze aandelen leest u in hoofdstuk 7.12.  

Wij, Informed IT Holding B.V., hebben geen andere activiteiten dan het houden van aandelen 

in onze dochtervennootschappen.  

Hieronder geven wij u een korte beschrijving van alle bedrijven uit onze groep: 

Stichting Administratiekantoor Informed IT Holding is het administratiekantoor dat 

25% van de aandelen van Informed IT Holding houdt en certificaten uitgeeft voor deze aandelen. 

De bestuurder is indirect de heer J.R. Jansen (via Simana Computer Consulting B.V.). 

Informed Consulting B.V. houdt zich bezig met het leveren van onze diensten en onze 

applicaties. De bestuurder is indirect de heer J.R. Jansen (via Informed IT Holding B.V.). 

Informed Consulting BVBA is gevestigd in België. Deze onderneming heeft dezelfde 

activiteiten als Informed Consulting B.V., maar dan specifiek voor in België. De bestuurders zijn 

mevrouw I. Philipoom en indirect de heer J.R. Jansen (via Informed IT Holding B.V. en Simana 

Computer Consulting B.V.).  

Informed ECM Consulting Limited is gevestigd in Ierland. Deze onderneming is nog niet 

actief. Gezien de Brexit zullen wij voorlopig geen activiteiten ontplooien in deze onderneming 

De bestuurders zijn indirect de heer J.R. Jansen (via Informed IT Holding B.V. en Simana 

Computer Consulting B.V.) en de heer R. Knaap (via Knaap Software Consulting Limited). 

Informed Products B.V. is opgericht om al het intellectueel eigendom van de producten te 

beheren. De bestuurder is de heer J.R. Jansen. 

7.3 Belangrijkste markten 

Wij zijn actief op de markt voor Intelligent Information management.  

Er zijn veel bedrijven actief in de markt voor Intelligent Informatie Management producten.  

Toch wordt ruim 80% van alle Intelligent Information Management producten door vier grote 

spelers geleverd: Microsoft Corporation, Open Text Corporation, IBM en Hyland Corporation 

(bron: AIIM ii). Voor een goede digitale transformatie wordt bij 80% van de bedrijven gewezen 

naar een low-code platform om de versnelling van de automatisering te bewerkstellen. 

OutSystems staat hierin als Leader bovenaan in het Magic Quadrant van Gartner iii. De partners 

https://info.aiim.org/state-of-the-intelligent-information-management-industry-2023
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waarmee wij werken zijn Microsoft Corporation, OpenText Corporation en OutSystems.  

Deze partners worden jaar op jaar door bedrijven als Gartner het hoogst gewaardeerd als het gaat 

om de spelers in de markt waarin wij actief zijn. 

Life Science 

Van oudsher hebben wij veel kennis, ervaring en naamsbekendheid in de life science markt.  

In het kwaliteitsmanagement van de farmacie hebben wij reeds jaar en dag onze expertise en in 

2018 hebben wij een prospect database van ruim 1100 organisaties samengesteld waarmee wij 

contact hebben gezocht. Deze lijst is tijdens de pandemie tot stilstand gekomen. De afgelopen 

maanden hebben wij deze contacten weer up-to-date gebracht. Hieruit is in het marktsegment 

een lijst van 828 organisaties gekomen waarvan wij de juiste contactpersoon hebben en waarmee 

contact is of wordt gezocht. Dit is het MKB+ marktsegment van de Nederlandse en Belgische 

farmacie. 

Manufacturing (maakindustrie) 

Veel onderzoeken, zoals OnePoll 2022 iv met onderstaande overzichten, geven duidelijk aan dat 

in de maakindustrie en met name het MKB+ segment de vraag naar een goede digitale 

transformatie en met name verbetering van hun kwaliteitsprocessen hoog op de agenda staat: 

 

De maakindustrie onderkent steeds meer de kwaliteitsstandaarden zoals die in de life science al 

gebruikelijk zijn. Wij verwachten dat de maakindustrie de komende jaren die standaarden zal 

overnemen. 

Gelijk aan de Life Science industrie hebben wij begin 2023 een database samengesteld van 267 

prospects waarvan wij de juiste contactpersoon kennen. Met 83 zijn wij nu reeds in contact en bij 

32 zijn verdere gesprekken gaande.  
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Overheid 

Vanuit onze jarenlange samenwerking met organisaties zoals Gemeente Amsterdam en P-Direkt 

hebben wij veel overheidsorganisaties geholpen met hun bedrijfskritische informatie.  

Vanuit deze kennis zien wij de vraag ook in de middelgrote overheidsorganisaties om kant en 

klare oplossingen te kiezen en steeds meer oplossingen gaan naar de public cloud in een 

abonnementsvorm. Gezien het groeiende aantal regels rond de ‘open overheid’v en privacy (zoals 

de Algemene Verordening Gegevensbescherming, AVG) verwachten wij dat deze markt de 

komende jaren sterk zal groeien.  

Juridische sector 

Vanuit onze kennis van de juridische kant van het beheren van documenten en kwaliteitscontrole 

hebben wij onze opdrachten in het juridische segment de afgelopen jaren sterk uitgebreid.  

Wij zien dat de vraag in het juridisch marktsegment om digitaal te gaan werken steeds groter 

wordt.   

7.4 Ontwikkelingen vanaf 2018 

Sinds 2018 hebben wij ons gericht op onze groei. In de periode 2020- 2022 zijn door met name 

de crisis als gevolg van COVID-19 onze groeiplannen afgeremd: 

- Wij zijn geen Young Professionals klas gestart in 2020 en 2021 om te voorkomen dat alles 

op afstand moest plaatsvinden en de binding met ons minder zou zijn.  

- Het vinden van nieuwe klanten was zeer lastig. Waar wij zagen dat bestaande klanten 

met wie wij een goed partnerschap hadden opgebouwd, meer diensten wilde afnemen, 

waren nieuwe klanten afwachtend of helemaal niet benaderbaar, omdat de druk op 

andere zaken hoger was.  

Wij zijn deze periode zonder externe steun doorgekomen en zijn steeds in staat geweest om uit 

de cashflow alle kosten inclusief de rente van de obligatielening van 2018 te betalen. Na deze 

periode waren wij klaar om alsnog onze groeiplannen te realiseren. In 2022 heeft dit direct geleid 

tot een groei van 8 consultants via de Young Professional Academy, het afronden van de volledige 

productlijn in de public cloud (SaaS) en het uitbouwen van de productlijn voor on-premise 

(licenties). Het sales & marketingteam is uitgebreid en heeft nu een volledige bezetting. 

Daarnaast zijn in het tweede deel van 2022 en in het eerste deel van 2023 verschillende klanten 

geworven voor de aankoop van onze producten (business solutions).  

7.5 Belangrijkste contracten 

Wij hebben voor ons bedrijf in het kader van onze normale bedrijfsuitoefening contracten 

gesloten. Wij zullen enkele van deze contracten hieronder kort beschrijven: 
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- Contracten voor onze diensten. Dit zijn voornamelijk contracten waar maandelijks 

achteraf de gewerkte uren in rekening worden gebracht. De looptijd van deze contracten 

is van 3 maanden tot enkele jaren. In enkele gevallen (minder dan 5%) leveren wij de 

diensten op basis van een vaste prijsafspraak. Dit zijn projecten met een looptijd van 2 

tot 4 maanden met een duidelijk omschreven eindresultaat.   

 

- Contracten voor onze producten. Wij verkopen onze producten op twee manieren: 

1. via een licentie. Hierbij koopt de klant een licentie. Die licentie geeft recht op het 

gebruik van ons product voor onbepaalde tijd. Daarnaast krijgt de klant 

onderhoud en updates. Hiervoor betaalt de klant jaarlijks een onderhoudsbedrag.

   

2. Via een abonnement. Hierbij betaalt de klant voor het gebruik, het onderhoud en 

de updates een bedrag per maand. Dat bedrag geldt voor iedere persoon bij de 

klant die het product gebruikt. De klant kan per gebruiker per maand opzeggen of 

toevoegen. Er geldt een minimaal aantal af te nemen gebruikers per maand. Dit 

wordt per contract vastgelegd.  

 

- Contracten voor het verkopen van software van andere bedrijven (zoals OutSystems, 

Microsoft en OpenText). Hiervoor gelden dezelfde contractvormen als bij onze 

producten.   

 

Contracten voor het vinden, opleiden en begeleiden van Intelligent Information 

management medewerkers voor de klant. Wij nemen hierbij de medewerker het eerste 

jaar in dienst, maar de medewerker werkt op de locatie van de klant. De klant betaalt 

hiervoor een uurtarief dat maandelijks achteraf wordt gefactureerd. Na dat jaar eindigt 

het dienstverband met ons. De medewerker gaat daarna mogelijk een dienstverband aan 

met de klant.  

 

- Leasecontracten voor de auto’s van onze medewerkers. Wij zijn operational 

leaseverplichtingen aangegaan tot en met 2027, waarvan de verplichtingen circa 

€ 120.000 op jaarbasis bedragen. De totale resterende verplichting bedraagt € 278.000. 

7.6 Bedrijven waarmee wij samenwerken 

Wij werken met andere bedrijven samen. De belangrijkste bedrijven zijn Microsoft Corporation, 

OutSystems Corporation en OpenText Corporation. Wij hebben daarmee afspraken gemaakt. 

Met Microsoft werken wij samen voor het inkopen en mogen doorverkopen van de 

Microsoft365 software en het leveren van diensten bij de implementatie van de software.  

Wij krijgen korting op de producten van Microsoft als wij die verkopen aan klanten. Een aantal 
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van onze producten zijn te koop via de Microsoft Store. Wij zijn bij Microsoft GOLD Partner voor 

Microsoft365. Voor het Gold partnership van Microsoft dient de organisatie jaarlijks aan te tonen 

dat zij over een groep gecertificeerde experts beschikt en het afgelopen jaar een aantal projecten 

bij klanten succesvol heeft afgerond. Deze criteria worden jaarlijks door Microsoft bepaald en 

getoetst.  

Met OutSystems werken wij samen voor het afnemen en mogen verkopen van het Outsystems 

low-code Platform en leveren wij diensten om oplossingen op dit platform te ontwikkelen.  

Ook hebben wij verschillende producten en integratie-tools ontwikkeld die via de marktplaats 

van OutSystems (Forge) worden aangeboden en verkocht. Daarnaast zijn wij bezig om samen met 

de sales, marketing en pre-sales afdelingen van OutSystems Europa marketingcampagnes te 

doen om onze producten op het OutSystems platform (QSEH Star, Q&M Doc Control en Senate) 

onder de aandacht te brengen van alle OutSystems klanten.  

Met OpenText werken wij samen voor het afnemen en mogen verkopen van de Documentum 

software en het OpenText Cloud Platform (OCP) en het leveren van diensten bij de implementatie 

van de software. Ook bij OpenText krijgen wij korting op de Documentum en Opentext Cloud 

Platform producten die wij verkopen.  

Wij hebben ook nog andere partners. Dit zijn veelal partners die een product maken dat 

samenwerkt met de producten van OpenText en Microsoft. Wij verkopen deze producten en 

ontvangen hiervoor een percentage van de verkoopprijs. Dit percentage ligt tussen de 15 en 40%. 

Voorbeelden zijn:  

Reveille software Ltd: dit bedrijf levert software om een Documentumplatform goed en 

eenvoudig te beheren. 

ValidSign B.V.: dit bedrijf levert software voor digitale handtekeningen.  

LMS365 International ApS: dit bedrijf levert een module voor het opzetten van een 

elektronisch leer- en trainingssysteem. 

FME-Migrationcenter: dit bedrijf levert het product migrationcenter.  

Dit gebruiken wij om grote migraties van digitale documenten te doen. Het gaat vaak om een 

migratie van een verouderd systeem naar Documentum. 

Valori: dit bedrijf levert automatische test software voor OutSystems applicaties. 

Iperion IS B.V.: dit bedrijf levert het datacenter speciaal voor de farmaceutische industrie 

waarop wij ons product DOLSR aanbieden. Het datacenter zijn de computersystemen die in de 

Cloud (via internet) beschikbaar zijn, waarop onze cloudoplossing DOLSR werkt. 



- 38 - 

 

7.7 Geen belangrijke recente investeringen 

Wij hebben geen belangrijke investeringen gedaan sinds 31 maart 2023. U leest meer over onze 

financiële situatie in hoofdstuk 10.3. 

7.8 Wij hebben leningen 

Wij hebben - samen met de bedrijven uit de groep - leningen. Dat betekent dat wij niet alleen 

rente betalen voor de obligaties en deze obligaties moeten terugbetalen. Ook moeten wij betalen 

voor andere leningen. Hieronder leest u meer over de drie leningen die wij per 31 maart 2023 

hadden. Na deze datum zijn er geen nieuwe leningen meer bijgekomen. Hieronder leest u over 

deze leningen. 

Achtergestelde obligatielening 2018 

Wij hebben op 21 augustus 2018 obligaties uitgegeven. Het ging om 1.561 obligaties van € 1.000. 

In totaal hebben wij dus € 1.561.000 geleend van beleggers. De einddatum van deze obligaties is 

21 augustus 2023. De rente voor deze obligaties is 8% per jaar. Deze rente staat vast. Wij betalen 

de rente iedere maand.  

Met het geld van deze obligaties willen wij deze obligaties terugbetalen. Hierover leest u ook in 

hoofdstuk 8. 

Simana Computer Consulting B.V. 

Wij hebben een lening van € 161.961,10 van Simana Computer Consulting B.V. Simana Computer 

Consulting B.V. is onze bestuurder, aandeelhouder en certificaathouder. In de 

leningsovereenkomst is vastgesteld dat de rente gelijk wordt gehouden aan de rente van de op 

dat moment lopende obligatielening. Deze rente staat vast. Tijdens de looptijd van deze obligaties 

zullen wij deze de lening niet terugbetalen. De rente wordt jaarlijks aan het einde van het jaar aan 

het bedrag van de lening toegevoegd. In dit bedrag is dus nog geen rente over 2023 opgenomen. 

Verder hebben wij afgesproken dat deze lening achtergesteld is aan deze obligaties. Dit hebben 

wij op 6 maart 2023 met Simana Computer Consulting schriftelijk vastgelegd. Wij hebben 

Simana Computer Consulting B.V. geen zekerheden gegeven voor deze lening.  

7.9 Wij hebben intellectuele eigendomsrechten 

Onze auteursrechten op onze in eigen beheer ontwikkelde software (onze source code van de 

enterprise app’s). Op dit moment is er voor een waarde van € 1.915.878 aan producten 

ontwikkeld. Wij hebben geen andere intellectuele eigendomsrechten. 
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7.10 Wij hebben geen gebruik gemaakt van steunmaatregelen 

Wij hebben gedurende crisis als gevolg van COVID-19 geen gebruik gemaakt van 

steunmaatregelen die van overheidswege beschikbaar waren. 

7.11 Rechtszaken 

In de laatste 12 maanden zijn er geen rechtszaken, overheidsingrepen of arbitrages (met inbegrip 

van dergelijke procedures die, naar ons weten, hangende zijn of zouden kunnen zijn of kunnen 

worden ingeleid) geweest die een invloed van betekenis kunnen hebben of in een recent verleden 

hebben gehad op onze financiële positie of onze rentabiliteit.  

7.12 Informatie over onze aandelen 

Wij hebben voor een bedrag van € 120.000 aandelen geplaatst. Dit bedrag hebben wij ook 

ontvangen. Wij hebben in totaal 120.000 aandelen uitgegeven. De nominale waarde van een 

aandeel is € 1. 

Elk aandeel geeft volgens onze statuten recht op uitkering van winst (dividend) en het uitbrengen 

van één stem in onze algemene vergadering.  

7.13 Dividend voor onze aandeelhouders 

Wij zullen tijdens de looptijd van de obligaties geen winst (dividend) uitkeren aan onze 

aandeelhouders. Onze aandeelhouders hebben hier op 7 juni 2023 schriftelijk mee ingestemd.  
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8 Waarom willen wij de obligaties verkopen? 

8.1 Onze reden om obligaties te verkopen 

Wij willen maximaal € 2.000.000 lenen van beleggers. Met dit bedrag willen wij het volgende 

doen: 

Doel Toelichting Als wij 

20.000 

obligaties 

verkopen 

Als wij 

15.610 

obligaties 

verkopen 

Terugbetalen 

obligaties 2018 

Meer over deze obligaties leest u in 

hoofdstuk 7.8. 

€ 1.561.000 1.561.000 

Opzetten van een 

extra (4de) Young 

Professional klas 

in september 

2023 

Wij hebben al een aantal kandidaten 

gevonden, maar hiervoor is een extra 

investering nodig. Deze extra klas 

wordt ingezet met als doel de groei 

van de consultancy omzet in 2024 en 

de jaren erna met 15% te vergroten. 

€ 250.000 - 

Extra investering 

in de 

uitbouw/aanbouw 

van onze business 

solutions.  

Onze huidige drie belangrijkste 

business solutions (QSEH Star, 

Senate en Artikel 6) passen wij 

constant aan en breiden wij uit met 

nieuwe mogelijkheden en eisen.  

Door de extra investering kunnen wij 

versneld de extra eisen rond 

leveranciersmanagement, bedrijfstak 

specifieke veiligheidsanalyses en 

verschillende kwaliteitstemplates 

doorvoeren in de software 

oplossingen. Hiermee willen wij in 

2024 en 2025 met 20% extra groeien 

in de verkoop van onze business 

solutions. 

€ 189.000  

 

- 

Totaal  € 2.000.000 € 1.561.000 
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8.2 Onze kosten voor het aanbieden van de obligaties 

Wij hebben een schatting van onze kosten gemaakt. Het kan zijn dat de kosten hoger of lager zijn 

dan wij verwachten. Wij verwachten de volgende kosten te hebben: 

1. Kosten voor corporate finance en accountant. Deze kosten begroten wij op € 10.000. 

2. Kosten van juridisch advies. Deze kosten begroten wij op € 5.000. 

3. Kosten voor de succes fee aan NPEX. Dit bedrag hangt af van hoeveel obligaties wij 

verkopen. Het gaat om een bedrag van maximaal € 60.000 (als wij 20.000 obligaties 

verkopen) en minimaal € 46.830 (als wij 15.610 obligaties verkopen). 

4. Kosten voor de setup fee bij NPEX: € 6.000. 

Deze kosten zijn eenmalig. In totaal gaat het om een bedrag van € 81.000 als wij 20.000 obligaties 

verkopen. Het gaat om € 67.830 als wij 15.610 obligaties verkopen.  

Wij hebben ook andere kosten die horen bij onze obligaties. Het gaat om de volgende kosten: 

1. Kosten voor de aansluiting op NPEX. Deze kosten begroten wij op minimaal € 9.366 

per jaar en maximaal € 12.000 per jaar. 

2. Kosten van Stichting Obligatiehoudersbelangen. Het gaat om een bedrag van € 1.750 

per jaar. Dit bedrag is voor het organiseren van de jaarlijkse vergadering en van 

stemmingen. Stichting Obligatiehoudersbelangen rekent een uurtarief van € 225 voor 

andere werkzaamheden als die er zijn. Meer over Stichting Obligatiehoudersbelangen 

leest u in hoofdstuk 3.5 en in de trustakte. Die vindt u in de bijlage van dit prospectus. 

Al deze kosten zijn exclusief BTW. 

8.3 Wie hebben er belang bij de uitgifte van deze obligaties? 

Onze aandeelhouders en certificaathouders hebben belang bij onze groei en daarmee ook belang 

bij het succes van deze aanbieding van obligaties. Onze aandeelhouders en certificaathouders 

hebben belang bij onze groei en daarmee ook belang bij het succes van deze aanbieding van 

obligatie. Het gaat (indirect) om onze bestuurder de heer J.R. Jansen, de heer J.F. Kaashoek en 

de heer T.E. Scalf (via Swerks B.V.). 



- 42 - 

 

9 Wie zijn de belangrijkste mensen in ons bedrijf?  

Onze medewerkers zijn belangrijk voor ons bedrijf. Wij hebben per 1 mei 2023 32 mensen in 

dienst. Dat komt overeen met 28 FTE. Het kantooradres van ons bedrijf, en daarmee van onze 

medewerkers, is in Nederland Vijzelmolenlaan 8B in Woerden en in België Brusselstraat 51 in 

Antwerpen. 

9.1 De inrichting van ons bedrijf 

Wij hebben ons bedrijf zo ingericht: 

 

Onze organisatie heeft 2 structuren: 

1. De managementorganisatie is de lijnorganisatie en verantwoordelijk voor het financieel 

beleid, het personeelsbeleid en de dagelijkse operatie. 

2. De expertise organisatie is verantwoordelijk voor onze inhoudelijke richting en de 

inhoudelijke keuzes waarin wij ons specialiseren. 

Delivery Support 

Onder Delivery Support valt het plannen en indelen van de beschikbare mensen over de uit te 

voeren activiteiten. 

Finance & Office Support 

Onze CFO is met de Finance & Office Support afdeling verantwoordelijk voor het beheren van 

onze financiën, administratie, personeelszaken, de gebouwen en het wagenpark. 
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Sales & Marketing 

Onze sales medewerkers zijn verantwoordelijk voor het verkopen van onze producten en diensten 

en voor accountmanagement. Tevens zijn zij verantwoordelijk voor alle marketingactiviteiten. 

Informed Products 

Informed Products is verantwoordelijk voor het implementeren van onze producten. 

Consulting Services 

Alle consultants die ingezet worden bij klanten en ook de Young Professionals vallen in deze 

groep. 

Informed & Connected 

Informed & Connected is onze thought leader groep die commercieel ons gedachtegoed uitdraagt.  

9.2 Onze bestuurder  

Jeroen Jansen is onze oprichter en (via Simana Computer Consulting B.V.) onze enige 

bestuurder. Hij is onze CEO. Hij is indirect ook bestuurder van alle bedrijven uit onze groep.  

Hij heeft geen andere functies die voor ons relevant zijn.  

Er zijn mogelijk belangenconflicten tussen ons en onze bestuurder. De heer Jansen is ook 

aandeelhouder en certificaathouder (via Simana Computer Consulting B.V.) en bestuurder van 

Stichting Administratiekantoor Informed IT Holding. Daarnaast is hij (indirect) onze enige 

bestuurder en (indirect) bestuurder van alle andere bedrijven uit onze groep. Daardoor kunnen 

er belangenconflicten ontstaan tussen de plichten die hij heeft jegens ons en de plichten die hij 

heeft ten opzichte van die dochtervennootschappen. Als sprake is van een belangenconflict kan 

dit leiden tot niet optimale beslissingen voor ons of voor de dochtervennootschappen. Zo kan het 

bijvoorbeeld zijn dat de heer Jansen beslissingen neemt die gunstig zijn voor ons, maar die 

ongunstig zijn voor één van onze dochtervennootschappen. 

Ook hebben wij een lening die verband houdt met de heer Jansen. Het gaat om een lening van 

Simana Computer Consulting B.V. De heer Jansen is bestuurder en aandeelhouder van deze 

vennootschap. Dat betekent dat de heer Jansen (indirect) recht heeft op betaling van rente en 

terugbetaling van de lening. Dit zou mogelijk tot een belangenconflict kunnen leiden. 

9.3 Ons management team 

Naast onze bestuurder bestaat het management team uit de volgende personen: 

- Mevrouw Imke Philipoom. Zij is onze CFO. Zij heeft geen andere functies die voor ons 

relevant zijn. 
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- De heer Johan van Soest. Hij is onze delivery manager. Hij heeft geen andere functies die 

voor ons relevant zijn.  

- Mevrouw Nicole van Rij. Zij is onze Director Sales & Marketing. Zij heeft geen andere 

functies die voor ons relevant zijn. 

- De heer Ed Steenhoek. Hij is onze manager Informed & Connected. Hij heeft geen andere 

functies die voor ons relevant zijn. 

- De heer Martijn van Doesselaar. Hij is onze Director Consulting Services. Hij heeft geen 

andere functies die voor ons relevant zijn. 

Er zijn (mogelijke) belangenconflicten tussen onze CFO en ons. Mevrouw Philipoom is getrouwd 

met de heer Jansen. Door deze persoonlijke relatie met onze indirecte aandeelhouder en 

bestuurder kunnen er mogelijk belangenconflicten ontstaan. Er zijn geen (mogelijke) 

belangenconflicten tussen ons en de andere personen die hiervoor zijn genoemd.  
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10 Onze financiële informatie 

10.1 Onze jaarrekening 

Wij stellen over ieder jaar een jaarrekening op. Ons boekjaar is gelijk aan een kalenderjaar.  

De jaarrekening over 2022 is op 14 juni 2023 door de algemene vergadering van aandeelhouders 

vastgesteld. De jaarrekeningen hebben wij opgesteld volgens de bepalingen van Titel 9 Boek 2 

BW en de Richtlijnen voor de jaarverslaggeving voor micro- en kleine rechtspersonen, die zijn 

uitgegeven door de Raad voor de Jaarverslaggeving. 

Onze accountant is Grant Thornton te Woerden B.V. Het adres van onze accountant is 

Middellandse Zee 15A in (3446 CG) Woerden. Zij heeft een samenstellingsverklaring afgegeven 

bij de jaarrekening over 2022. De accountant heeft de prognose niet beoordeeld. De tussentijdse 

cijfers over de periode januari tot en met maart 2023 zijn interne cijfers. 

De financiële informatie in dit hoofdstuk ziet op ons en op de bedrijven uit onze groep (het zijn 

geconsolideerde cijfers). Het gaat dus ook om Informed Consulting B.V., Informed Consulting 

B.V.B.A. (België), Informed Products BV en Informed ECM Consulting Limited.  

De jaarrekeningen vindt u op de website van NPEX.  

10.2 Belangrijke financiële informatie 

Hieronder vindt u een overzicht van belangrijke financiële informatie over 2021 en 2022.  

De jaarrekeningen horen ook bij dit prospectus. U leest hier meer over in hoofdstuk 15.   
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Winst- en verliesrekening 

 

Netto-omzet 

Dit is de omzet die wij halen met de licentievergoedingen en abonnementen voor onze applicaties 

en de vergoedingen voor onze diensten. Onze netto-omzet is met € 162.533 (5,7%) gestegen van 

€ 2.846.915 in 2021 naar € 3.009.448 in 2023.  

Kostprijs uitbesteed werk en andere externe kosten 

Hieronder valt bij ons de inkoop van diensten en licenties. Denk daarbij aan hostingdiensten of 

licenties van software die wij ten behoeve van onze klanten inkopen en aan onze klanten 

doorleveren. Deze kostprijs bedroeg in 2021 € 175.705 en in 2022 € 192.880. Deze verhoging 

komt doordat wij in 2022 meer software aan onze klanten hebben verkocht.  

Personeelskosten 

In dit bedrag zijn begrepen: bruto lonen, studiekosten, wervingskosten, werk derden (dat zijn 

werkzaamheden die wij hebben laten uitvoeren door van andere bedrijven ingehuurde 

werknemers), managementvergoeding, sociale lasten, pensioenpremies, 

personeelsverzekeringen, kantinekosten, meetingkosten, werkkostenregeling, geactiveerde 

ontwikkelkosten en de overige personeelskosten. De personeelskosten bedroegen over 2021 

€ 1.253.298 en over 2022 € 1.318.860. Deze kosten zijn gestegen doordat wij geïnvesteerd 
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hebben in meer personeel. Ook hebben wij maatregelen genomen om het personeel te behouden, 

zoals een voorlopige inflatiecorrectie op de lonen van 5% per september 2022. Tegelijk is een 

hoger bedrag aan ontwikkelkosten geactiveerd. Dit samen leidt tot een verhoging van de 

personeelskosten met 5,2%.  

Wij activeren de personeelskosten van het personeel dat de producten maakt die wij later via 

abonnementen en licenties verkopen. In 2021 is voor € 465.122 aan ontwikkelkosten geactiveerd. 

In 2022 is € 702.867 geactiveerd. De geactiveerde ontwikkelkosten hebben betrekking op onze 

in eigen beheer ontwikkelde applicaties. Geactiveerd zijn de direct toerekenbare kosten zonder 

winstopslag. Deze geactiveerde kosten worden in de balans opgenomen als investering en in 5 

jaren lineair afgeschreven.  

Activering en afschrijving van ontwikkelkosten 

 
2022 2021 

Activering ontwikkelkosten  € 702.867   € 465.122  

Afschrijving op geactiveerde ontwikkelkosten  € 542.475   € 542.517  

Totaal geactiveerd per jaar ultimo  € 1.915.878   € 1.755.486  

 

Afschrijvingen 

Onze afschrijvingskosten bestaan uit een kleine post afschrijvingen op hardware (voornamelijk 

laptops). Daarnaast wordt afgeschreven op posten zoals inventaris en inrichting (voornamelijk 

laadpalen). Het totaal van deze afschrijvingskosten is in 2022 licht gestegen met 2,1% tot 

€ 16.132. Verder zijn er afschrijvingen gedaan op de geactiveerde ontwikkelkosten. Deze laatste 

post is gestegen naar € 542.475 in 2022. Dit heeft te maken met het feit dat er jaar op jaar 

ontwikkelkosten geactiveerd worden en er dus jaar op jaar op een grotere post afgeschreven 

wordt. Alle afschrijvingen gebeuren lineair over een periode van vijf jaar. 

Overige bedrijfskosten 

Deze bestaan uit de volgende onderdelen: 

Huisvestingskosten: Hierin zijn begrepen de huur, de schoonmaakkosten en de overige 

huisvestingskosten. In 2022 zijn onze huisvestingskosten licht gestegen met € 2.069. Sinds eind 

2021 doen wij het beheer van het gebouw dat wij huren in Woerden zelf. Daardoor hebben wij 

een significante besparing gerealiseerd. Toch zijn de totale huisvestingskosten licht gestegen. Dit 

komt door de stijging van de energieprijzen. 
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Autokosten: De autokosten zijn in 2022 gestegen met € 50.507 (met 21,8%) tot € 282.426. Dit 

heeft te maken met het aantal gereden kilometers. Ook zijn wij in aantal FTE’s gestegen en is 

daarmee het aantal leasecontracten gestegen. 

Verkoopkosten: In deze post zijn begrepen: reis- en verblijfkosten, beurskosten, 

relatiegeschenken, reclameuitgaven, sponsoring, marketingkosten (zonder de personeelskosten 

van de marketingmedewerkers), partnershipkosten (met name voor onze partnerships met 

Flevum, Microsoft Gold Partnership en OutSystems), kosten ten behoeve van de certificering van 

producten, verkoopkortingen, de aankoopkosten van commerciële leads en overige 

verkoopkosten.  

In 2022 zijn de verkoopkosten met € 69.450 gedaald. Dit komt omdat wij tot en met juli 2022 

een externe sales manager hadden. De kosten van deze inhuur vielen direct op de verkoopkosten. 

Alle medewerkers in het sales team zijn nu bij ons in dienst. Daarmee vallen die kosten nu in de 

personeelskosten. 

Algemene kosten: De algemene kosten bevatten met name advieskosten voor financiële en 

juridische advisering en verzekeringskosten. Een deel van deze kosten worden geactiveerd 

wanneer het kosten voor onze product development organisatie zijn en direct aan de te verkopen 

producten toe te kennen is. Deze zijn in 2022 gestegen met € 59.058 naar € 95.529 in 2022. Dit 

zijn kosten voor de herontwikkeling van onze website en marketingmateriaal voor onze nieuwe 

producten. Dit is in 2021 volledig hernieuwd waarvoor een bedrag van € 81.944 is geactiveerd. 

In 2022 is dit een veel kleinere post en is er € 29.982 geactiveerd. 

Financiële baten en lasten 

Dit is het totaal van de financiële baten en lasten, inclusief de rente op onze leningen. Hierin zijn 

opgenomen bankkosten voor de rekeningen en banktransacties, eventuele valuta- en 

betalingsverschillen, de rente over de obligatielening uit 2018 en de rente over onze lening van 

Simana Computer Consulting B.V. 

Belastingen 

Deze post bestaat uit de in Nederland verschuldigde vennootschapsbelasting over het betreffende 

boekjaar en het bedrag aan betaalde belasting in België over het voorgaande boekjaar. 
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Balans 

 

 

 

Hierna vindt u een toelichting van de balans per post. 

Immateriële activa 

Onze immateriële vaste activa bestaan uit geactiveerde ontwikkelkosten van onze producten. 

Deze zijn tegen kostprijs gewaardeerd en worden lineair over een periode van vijf jaar 

afgeschreven. Voor de geactiveerde ontwikkelkosten is een wettelijke reserve onder het eigen 

vermogen gevormd ter hoogte van het geactiveerde bedrag. Hierover leest u ook in de tabel onder 

personeelskosten bij de winst en verliesrekening. In 2022 is een bedrag van € 702.867 

geactiveerd en een bedrag van € 542.475 afgeschreven op de immateriële activa. Daardoor is deze 

post in gestegen tot € 1.915.878 in 2022. 



- 50 - 

 

Materiële vaste activa 

Dit bestaat voor een deel uit hardware; onze computers en laptops. Daarnaast zijn er wat 

investeringen in het gebouw en de inventaris gedaan, zoals het plaatsen van laadpalen en het 

aanbrengen van het logo op het gebouw. Dit is gedaald met € 6.860 tot € 22.716 in 2022.  

Alle activa worden gewaardeerd tegen verkrijgingsprijs en lineair afgeschreven over een termijn 

van vijf jaar. Er wordt rekening gehouden met bijzondere waardevermindering op het moment 

dat deze zich voordoet. 

Financiële vaste activa 

Dit betreft deelnemingen in groepsmaatschappijen en latente belastingvorderingen. 

Vorderingen 

Dit zijn in hoofdzaak onze handelsdebiteuren. Voor eventuele oninbaarheid kan een voorziening 

worden getroffen, maar er zijn per ultimo 2022 geen oninbare vorderingen. Ook in 2021 is dit 

niet nodig geweest. In 2022 is dit bedrag gedaald met € 257.516 tot € 415.411. Het grootste 

gedeelte van onze netto- omzet wordt maandelijks achteraf gefactureerd met een 

betalingstermijn van 30 dagen. De afname is te verklaren doordat er tussen 2020 en 2021 een 

grote opdracht van Gemeente Amsterdam precies door de periode van de jaarafsluiting heen liep. 

Liquide middelen 

Dit betreft de saldi van onze bankrekeningen. Dit was ultimo 2022 € 291.331. 

Eigen vermogen 

Deze post omvat het aandelenkapitaal, de agioreserve en de algemene reserve. Het resultaat van 

2022 is aan de algemene reserve toegevoegd, waardoor dit stijgt tot € 642.966.  

Langlopende schulden 

Dit ziet op de obligaties die wij in 2018 hebben uitgegeven en een lening van Simana Computer 

Consulting B.V., de vennootschap van onze bestuurder. Deze lening is achtergesteld jegens alle 

crediteuren. Deze lening is in 2022 opgelopen tot € 161.962. De rente over de lening is aan de 

hoofdsom toegevoegd. 

Kortlopende schulden 

Deze post bestaat uit onze handelscrediteuren en overlopende passiva. 

10.3 Onze tussentijdse cijfers over de periode januari tot en met 

maart 2023 

Hieronder vindt u een overzicht van tussentijdse cijfers over de periode januari tot en met maart 

2023. 
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Winst- en verliesrekening 

 

Investeringen 

In het laatste kwartaal van 2022 is weer een Young Professionals klas gestart. De begeleiding 

vindt plaats door onze consultants. Dit leidt in eerste instantie tot een toename van de 

personeelskosten en een daling van het aantal declarabele uren. Verder is een aantal voor de groei 

en ontwikkeling van de onderneming vitale functionarissen aangenomen zoals het sales team en 

extra administratieve ondersteuning.  

Dit zijn investeringen in de toekomst en gaan ‘voor de baten uit’. Daardoor wordt in de periode 

januari tot en met maart 2023 een beperkt positief resultaat geboekt. In deze geconsolideerde 

cijfers heeft alleen activering van de productontwikkelingskosten plaatsgevonden en niet van de 

overige investeringen. De totale investeringen uit ons plan in deze eerste drie maanden 

bedroegen: 

Young Professionals € 84.200 

uitbreiding ondersteuning € 32.876 

productontwikkeling € 368.983 

totaal € 486.059 

 

2023 Q1 2022 Q1 Verschil

€ % € % € %

Netto-omzet 619.802 100,0 834.462 100,0 -214.660 -25,7

Kosten uitbesteed werk en andere externe kosten 38.834 6,3 36.927 4,4 1.907 5,2

Brutomarge 580.968 93,7 797.535 95,6 -216.567 -27,2

Kosten

Personeelskosten 197.403 31,8 236.104 28,3 -38.701 -16,4

Afschrijvingen 160.704 25,9 139.195 16,7 21.509 15,5

Huisvestingskosten 35.943 5,8 28.226 3,4 7.717 27,3

Kantoorkosten 16.828 2,7 10.012 1,2 6.816 68,1

Autokosten 70.283 11,3 57.157 6,8 13.126 23,0

Verkoopkosten 20.891 3,4 45.605 5,5 -24.714 -54,2

Algemene kosten 28.192 4,5 25.189 3,0 3.003 11,9

530.244 85,6 541.488 64,9 -11.244 -2,1

Bedrijfsresultaat 50.724 8,2 256.047 30,7 -205.323 -80,2

Financiële baten en lasten -48.773 -7,9 -45.072 -5,4 -3.701 8,2

Groepsresultaat voor belastingen 1.951 0,3 210.975 25,3 -209.024 -99,1

Belastingen 0 0,0 0,0 0 0,0

Groepsresultaat na belastingen 1.951 0,3 210.975 25,3 -209.024 -99,1
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Netto-omzet 

De omzet bedroeg € 619.802. Dat was € 214.660 minder dan in dezelfde periode van 2022. 

€ 84.200 daarvan is te verklaren door de hierboven genoemde omzetderving door de begeleiding 

van de Young Professionals. Het overige heeft te maken met omzetderving door investeringen in: 

- kwaliteitsverbeteringen 

- productontwikkeling 

- het geven van demonstraties ter ondersteuning van onze verkopers 

- het ontwikkelen van de Young Professionals Academy voor klanten 

Kostprijs verkopen 

Deze bedroeg € 38.834. De inkoopkosten hadden betrekking op licentiekosten van producten van 

derden die wij aan onze klanten leverden. In 2022 was dit iets lager doordat er in 2023 

tariefsverhogingen gerealiseerd zijn. 

Personeelskosten 

Per 31 maart 2023 bedroegen de personeelskosten € 197.403. Per 31 maart 2022 bedroegen deze 

kosten € 236.104. De kosten zijn gedaald, omdat er in het eerste kwartaal van 2023 meer 

ontwikkelkosten geactiveerd zijn dan in dezelfde periode van 2022.  

De loonkosten zijn gestegen doordat wij geïnvesteerd hebben in meer personeel. Ook hebben wij 

maatregelen genomen om het personeel te behouden. Wij hebben een voorlopige inflatiecorrectie 

gedaan op de lonen van 5% per september 2022 en een vaste verhoging voor alle Nederlandse 

personeelsleden op 1 januari van € 110 per maand bij een fulltime dienstverband. De Belgische 

medewerkers hebben vanaf 1 januari een wettelijk verplichte loonsverhoging gehad van 11,08%. 

Tegelijk is een hoger bedrag aan ontwikkelkosten geactiveerd, omdat er in het eerste kwartaal 

2023 veel geïnvesteerd is in de ontwikkeling van nieuwe producten. Dit samen leidt tot een daling 

van de personeelskosten met 16,4%. 

Wij activeren de personeelskosten van het personeel dat de producten maakt die wij later via 

abonnementen en licenties verkopen. De geactiveerde ontwikkelkosten hebben betrekking op 

onze in eigen beheer ontwikkelde applicaties. Geactiveerd zijn de direct toerekenbare kosten 

zonder winstopslag. Deze geactiveerde kosten worden in de balans opgenomen als investering en 

in 5 jaren lineair afgeschreven.  

Afschrijvingskosten 

Hierin zijn begrepen de afschrijving op immateriële activa (hetgeen betreft de in eerdere jaren 

zelf ontwikkelde software) alsmede de inventaris en de computerhardware in eigen gebruik.  

De afschrijvingen bedroegen € 160.704 per 31 maart 2023. In dezelfde periode van 2022 

bedroegen deze € 139.195. In het eerste kwartaal van 2023 is er meer afschreven op intellectueel 

eigendom dan in dezelfde periode in 2022. 
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Huisvestingskosten 

Doordat het gebouwenbeheer in 2022 in eigen beheer is genomen, heeft dit geresulteerd in een 

credit van servicekosten over 2021 die in 2022 verwerkt is. Dit is een buitengewone eenmalige 

post die de kosten van 2022 vermindert. Door het eigen beheer wordt een besparing gerealiseerd 

op de huisvestingskosten. De energiekosten zijn in 2023 gestegen. Dit samen resulteert in een 

stijging van de huisvestingskosten met 27,3% tot € 35.943. 

Kantoorkosten 

Per 31 maart 2023 bedroegen de kantoorkosten € 16.828. Per 31 maart 2022 bedroegen deze 

kosten € 10.012. De kosten zijn gestegen omdat wij zijn overgegaan op een nieuw CRM systeem. 

Autokosten 

Per 31 maart 2023 bedroegen de autokosten € 70.283. Per 31 maart 2022 bedroegen deze kosten 

€ 57.157. De kosten zijn gestegen, omdat er in de 2e helft van 2022 en het eerste kwartaal van 

2023 7 medewerkers met een leaseauto zijn bij gekomen. Ook zijn deze kosten gestegen, omdat 

er in het eerste kwartaal van 2022 nog meer thuisgewerkt werd en er daardoor minder 

autokilometers gemaakt werden. 

Algemene kosten 

Per 31 maart 2023 bedroegen de algemene kosten € 28.192. Per 31 maart 2022 bedroegen deze 

kosten € 25.189. Deze kostenstijging wordt veroorzaakt door een stijging van de 

administratiekosten. 
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Balans 

 

Immateriële vaste activa 

In het eerste kwartaal van 2023 hebben we een grote sprong gemaakt in het afmaken van ons 

product QSEH Star. Hierdoor is ons intellectueel eigendom met € 459.044 gegroeid. 

Materiele vaste activa 

Er zijn geen grote wijzigingen in onze materiele vaste activa. 

Financiële vaste activa 

Latente belastingen zijn nagenoeg gelijk gebleven 

€ € € €

ACTIVA

    2.152.254     1.693.210 

        26.357         26.303 

        10.415           9.740 

    2.189.026     1.729.253 

       211.379        594.492 

       215.747        373.510 

       427.125        968.003 

    2.616.151     2.697.255 

       120.000        120.000 

       509.000        509.000 

        16.077        205.353 

       645.077        834.353 

          7.205 

    1.682.172     1.697.468 

       281.697        165.434 

    2.616.151     2.697.255 

Overige reserves

Voorzieningen

Langlopende schulden

Kortlopende schulden

PASSIVA

Eigen vermogen

Geplaatst kapitaal

Agio

Vlottende activa

Vorderingen

Liquide middelen

31 maart 2023 31 maart 2022

Vaste activa

Immateriële vaste activa

Materiële vaste activa

Financiële vaste activa
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Vlottende activa 

Zowel onze vorderingen als onze liquide middelen zijn zeer afhankelijk van de openstaande 

posten en van werk dat de maand ervoor gefactureerd is. Het aantal dagen dat een factuur 

openstaand is zowel uitgaand als inkomend nagenoeg gelijk gebleven. 

Eigen vermogen 

Binnen het eigen vermogen is de post overige reserves toegenomen met het netto-resultaat over 

het eerste kwartaal van 2023. De overige posten zijn gelijk gebleven. 

Langlopende schulden 

Hierbij is de rente voor de lening van Simana niet uitgekeerd maar opgeteld bij de lening. 

Kortlopende schulden 

Dit is een momentopname, waarbij de openstaande rekeningen bepalend zijn.  

De betalingstermijnen van onze openstaande rekening is voor beide kwartalen nagenoeg gelijk. 

10.4 Onze prognoses 

Hieronder geven wij een overzicht van een mogelijk scenario voor de jaren 2023 tot en met 2026.  

Let op! Wij weten niet hoe de komende jaren zullen verlopen. Ook hebben wij 

aannames gedaan, maar het kan zijn dat die verkeerd zijn. Of deze prognoses zullen 

uitkomen, is dus onzeker. U kunt hier dus geen rechten aan ontlenen. U moet uw 

beslissing om te beleggen in de obligaties dus niet nemen op basis van deze 

prognoses.  

Deze cijfers zijn niet aan enig extern onderzoek onderworpen. Het zijn interne cijfers. 

Deze prognoses zijn gebaseerd op onze aannames ten aanzien van toekomstige ontwikkelingen 

en gebeurtenissen. Zonder daarin volledigheid na te streven, hebben wij de belangrijkste 

aannames verwerkt in de toelichting op de prognoses. 
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Winst en verliesrekening van de prognose 

 

Focus 

De focus van de nieuwe consultants zal volledig liggen op de low-code development. Wij zien de 

vraag naar consultancy expertise in dit expertisegebied enorm stijgen en samen met onze ervaren 

consultants en de business solutions zal de inzet van juniors in dit segment zeer goed mogelijk 

zijn. Iedere consultant krijgt tijdens de Young Professionals Academy uitgebreide kennis over 

low-code en intelligent informatiebeheer. Deze combinatie is uniek binnen de wereld van low-

code en wordt als een meerwaarde gezien door verschillende van onze prospects, OutSystems en 

OpenText. 

Onze uurtarieven zijn marktconform waarbij wij een extra onderscheid hebben aangebracht 

tussen de senior consultant en onze meest ervaren experts (meer dan 20 jaar ervaring) in 

specifiek Intelligent Information Management en low-code werkzaamheden. 

In 2024 en 2026 zijn we van plan nogmaals een Young Professionals klas per jaar te organiseren 

van tussen de 8-10 consultants. Wij gaan ervan uit dat er uiteindelijk 5 consultants per klas 

blijven en inkomsten gaan genereren. We hebben de opbrengsten van deze 5 consultants samen 

zeer voorzichtig ingeschat op € 45.000 per maand. Daarbij zijn wij er vanuit gegaan dat zij 

volledig inzetbaar zijn.  Dit komt op € 9.000 per consultant per maand. De Young Professionals 

klas van 2022 zit gemiddeld na 4 maanden op € 15.000 per persoon per maand. 

De omzet van onze basisgroep consultants hebben we gelijkgesteld aan de omzet van het 

gemiddelde van 2020-2022. Dit komt op € 3.103.000 minus de uren die worden besteed aan de 

ontwikkeling van onze producten. We maken geen gebruik van externe krachten voor het 

ontwikkelen van onze producten en business solutions. 

In 1000 euro 2023 2024 2025

€ % € % € %

Netto-omzet 4.792 100% 6.852 100% 8.252 100%

Kosten uitbesteed werk en andere externe 

kosten en begeleiding YPA
1.173 24% 1.652 24% 2.033 25%

Brutomarge 3.619 76% 5.200 76% 6.219 75%

Kosten

Personeelskosten 2.351 49% 3.540 52% 3.801 46%

Huisvestingskosten 131 3% 131 2% 131 2%

Kantoorkosten 54 1% 55 1% 57 1%

Autokosten 281 6% 287 4% 293 4%

Verkoopkosten 116 2% 118 2% 121 1%

Algemene kosten 58 1% 59 1% 60 1%

2.991 62% 4.190 61% 4.463 54%

Bedrijfsresultaat

Financiële baten en lasten 331 7% 240 4% 240 3%

Groepsresultaat voor belastingen -146 -3% 338 5% 1.127 14%

Belastingen -28 -1% 64 1% 214 3%

Groepsresultaat na belastingen -118 -2% 274 4% 913 11%
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Netto omzet 

 

De netto-omzet van ons kernteam van consultants (de bestaande groep consultants) zal de 

komende jaren iets stijgen in verband met de verwachte inflatie en de daarmee samenhangende 

tariefsverhogingen. 

De extra consultancy omzet zal grotendeels vanuit de nieuwe Young Professionals komen. 

Wij verwachten verder dat de omzet van de verkoop van licenties of abonnementen de komende 

jaren sterk zal stijgen. We verwachten een verschuiving van de verkoop van licenties naar verkoop 

van abonnementen in een SaaS format van onze producten en de producten van derden die wij 

verkopen. 

Overzicht geplande investeringen 

We verwachten de komende jaren verder te investeren in onze producten en de aangroei van ons 

consultancy team door de Young Professional klassen. De investering hiervoor staan hieronder 

apart beschreven. Het is de planning dat deze kosten ook geactiveerd zullen worden. 

 

Netto omzet

In 1000 euro 2023 2024 2025

Product verkoop

 - Eigen producten SaaS 435 1.365 1.925

 - Eigen Producten - Licenties 155 90 90

 - Eigen producten - licentie renewal 0 28 68

 - Producten van derden - SaaS 382 1.126 1.574

 - Producten van derden - Licentie 200 200 0

 - Producten van derden - licentie renewal 280 356 402

Consultancy

 - Omzet kernteam 3.130 3.287 3.418

 - Klas 1(Nov22 - Feb23) 210 376 399

 - Klas 2 (Maart23) 125 377

 - Klas 3 (Maart26)

Totaal 4792 6953 8253

Investeringen

In 1000 euro 2023 2024 2025

Ondersteuning YPA klassen -50 -95 0

Product development -520 -450 -650

Totaal -570 -545 -650
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Kosten 

De kosten zullen de in 2023 sneller stijgen doordat wij de activiteiten voor ontwikkeling en 

verkoop starten voordat er netto-omzet tegenover staat. In de jaren 2024 en 2025 zal de netto-

omzet de kosten inhalen.  

Kosten       

In 1000 euro 2023 2024 2025 

Personeelskosten -2351 -3540 -3801 

Huisvestingkosten -131 -131 -131 

Verkoopkosten -116 -118 -121 

Kantoorkosten -54 -55 -57 

Autokosten -281 -287 -293 

Algemene kosten -58 -59 -60 
    

Totaal -2991 -4190 -4463 

 

De kosten van huisvesting, kantoor en verkoopkosten zullen gelijk blijven of beperkt stijgen.  

De kosten voor nieuwe leaseauto’s voor de jong professionals en de hogere kosten voor het rijden 

en lease van een auto zullen een stijging van de autokosten laten zien. De personeelskosten zullen 

met de inflatie stijgen en met de uitbreiding van het consultancy team door de extra medewerkers 

via de Young Professional klassen. De huidige klas die in november 2023 is gestart en de klas 

gepland in maart 2024 zullen voor de grote stijging zorgen. 
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Balans van de prognose 

 

Immateriële vaste activa 

Als de netto-omzet het toelaat, zullen wij de kosten van de productontwikkeling uit de directe 

lopende kosten financieren. Doordat we minder activeren en afschrijven dan de 5 jaren ervoor 

zal het totale openstaande bedrag van de immateriële vaste activa van de af geschreven producten 

iets dalen. 

Materiele vaste activa 

Wij verwachten dat deze de komende jaren iets zullen stijgen, doordat we meer hardware nodig 

hebben om onze public cloud oplossingen te kunnen beheren. 

Financiële vaste activa 

Deze zullen naar verwachting de komende 3 jaren gelijk blijven. 

Vlottende activa 

Zowel onze vorderingen als onze liquide middelen zijn zeer afhankelijk van de openstaande 

posten en van werk dat de maand ervoor gefactureerd is. Het streven is dat aantal dagen dat een 

factuur openstaand is gelijk blijft. Omdat ons netto-omzet gaat stijgen en wij procentueel gelijke 

hoeveelheid vorderingen houden, zal deze post ook sterk toenemen. Omdat de kosten door de 

verkoop van reeds ontwikkelde software minder zullen stijgen, zullen de liquide middelen ook 

stijgen. 

x 1000 euro

€ € € € € €

ACTIVA

        1,964         1,571         1,256

            79           261           421

            16             16             16

  2,060   1,848   1,695

          989         1,415         1,704

          800         1,356         2,502

  1,790   2,771   4,206

3,849 4,619 5,901

          524           798         1,711

                    - 
                  

  - 

                   

 - 

                    - 
                  

  - 

                   

 - 

    524     798   1,711

  2,175   2,189   2,204

  1,150   1,632   1,986

3,849 4,619 5,901

Langlopende schulden

Kortlopende schulden

Totaal Passiva

Eigen vermorgen

Geplaatst kapitaal

Agio

Overige reserves

Vorderingen

Liquide middelen

Totaal Activa

PASSIVA

Materiële vaste activa

Financiële vaste activa

Vlottende activa

2023 2024 2025

Vaste activa

Immateriële vaste activa
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Eigen vermogen 

Doordat wij in 2023 een klein negatief netto-resultaat zullen hebben, zal over 2023 ons eigen 

vermogen licht dalen om de jaren daarna door het positieve netto-resultaat weer te stijgen. 

Langlopende schulden 

Hierbij is de rente voor de lening van Simana niet uitgekeerd maar opgeteld bij de lening.  

De huidige obligatielening wordt vervangen voor een nieuwe met een maximale waarde van 

€ 2.000.000. Dit kan de langlopende schuld in 2023 doen groeien met € 500.000. 

Kortlopende schulden 

Dit is voornamelijk gebaseerd op de verhoogde kosten van de netto-omzet. Dit verhoogt onder 

andere de crediteuren post. 

10.5 Geen belangrijke recente gebeurtenissen van invloed op onze 

solvabiliteit 

Onze solvabiliteit geeft de mate aan waarin wij in staat zijn om op langere termijn aan onze 

verplichtingen te voldoen. De solvabiliteit berekenen wij zo: 

Groepsvermogen 

_________________ 

Balanstotaal 

Er zijn geen belangrijke gebeurtenissen geweest sinds 31 december 2022 die voor ons van 

bijzonder van belang zijn en die van grote betekenis zijn voor onze solvabiliteit.  

Hieronder vindt u meer informatie over onze solvabiliteit per 31 december 2021,  december2022 

en 31 maart 2023: 

 31 maart 2023 2022 2021 

Groepsvermogen € 645.077 € 642.966 € 630.583 

Balanstotaal € 2.616.151 € 2.661.283 € 2.858.490 

Solvabiliteit 24,66% 24,16% 22,06% 

10.6 Onze vooruitzichten zijn niet slechter geworden  

Er zijn geen negatieve wijzigingen van betekenis geweest in de vooruitzichten sinds 31 december 

2022. Er zijn ons ook geen gegevens bekend waarvan redelijkerwijze mag worden aangenomen 

dat zij wezenlijke gevolgen hebben voor haar vooruitzichten. 
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10.7 Er zijn geen wijzigingen van betekenis geweest in onze financiële 

positie 

Onze laatste verslagperiode is op 31 december 2022 geëindigd. Na het einde van deze laatste 

verslagperiode is er geen wijziging van betekenis geweest in onze financiële positie.  
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11 Wie zijn verantwoordelijk voor dit prospectus?  

Wij, Informed IT Holding B.V. statutair gevestigd in Kamerik gemeente Woerden, zijn 

verantwoordelijk voor de informatie in dit prospectus. Wij verklaren, voor zover ons bekend, dat 

de gegevens in dit prospectus in overeenstemming zijn met de werkelijkheid en dat geen gegevens 

zijn weggelaten waarvan vermelding de strekking van dit prospectus zou wijzigen.  
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12 Vergaderingen voor beleggers 

Alle informatie over de vergadering voor beleggers staat in de trustakte. Deze trustakte vindt u in 

de bijlage van dit prospectus. Hieronder staat algemene informatie. Lees daarom ook altijd de 

trustakte.  

Wanneer is er een vergadering voor beleggers? 

Ieder jaar zal Stichting Obligatiehoudersbelangen een vergadering voor beleggers organiseren. In 

de vergadering geeft Stichting Obligatiehoudersbelangen of geven wij informatie over hoe het 

met ons gaat.  

Stichting Obligatiehoudersbelangen zal extra vergaderingen organiseren als er bijzondere dingen 

gebeuren. Bijvoorbeeld als wij niet of niet op tijd betalen. Of als wij uitstel willen om te betalen.  

Maar ook u mag om een vergadering vragen. Voorwaarde is wel dat een deel van de beleggers 

hierom vraagt. Het moet dan gaan om beleggers die samen recht hebben op meer dan 10% van 

alle obligaties.  

Hoe weet ik dat er een vergadering is? 

Vergaderingen maakt Stichting Obligatiehoudersbelangen van tevoren bekend. U ontvangt via  

e-mail een bericht over de vergadering.  

Wat wordt er besproken op een vergadering? 

Iedere vergadering heeft een agenda. Op die agenda staan de onderwerpen waarover zal worden 

gesproken. Ook kunt u informatie krijgen die voor die vergadering belangrijk is. Kijk daarom 

altijd of u informatie kunt opvragen. Deze informatie noemen wij de agendastukken. 

Wie mag op de vergadering komen? 

Iedereen die onze obligaties heeft, mag op de vergadering komen. Andere personen mogen alleen 

op de vergadering komen als Stichting Obligatiehoudersbelangen dat goed vindt. 

De vergadering heeft een voorzitter. Deze voorzitter zorgt ervoor dat de vergadering efficiënt 

verloopt.  

Is er een verslag van iedere vergadering? 

Van iedere vergadering maakt Stichting Obligatiehoudersbelangen een verslag (notulen).  

Dit verslag staat binnen vier weken na de vergadering op de website van NPEX.  

Alle beleggers - ook beleggers die niet op de vergadering waren - kunnen dit verslag lezen.  
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13 Heeft u een klacht? 

Hebt u een klacht of opmerking? Laat ons dat dan meteen weten. U kunt ons een e-mail sturen: 

info@informedgroup.com. U kunt ook een brief sturen naar: 

Informed IT Holding B.V.  

Vijzelmolenlaan 8B 

3447 GX Woerden 

Komt u er niet uit met ons? Dan is de rechter in Amsterdam bevoegd om kennis te nemen van 

het geschil.  
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14 Welk recht geldt? 

Voor de afspraken met ons over de obligaties geldt het Nederlands recht. Ook geldt het 

Nederlandse recht voor alle informatie die u krijgt van ons over de obligaties.  
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15 Informatie die ook bij het prospectus hoort 

Wij verwijzen in dit prospectus naar informatie die u niet in de bijlage vindt. Wij hebben hiervan 

een lijst gemaakt. Deze informatie hoort dus ook bij dit prospectus. Hieronder vindt u de lijst: 

- onze akte van oprichting  

- onze statuten 

- ons uittreksel uit de Kamer van Koophandel 

- onze jaarrekening over 2021 met samenstellingsverklaring 

- onze jaarrekening over 2022 met samenstellingsverklaring  

Zolang het prospectus geldig is, vindt u al deze informatie op de website van NPEX 

http://www.npex.nl/effectenbeurs/informed-group. De informatie op deze website is voor 

iedereen toegankelijk. In dit prospectus vindt u ook hyperlinks naar andere websites. De 

informatie op die websites maakt geen onderdeel uit van dit prospectus. 

In dit prospectus hebben wij ook informatie opgenomen van derden. Deze informatie is correct 

weergegeven en voor zover wij weten en hebben kunnen opmaken uit de door de betrokken derde 

gepubliceerde informatie, zijn er geen feiten weggelaten waardoor de weergegeven informatie 

onjuist of misleidend zou kunnen zijn.  
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Bijlage TRUSTAKTE 

Partijen:   

1. Informed IT Holding B.V., een besloten vennootschap met beperkte 

aansprakelijkheid naar Nederlands recht, met statutaire zetel in Kamerik, Nederland en 

kantoorhoudende aan Vijzelmolenlaan 8B in (3447 GX) Woerden, ingeschreven in het 

register van de Kamer van Koophandel onder nummer 30220756 (“Informed IT 

Holding”),  

en 

2. Stichting Obligatiehoudersbelangen, een stichting naar Nederlands recht, met 

statutaire zetel in Amsterdam, Nederland en kantoorhoudende aan de Burgemeester 

Haspelslaan 172 (1181 NE) Amstelveen, ingeschreven in het handelsregister van de 

Kamer van Koophandel onder nummer 53177770 ("Stichting 

Obligatiehoudersbelangen"), 

Partijen nemen het volgende in overweging: 

A. Informed IT Holding geeft voor maximaal € 2.000.000 obligaties uit. De lening bestaat 

uit maximaal 20.000 obligaties met een nominale waarde van € 100 per stuk. Deze 

lening wordt uitgegeven en terugbetaald op de datum die staat in het prospectus, of een 

eerdere of latere datum zoals staat in het prospectus.  

B. Stichting Obligatiehoudersbelangen behartigt de gezamenlijke belangen van de 

beleggers in deze obligaties ten opzichte van Informed IT Holding. Daarvoor krijgt 

Stichting Obligatiehoudersbelangen op grond van een privatieve last de bevoegdheden 

en taken die in deze trustakte staan. Deze trustakte met de daarin opgenomen rechten en 

verplichtingen is dus uitsluitend bedoeld voor de beleggers in deze obligaties. 

C. Stichting Obligatiehoudersbelangen behartigt niet alleen de gezamenlijke belangen van 

de beleggers in deze obligaties. Stichting Obligatiehoudersbelangen behartigt ook de 

gezamenlijke belangen van beleggers die obligaties van andere bedrijven hebben 

gekocht. 

D. De afspraken over de obligaties staan in het prospectus. Deze trustakte is een bijlage bij 

dit prospectus. De beleggers hebben zich met de inschrijving gebonden aan het 

prospectus en daarmee met deze trustakte.  
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Informed IT Holding en Stichting Obligatiehoudersbelangen spreken het volgende 

met elkaar af: 

1. Eigenschappen van de obligaties 

De afspraken over de obligaties staan in het prospectus. 

2. Informed IT Holding heeft een schuld aan Stichting Obligatiehoudersbelangen: 

de parallelle schuld  

2.1. Stichting Obligatiehoudersbelangen krijgt hierbij een exclusief en zelfstandig recht op 

betaling door Informed IT Holding van alle bedragen die Informed IT Holding moet 

betalen aan de beleggers op grond van de afspraken in het prospectus.  

2.2. De schuld die Informed IT Holding heeft aan Stichting Obligatiehoudersbelangen is 

gelijk aan de totale schuld die Informed IT Holding aan de beleggers heeft. De totale 

schuld is het bedrag van de lening en de rente die Informed IT Holding aan de beleggers 

moet betalen. De vergoeding die Informed IT Holding aan Stichting 

Obligatiehoudersbelangen betaalt voor haar werkzaamheden volgens artikel 16, telt hier 

niet mee. Betaalt Informed IT Holding rente of betaalt Informed IT Holding de lening 

terug aan de beleggers? Dan gaat de totale schuld aan de beleggers omlaag. De totale 

schuld die Informed IT Holding heeft aan Stichting Obligatiehoudersbelangen gaat dan 

ook automatisch met dat bedrag omlaag. 

2.3. Is Informed IT Holding ten opzichte van de beleggers in verzuim? Of is een vordering 

opeisbaar door de beleggers? Dan is Informed IT Holding ook in verzuim jegens 

Stichting Obligatiehoudersbelangen dan wel is de vordering van Stichting 

Obligatiehoudersbelangen op Informed IT Holding ook opeisbaar. 

3. Informed IT Holding moet eerst betalen aan de beleggers 

3.1. Informed IT Holding zal de rente en de lening rechtstreeks (terug)betalen aan de 

beleggers.  

Zij mag alleen in een van de volgende situaties aan Stichting Obligatiehoudersbelangen 

betalen:  

(i) als het technisch onmogelijk is om te betalen aan de beleggers; en,  

(ii) wanneer Stichting Obligatiehoudersbelangen hierom schriftelijk verzoekt.  

Dit kan alleen als Informed IT Holding de betalingsafspraken met de beleggers niet 

nakomt.  
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Dan moet Informed IT Holding aan Stichting Obligatiehoudersbelangen betalen en mag 

zij niet aan de beleggers betalen. De betalingen van dit artikel 3.1 van Informed IT 

Holding aan Stichting Obligatiehoudersbelangen gelden als een betaling aan de 

beleggers. 

3.2. Betaalt Informed IT Holding aan Stichting Obligatiehoudersbelangen? Dan moet 

Stichting Obligatiehoudersbelangen de beleggers hierover zo snel mogelijk informeren. 

4. Stichting Obligatiehoudersbelangen moet doorbetalen 

4.1. Informed IT Holding moet de beleggers in deze obligaties rente betalen en de lening 

terugbetalen. Krijgt Stichting Obligatiehoudersbelangen hiervoor een bedrag van 

Informed IT Holding, die Stichting Obligatiehoudersbelangen moet doorbetalen aan de 

beleggers? Dan krijgt Stichting Obligatiehoudersbelangen een schuld ten opzichte van 

de beleggers. Die schuld is gelijk aan het bedrag dat Stichting Obligatiehoudersbelangen 

heeft ontvangen van Informed IT Holding. Dat geldt alleen voor bedragen waarvan vast 

staat dat Stichting Obligatiehoudersbelangen die niet hoeft terug te betalen aan 

Informed IT Holding. 

4.2. Stichting Obligatiehoudersbelangen zal de ontvangen bedragen ten behoeve van deze 

obligaties zo snel mogelijk doorbetalen aan de beleggers. Stichting 

Obligatiehoudersbelangen gebruikt daarvoor de informatie die zij van Informed IT 

Holding heeft gekregen over de beleggers. 

4.3. Zijn er kosten die voor rekening komen van de beleggers? Deze kosten staan in deze 

trustakte. Dan mag Stichting Obligatiehoudersbelangen die verrekenen met gelden die 

zij ontvangt als bedoeld in artikel 4.1.  

4.4. Stichting Obligatiehoudersbelangen moet de ontvangen bedragen aanhouden op een 

bankrekening bij een Nederlandse bank. Die Nederlandse bank moet minimaal een  

A-rating van Moody’s, Fitch of Standard & Poor’s hebben. De eventuele negatieve rente 

die op enig moment zou gelden voor deze bankrekening komt voor rekening van de 

beleggers. 

4.5. Houdt Stichting Obligatiehoudersbelangen de ontvangen bedragen aan op een 

bankrekening als bedoeld in artikel 4.4? Gaat het geld op de bankrekening dan toch voor 

een deel teniet? Dan wordt de schuld die Stichting Obligatiehoudersbelangen heeft ten 

opzichte van de beleggers even laag als dit bedrag. Dat betekent dat Stichting 

Obligatiehoudersbelangen alleen maar dit lagere bedrag hoeft te betalen aan de 

beleggers.   
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Gaat het geld op de bankrekening helemaal teniet? Dan heeft Stichting 

Obligatiehoudersbelangen ook helemaal geen schuld meer aan de beleggers. Dat 

betekent dat Stichting Obligatiehoudersbelangen niets meer aan de beleggers hoeft te 

betalen.  

Dit geldt niet als het geld op de bankrekening teniet is gegaan door grove schuld of opzet 

van Stichting Obligatiehoudersbelangen.  

5. Bij een conflict staat het gezamenlijk belang van de beleggers in deze obligaties 

voorop  

5.1. Stichting Obligatiehoudersbelangen handelt bij de uitoefening van haar taken en 

bevoegdheden in het gezamenlijk belang van de beleggers in deze obligaties.  

5.2. Stichting Obligatiehoudersbelangen zal aan de beleggers jaarlijks in de vergadering 

verslag doen van de door haar uitgevoerde taken en werkzaamheden.  

6. Informed IT Holding moet Stichting Obligatiehoudersbelangen informeren  

Informed IT Holding moet Stichting Obligatiehoudersbelangen dezelfde informatie 

geven als de beleggers.  

7. Stichting Obligatiehoudersbelangen moet informatie geven aan de beleggers  

7.1. Wanneer in deze trustakte staat dat Stichting Obligatiehoudersbelangen de beleggers 

moet informeren, dan doet zij dat door de informatie per e-mail te versturen naar de 

beleggers.  

7.2. Wanneer in deze trustakte staat dat Stichting Obligatiehoudersbelangen tijdens een 

vergadering de beleggers moet informeren, dan doet Stichting 

Obligatiehoudersbelangen dat mondeling of schriftelijk tijdens de vergadering.  

8. De afspraken over de obligaties kunnen veranderen 

8.1. Stichting Obligatiehoudersbelangen mag met Informed IT Holding de afspraken over de 

obligaties veranderen. De beleggers zijn aan deze veranderingen gebonden als het 

volgende geldt: 

1. Minimaal 50% plus één van de beleggers die gestemd hebben, stemden voor de 

voorgenomen verandering van de afspraken over de obligaties; en  

2. Er worden geen extra verplichtingen opgelegd aan de beleggers. Hieronder valt 

ook de plicht tot gehele of gedeeltelijke kwijtschelding van 

betalingsverplichtingen. 
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8.2. De beleggers mogen niet zelf met Informed IT Holding de afspraken over de obligaties 

wijzigen.  

9. Stichting Obligatiehoudersbelangen mag maatregelen treffen als Informed IT 

Holding de afspraken niet nakomt 

9.1. Stichting Obligatiehoudersbelangen mag nakoming eisen van de 

betalingsverplichtingen over de obligaties en de afspraken in deze trustakte en het 

prospectus van Informed IT Holding. Stichting Obligatiehoudersbelangen mag ook een 

juridische procedure starten tegen Informed IT Holding. Stichting 

Obligatiehoudersbelangen zal dit in eigen naam doen en niet in naam of in opdracht van 

de beleggers.  

9.2. De beleggers mogen niet zelf een juridische procedure starten tegen Informed IT 

Holding of tegen de bestuurders van Informed IT Holding, als Informed IT Holding de 

afspraken niet nakomt. De beleggers doen hierbij onherroepelijk afstand van het recht 

om een juridische procedure tegen Informed IT Holding of tegen de bestuurders van 

Informed IT Holding te starten. 

9.3. Stichting Obligatiehoudersbelangen zal de gezamenlijke belangen behartigen van de 

beleggers in juridische procedures of officiële vergaderingen, bijvoorbeeld in een 

vergadering van crediteuren als Informed IT Holding failliet gaat.  

9.4. Deze trustakte geldt als een overeenkomst in de zin van artikel 2:346 eerste lid, 

onderdeel e van het Burgerlijk Wetboek. Dit betekent dat Stichting 

Obligatiehoudersbelangen bevoegd is tot het indienen van een verzoek tot het instellen 

van een onderzoek naar het beleid en de gang van zaken van Informed IT Holding 

(enquête), zoals beschreven in artikel 2:345, eerste lid, Burgerlijk Wetboek. 

10. Als Informed IT Holding de verplichtingen niet nakomt 

10.1. Stichting Obligatiehoudersbelangen mag de lening en de rente opeisen als Informed IT 

Holding in verzuim is. Informed IT Holding is in verzuim als het volgende geldt: 

1. Informed IT Holding heeft de lening niet of niet op tijd terugbetaald. Of Informed IT 

Holding heeft de rente niet of niet op tijd betaald, is een andere afspraak over de 

obligaties of een afspraak in deze trustakte niet nagekomen, 

2. Stichting Obligatiehoudersbelangen heeft Informed IT Holding hiervoor schriftelijk 

in gebreke gesteld, en 
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3. Informed IT Holding is niet alsnog binnen 14 dagen na de ingebrekestelling de 

afspraken nagekomen. 

10.2. Stichting Obligatiehoudersbelangen mag de lening en de rente direct opeisen in een van 

de volgende situaties. Stichting Obligatiehoudersbelangen hoeft dan geen 

ingebrekestelling te sturen: 

1. Als het faillissement van Informed IT Holding is aangevraagd of als Informed IT 

Holding failliet is verklaard. Of als Informed IT Holding (voorlopige) surseance van 

betaling aanvraagt, of een stille bewindvoerder is aangesteld, of als Informed IT 

Holding een besluit tot ontbinding heeft genomen, of als er een WHOA procedure 

ten aanzien van Informed IT Holding is gestart. 

2. Als Informed IT Holding een vergunning nodig heeft voor haar bedrijf, maar deze 

vergunning niet heeft. Of als Informed IT Holding die vergunning verliest of niet 

meer aan de voorwaarden van de vergunning voldoet. 

3. Als Informed IT Holding zich niet aan de wet houdt. 

4. Als Informed IT Holding in strijd handelt met de wet door een lening te hebben of 

door een lening aan te gaan. 

5. Als Informed IT Holding een licentie nodig heeft voor haar bedrijf en deze niet heeft.  

Of als Informed IT Holding de licentie verliest of niet meer aan de voorwaarden van 

de licentie voldoet. 

6. Als Informed IT Holding afspraken over een andere lening niet nakomt. 

7. Als Informed IT Holding (mogelijk) verkeerde of misleidende informatie aan 

Stichting Obligatiehoudersbelangen of de beleggers heeft verstrekt, of als Informed 

IT Holding voor de beleggers essentiële informatie niet of niet tijdig publiceert 

(waaronder de jaarrekening). 

8. Als een bestaande aandeelhouder of een derde meer dan 50% van de aandelen of het 

stemrecht krijgt in Informed IT Holding of een bedrijf uit de groep.  

9. Als Informed IT Holding geld leent aan een derde. Of als Informed IT Holding 

afspreekt dat zij voor een derde gaat betalen (garant stellen). Of als Informed IT 

Holding zekerheid geeft aan een derde, behalve factoringmaatschappijen en 

financiële ondernemingen als bedoeld in de Wet op het financieel toezicht. Met een 

derde wordt niet bedoeld een dochtervennootschap van Informed IT Holding.  
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10. Als Informed IT Holding de activiteiten van haar bedrijf verandert. Het moet dan 

gaan om een verandering die belangrijk is voor het bedrijf. 

10.3. Stichting Obligatiehoudersbelangen zal een vergadering bijeenroepen en een stemming 

organiseren als sprake is van een situatie als bedoeld in artikel 10.1 of 10.2. 

11. Wanneer wordt een vergadering of een stemming gehouden? 

11.1. Stichting Obligatiehoudersbelangen zal binnen vier maanden nadat zij de jaarrekening 

van Informed IT Holding heeft gekregen een vergadering bijeenroepen. Informed IT 

Holding moet Stichting Obligatiehoudersbelangen de jaarrekening binnen zes maanden 

na afloop van elk boekjaar verstrekken.  

11.2. Stichting Obligatiehoudersbelangen zal een vergadering bijeenroepen of stemming 

organiseren als beleggers die gezamenlijk recht hebben op meer dan 10% van de 

uitgegeven obligaties hierom schriftelijk verzoeken. Roept Stichting 

Obligatiehoudersbelangen niet binnen twee weken na ontvangst van dit schriftelijk 

verzoek een vergadering bijeen of organiseert zij niet binnen deze termijn een 

stemming? Dan mogen de beleggers die dit hebben verzocht, zelf de vergadering 

bijeenroepen volgens de regels van deze trustakte.  

11.3. Stichting Obligatiehoudersbelangen zal een vergadering bijeenroepen als Informed IT 

Holding hier schriftelijk om verzoekt en daarbij een agenda meestuurt. Als Stichting 

Obligatiehoudersbelangen niet binnen twee weken na ontvangst van dit schriftelijke 

verzoek een vergadering bijeenroept, dan mag Informed IT Holding de vergadering 

bijeenroepen volgens de regels van deze trustakte. 

11.4. Stichting Obligatiehoudersbelangen zal een vergadering bijeenroepen of stemming 

organiseren wanneer dat in deze trustakte staat. De vergadering of stemming moet 

plaatsvinden binnen vier weken nadat de gebeurtenis die hiertoe aanleiding gaf, 

plaatsvond. Behalve als het gaat om de vergadering of stemming als bedoeld in artikel 

11.1 of 11.2. 

11.5. Stichting Obligatiehoudersbelangen mag vaker een vergadering bijeenroepen of 

stemming organiseren als dit volgens haar oordeel in het gezamenlijke belang van de 

beleggers of Informed IT Holding is. 

11.6. Heeft Informed IT Holding meerdere obligatieleningen waarbij Stichting 

Obligatiehoudersbelangen beleggers vertegenwoordigt? Dan zal Stichting 

Obligatiehoudersbelangen voor iedere obligatielening altijd een afzonderlijke 

vergadering organiseren als zich naar het oordeel van Stichting 

Obligatiehoudersbelangen een bijzondere omstandigheid voordoet en in ieder geval bij 
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een voorstel voor het veranderen van de afspraken over de obligaties, het veranderen 

van zekerheden als die zijn verstrekt of als Informed IT Holding de afspraken met de 

beleggers en/of Stichting Obligatiehoudersbelangen niet nakomt of dreigt niet te na 

komen.   

 

Stemmingen worden niet gecombineerd met stemmingen van andere obligatieleningen 

als Informed IT Holding die heeft. Stichting Obligatiehoudersbelangen zal voor iedere 

obligatielening altijd een afzonderlijke stemming organiseren. 

12. Hoe wordt de vergadering bijeengeroepen? 

12.1. Stichting Obligatiehoudersbelangen roept de beleggers op voor een vergadering met een  

e-mail naar de beleggers.  

12.2. De oproeping voor de vergadering bevat de agenda met onderwerpen en het adres waar 

de vergadering wordt gehouden of de inloggegevens als de vergadering via internet 

plaatsvindt.  

12.3. Stichting Obligatiehoudersbelangen moet de beleggers minimaal 14 dagen voor de 

vergadering oproepen. Deze termijn mag alleen korter zijn als dit naar het oordeel van 

Stichting Obligatiehoudersbelangen in het gezamenlijke belang is van de beleggers.  

13. Hoe wordt de vergadering gehouden? 

13.1. De vergadering wordt gehouden op het kantoor van Informed IT Holding of op een 

andere locatie die Stichting Obligatiehoudersbelangen heeft gekozen. Ook kan Stichting 

Obligatiehoudersbelangen bepalen dat de vergadering op een andere dan een fysieke 

locatie wordt gehouden, bijvoorbeeld via internet.  

13.2. De vergadering wordt voorgezeten door een bestuurder van Stichting 

Obligatiehoudersbelangen. Als geen bestuurder van Stichting 

Obligatiehoudersbelangen aanwezig is, kiest de vergadering zelf haar voorzitter. 

13.3. De notulen van de vergadering worden gemaakt door een notulist die wordt aangewezen 

door de voorzitter.  

13.4. De notulen worden binnen vier weken na de vergadering op de website van Informed IT 

Holding of NPEX (www.npex.nl) geplaatst.  

13.5. De vergadering is toegankelijk voor de beleggers en de bestuurders van Stichting 

Obligatiehoudersbelangen. De voorzitter van de vergadering mag alle andere personen 

http://www.npex.nl/
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de toegang tot de vergadering weigeren zonder dit te hoeven motiveren en zonder 

hierover verantwoording te hoeven afleggen aan de vergadering.  

13.6. De beleggers hebben spreekrecht in de vergadering.  

14. Wie mogen er stemmen? 

14.1. Elke obligatie geeft recht op één stem. Alle beleggers worden in de gelegenheid gesteld 

om te stemmen.  

14.2. Stemmingen vinden elektronisch plaats (bijvoorbeeld per e-mail) en zijn vertrouwelijk. 

Stichting Obligatiehoudersbelangen deelt niet met andere beleggers of derden hoe een 

individuele belegger gestemd heeft. 

14.3. Beleggers worden via e-mail opgeroepen om te stemmen. Deze e-mail beschrijft in 

begrijpelijke taal in ieder geval 1) het onderwerp met toelichting waarover wordt 

gestemd, 2) het stemproces, 3) hoe een correcte stem wordt ingediend en 4) de datum 

met het tijdstip tot wanneer gestemd kan worden. De termijn tot stemmen eindigt 

minimaal 7 dagen na het moment dat de e-mail met de oproep tot stemmen is verstuurd 

naar alle beleggers om beleggers de gelegenheid te geven zich een oordeel te kunnen 

vormen over het voorstel. Stemmen die na het sluiten van de termijn worden uitgebracht 

worden niet in de stemming meegenomen.  

 

Stichting Obligatiehoudersbelangen zal uiterlijk 24 uur voor afloop van de termijn alle 

beleggers die nog niet hebben gestemd per e-mail een herinnering sturen.  

14.4. Alle beleggers dienen te beschikken over dezelfde informatie alvorens zij hun stem 

uitbrengen. Als er bijvoorbeeld een vergadering wordt gehouden waarin het 

stemvoorstel wordt toegelicht dan wordt de e-mail met de oproep om te stemmen die 

voldoet aan de eisen van artikel 14.3 na afloop van deze vergadering verstuurd. 

14.5. Besluiten worden genomen met gewone meerderheid (50% +1) van de beleggers die 

gestemd hebben. Behalve als volgens deze trustakte een andere meerderheid geldt.  

14.6. Hebben de beleggers gestemd? Dan wordt de uitkomst van de stemming geacht in het 

gezamenlijke belang van de beleggers te zijn. Stichting Obligatiehoudersbelangen maakt 

de uitkomst van de stemming en het aantal voor en tegen en blanco uitgebrachte 

stemmen zo spoedig mogelijk bekend op de website van NPEX (www.npex.nl). 

http://www.npex.nl/
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15. Volmacht voor het bijwonen van de vergadering 

15.1. Beleggers zijn aanwezig bij vergaderingen in persoon of door zich te laten 

vertegenwoordigen door een ander persoon.  

15.2. Beleggers kunnen zich tijdens een vergadering rechtsgeldig laten vertegenwoordigen 

door een ander persoon met een volmacht. Dat mag alleen als de volmacht volgens de 

voorzitter van de vergadering volledig en juist is. De volmacht moet de voorzitter 

voorafgaand aan de vergadering per e-mail hebben ontvangen op 

info@obligatiehoudersbelangen.org als Stichting Obligatiehoudersbelangen de 

vergadering voorzit.  

15.3. Een belegger moet zich op verzoek van de voorzitter of Stichting 

Obligatiehoudersbelangen kunnen identificeren met een geldig identiteitsbewijs. 

16. Vergoeding Stichting Obligatiehoudersbelangen en kosten van juridische 

bijstand 

16.1. Informed IT Holding betaalt Stichting Obligatiehoudersbelangen de volgende 

vergoedingen: 

• een bedrag van € 1.750 (exclusief BTW) voor het organiseren en het 

voorzitten van de jaarlijkse vergadering. Voor dit bedrag zal Stichting 

Obligatiehoudersbelangen ieder jaar een rekening sturen.  

Stichting Obligatiehoudersbelangen zal de eerste keer de rekening sturen op de dag 

waarop de obligaties zijn uitgegeven. In de daaropvolgende jaren zal zij Informed IT 

Holding dit bedrag in rekening brengen op de verjaardag van deze dag.  

• een bedrag, berekend op basis van een uurtarief van € 225 (exclusief BTW), 

voor alle overige werkzaamheden van Stichting Obligatiehoudersbelangen, 

zoals het veranderen van de trustakte of het organiseren van stemmingen en 

voorzitten van alle andere vergaderingen. Stichting 

Obligatiehoudersbelangen zal Informed IT Holding deze werkzaamheden in 

rekening brengen na afloop van de maand waarin zij deze heeft verricht. 

• de kosten van Stichting Obligatiehoudersbelangen voor zaalhuur en catering 

in geval een vergadering niet op het kantoor van Informed IT Holding 

plaatsvindt 

16.2. Informed IT Holding zal rekeningen van Stichting Obligatiehoudersbelangen maximaal 

30 dagen na de datum van de rekening betalen. In geval van te late betaling is Informed 
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IT Holding in elk geval € 150 administratiekosten verschuldigd aan Stichting 

Obligatiehoudersbelangen. 

16.3. Wil Stichting Obligatiehoudersbelangen een deskundige inschakelen om Informed IT 

Holding te onderzoeken of juridische bijstand (zoals een advocaat) inschakelen? Dan 

kan Stichting Obligatiehoudersbelangen de kosten hiervoor zelf betalen.  

16.4. Is het nodig om Informed IT Holding te onderzoeken met een deskundige of juridische 

bijstand in te schakelen? Betaalt Stichting Obligatiehoudersbelangen deze kosten niet 

zelf? Dan zal Stichting Obligatiehoudersbelangen de kosten ook niet vooruitbetalen. 

Stichting Obligatiehoudersbelangen zal daarom een vergadering bijeenroepen en 

daarna een stemming organiseren. In die stemming zullen de beleggers besluiten of de 

beleggers deze kosten zullen betalen. Ook zullen de beleggers besluiten hoe de beleggers 

de kosten vooruit zullen betalen.   

De beleggers zijn aan besluiten over het inschakelen van een deskundige of juridische 

bijstand gebonden, als minimaal 66% van de beleggers die gestemd hebben, voor het 

besluit stemden en minimaal 50% van alle beleggers gestemd hebben.   

Stichting Obligatiehoudersbelangen hoeft pas een deskundige of juridische bijstand in 

te schakelen als er voldoende zekerheid is gegeven voor de betaling van de kosten door 

de beleggers.  

16.5. Indien Stichting Obligatiehoudersbelangen op enig moment omzetbelastingplichtig 

wordt, zal zij over bovengenoemde bedragen BTW in rekening brengen. 

17. Wanneer stoppen de werkzaamheden van Stichting Obligatiehoudersbelangen?  

17.1. Als Informed IT Holding alle verplichtingen uit hoofde van de lening ten opzichte van 

de beleggers helemaal is nagekomen, stoppen de werkzaamheden van Stichting 

Obligatiehoudersbelangen.  

17.2. Wil Stichting Obligatiehoudersbelangen haar werkzaamheden eerder stoppen?  

Dan mag dat alleen als Stichting Obligatiehoudersbelangen haar taken en bevoegdheden 

heeft overgedragen aan een vervanger. Deze vervanger moet aan de volgende 

voorwaarden voldoen: 

• De vervanger moet bereid zijn om de werkzaamheden te verrichten,  

• De vervanger moet over de eventueel noodzakelijke vergunningen en 

kwaliteiten beschikken, en 

• De vervanger moet onafhankelijk zijn ten opzichte van Informed IT Holding. 

"Onafhankelijk" betekent dat de vervanger en haar bestuurders geen 
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obligaties of (direct of indirect) aandelen hebben van Informed IT Holding. 

Dat betekent ook dat zij geen bestuurder zijn van Informed IT Holding. Of 

van een bedrijf dat bij Informed IT Holding hoort (waaronder een 

groepsmaatschappij). 

17.3. Wil Stichting Obligatiehoudersbelangen haar taken overdragen aan een vervanger?  

Dan informeert Stichting Obligatiehoudersbelangen de beleggers minimaal drie 

maanden van tevoren. Stichting Obligatiehoudersbelangen zal ook de reden van de 

vervanging en de naam en kwaliteiten van de vervanger geven. Pas na deze periode mag 

de vervanging doorgaan. Deze vervanging gaat niet door als beleggers die gezamenlijk 

recht hebben op meer dan 10% van de uitgegeven obligaties, schriftelijk om een 

stemming verzoeken en als meer dan 66% van de beleggers die gestemd hebben, tegen 

de vervanging stemmen. 

17.4. Als Stichting Obligatiehoudersbelangen haar taken niet goed uitvoert, kan een 

vervanger worden benoemd. Dat kan alleen als het volgende geldt: 

1. Beleggers die gezamenlijk recht hebben op meer dan 10% van de uitgegeven 

obligaties, hebben schriftelijk aan Stichting Obligatiehoudersbelangen aangegeven 

waarom Stichting Obligatiehoudersbelangen haar taken naar hun oordeel niet goed 

uitvoert,  

2. Meer dan 66% van de beleggers die gestemd hebben, stemt voor vervanging van 

Stichting Obligatiehoudersbelangen. Deze stemming moet worden gehouden binnen 

drie maanden na ontvangst van de gemotiveerde klacht, en 

3. De beleggers hebben een vervanger voorgedragen die voldoet aan alle eisen van 

artikel 17.2. 

17.5. Informed IT Holding zal meewerken aan de overdracht aan een vervanger voor Stichting 

Obligatiehoudersbelangen. Informed IT Holding zal bijvoorbeeld opnieuw de trustakte 

overeenkomen.  

18. De trustakte kan veranderen 

Stichting Obligatiehoudersbelangen en Informed IT Holding mogen deze trustakte 

veranderen. Elke verandering moet Stichting Obligatiehoudersbelangen voorleggen aan de 

beleggers. De verandering gaat alleen door als 66% van de beleggers voor deze verandering 

hebben gestemd en minimaal 50% van alle beleggers heeft gestemd.  
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19. Wanneer is Stichting Obligatiehoudersbelangen aansprakelijk? 

19.1. Stichting Obligatiehoudersbelangen is alleen aansprakelijk ten opzichte van Informed 

IT Holding en de beleggers als de schade die zij hebben komt door grove schuld of opzet 

van Stichting Obligatiehoudersbelangen. Stichting Obligatiehoudersbelangen is niet 

aansprakelijk voor indirecte schade of gevolgschade. 

19.2. De aansprakelijkheid van Stichting Obligatiehoudersbelangen is nooit groter dan de 

vergoeding die Stichting Obligatiehoudersbelangen in totaal voor haar werkzaamheden 

volgens deze trustakte heeft gekregen.  

20. Welk recht geldt?  

Voor deze trustakte geldt het Nederlands recht. 

21. Welke rechter is bevoegd? 

Alle geschillen naar aanleiding van deze trustakte moeten worden voorgelegd aan de 

Rechtbank Amsterdam.  
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i Bron: UWV: “Meerderheid werkgevers verwacht meer moeite met vervullen vacatures”.  

ii Via deze link kunt u het onderzoeksrapport van AIIM openen waarin u kunt lezen over de 
Enterprise Content Management markt. Om dit rapport te kunnen downloaden moet u AIIM 
betalen. Het is dus geen gratis rapport.  

State of the Intelligent Information Management Industry 2023 (aiim.org) 

iii Dit is de link naar het rapport van Gartner over Enterprise Low-code platformen: 

Gartner Magic Quadrant for Low-Code Application Platforms 2023 | OutSystems. 

iv Hier staat de uitslagen van het rapport van OnePoll: Making way for Industry 5.0 (Research 
report) (visualcomponents.com) 

v Via deze link kunt u meer informatie vinden over de eisen van een open overheid: Home | Open 
Overheid (open-overheid.nl) 

https://www.uwv.nl/nl/persberichten/meerderheid-werkgevers-verwacht-meer-moeite-met-vervullen-vacatures
https://info.aiim.org/state-of-the-intelligent-information-management-industry-2023
https://www.outsystems.com/p/low-code-application-platforms-gartner-2023/
https://3d.visualcomponents.com/making-way-for-industry-5.0?utm_term=manufacturing%20industry%205.0&utm_campaign=Tier2_EMEA_Awareness_Search&utm_source=adwords&utm_medium=ppc&hsa_acc=4050884639&hsa_cam=19777506169&hsa_grp=148301153722&hsa_ad=650324303160&hsa_src=g&hsa_tgt=aud-950135869173:kwd-1902272700134&hsa_kw=manufacturing%20industry%205.0&hsa_mt=b&hsa_net=adwords&hsa_ver=3&gad=1&gclid=CjwKCAjwg-GjBhBnEiwAMUvNW0Fd6ZBSaoiGXCGs-aaQ_61TBpjxH3ugVirECH4DTEBrVWv9wGZDwxoCUEgQAvD_BwE
https://3d.visualcomponents.com/making-way-for-industry-5.0?utm_term=manufacturing%20industry%205.0&utm_campaign=Tier2_EMEA_Awareness_Search&utm_source=adwords&utm_medium=ppc&hsa_acc=4050884639&hsa_cam=19777506169&hsa_grp=148301153722&hsa_ad=650324303160&hsa_src=g&hsa_tgt=aud-950135869173:kwd-1902272700134&hsa_kw=manufacturing%20industry%205.0&hsa_mt=b&hsa_net=adwords&hsa_ver=3&gad=1&gclid=CjwKCAjwg-GjBhBnEiwAMUvNW0Fd6ZBSaoiGXCGs-aaQ_61TBpjxH3ugVirECH4DTEBrVWv9wGZDwxoCUEgQAvD_BwE
https://www.open-overheid.nl/
https://www.open-overheid.nl/

