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Onderwerp: Halfjaarbericht Perfo Knowledgy BV
Datum: 27 juli 2023
Inleiding

Onder onze holding vallen, naast PerfoTec BV, ook PerfoTec Inc. in de USA, en de nieuwe
werkmaatschappij PerfoTec Films BV. Over de periode 1 januari 2022 — 30 juni 2023 zijn geen
geconsolideerde cijfers opgemaakt zodat vergelijking nog niet goed mogelijk is.

De gesprekken met een Amerikaanse retailer en een Nederlandse investeringsmaatschappij verlopen
voorspoedig. De verwachting is dat we eind 2023 concrete stappen hebben gezet, die we dan ook
kunnen publiceren.

Halfjaarcijfers

Onderwerp Periode

1 januari - 30 juni 2023
Omzet € 1.424.250
Kostprijs van de omzet € 259.444
Brutomarge € 1.164.805
Bedrijfskosten € 1.190.090
EBITDA € 22.285
Afschrijvingen € 47.570
EBIT €-/-25.285
Financiéle baten en lasten € 82.078
EBT €-/-107.363
Belastingen
Nettowinst

Toelichting op de halfjaarcijfers en het afgelopen halfjaar

Over de periode 1 januari 2022 — 30 juni 2023 zijn nog geen geconsolideerde cijfers opgemaakt met
dezelfde onderliggende werkmaatschappijen, zodat vergelijking met de huidige situatie niet mogelijk
is. Wel kunnen we constateren dat de omzet over het eerste half jaar 2023 van de grootste
werkmaatschappij — PerfoTec BV — verdrievoudigd is ten opzichte van de omzet over het eerste half
jaar 2022. We mogen bij een nieuwe klant en een bestaande klant een multi-head Laser plaatsen.
Verder hebben we twee nieuwe klanten mogen verwelkomen die onze gecombineerde systemen
met onze technologie gaan toepassen en hebben we bij 5 bestaande klanten uitbreiding mogen
faciliteren.

Bij PerfoTec Inc hebben we bij drie grote verpakkers demo apparatuur weggezet, zodat deze
potentiéle klanten op de eigen verpakkingslijnen kunnen ervaren welk voordeel onze technologie
biedt. Op dit moment voeren we — na een succesvolle demo-periode - bij een van deze drie
verpakkers onderhandelingen om onze apparatuur bij alle verpakkingslijnen uit te rollen in vier
verschillende locaties bij deze verpakker in de VS. De resultaten over 2023 bij PerfoTec Inc lopen iets
achter ten opzichte van het eerste half jaar 2022 en de verwachting is dat deze in het tweede halfjaar
van 2023 ruimschoots zullen overtreffen. De omzetontwikkeling van PerfoTec Films BV verloopt nog
wat traag en zal exponentieel stijgen als meer innovatieve folies commercieel kunnen worden
ingezet. Deze maand is het eerste belangrijke octrooi voor PerfoTec folie toegewezen in de EU, voor
andere grote landen wereldwijd loopt deze procedure nog, hetgeen onze octrooi positie versterkt.
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Op dit moment zijn we druk bezig om onze organisatie te versterken met nieuw personeel en nieuwe
functies om onze groei te kunnen faciliteren. Mede dankzij de Customer Success Specialist is bij een
aantal bestaande relaties de PerfoTec technologie uitgebreid met de aanschaf van nieuwe
apparatuur. Deze stap bewijst dat we op de goede weg zitten. Met onze niet financiéle KPI’s zijn we
op koers. Deze KPI's worden vooral ingezet om de onboarding en integratie van de nieuwe collega’s
soepel te laten verlopen.

We hebben een nieuwe distributeur gevonden voor Chili/Peru en voeren op dit moment
onderhandelingen met een nieuwe distributeur voor de regio Colombia/Ecuator.

Eventuele relevante wijzigingen binnen de onderneming

Binnen het managementteam hebben we een aantal taken herverdeeld om de groei verder te
kunnen vormgeven. Zo gaat Annette Hardeman ons bestaande ERP systeem verder optimaliseren en
heeft zij haar financiéle taken afgestaan. Op dit moment wordt deze functie ad interim ingevuld. Het
organogram is hierdoor zoals onderstaand gewijzigd.
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Vooruitblik op de komende periode

We hebben met een spruitenteler ervaring met het exporteurs van spruiten met onze bulkoplossing.
Met een groep spruitentelers zijn we in onderhandeling om onze technologie op retail verpakkingen
toe te passen die direct naar USA geéxporteerd worden om aldaar bij een grote retailer op het schap
te krijgen. Nu de eerste spruitenteler aan ons klantenbestand kunnen toevoegen verwachten we
binnen deze groep een verdere uitrol in het tweede half jaar van 2023.

We verwachten in het tweede half jaar van 2023 een vijfjarig EU-project succesvol af te ronden in de
bloembollensector. Met onze technologie en nieuwe folie hebben we een verdrievoudiging van de
houdbaarheid bij de leliebollen aangetoond en hebben we de houdbaarheid van vaste planten bijna
vervijfvoudigd tot 100 dagen. Dit is een grote doorbraak in de bloembollen en vaste planten sector.

Vriendelijke groet,

Bas Groeneweg (CEO)



