© TUBES

CREATIVE CLOUD CoOMPANY WINES & SPIRITS BY THE GLASS

TUBES Trading Update en aanvulling prospéctus

Geachte lezers,
TUBES heeft gisteren 19 januari 2022 een succesvolle beleggersbijeenkomst gehouden met een zeer
grote groep potentiéle investeerders. De inschrijving loopt nog t/m woensdag 3 februari 2022 en de

directie ziet met vertrouwen een succesvolle uitgifte tegemoet.

TUBES - een innovatieve wijn en gedistilleerde drankverpakking voor de Sampling, Gifting, Travel,
B2C en (e)Retail industrie.

Specificaties obligatielening Creative Cloud Company B.V.

Uitgevende instelling

Creative Cloud Company B.V.

Lening

€ 2.000.000 / 2.000 obligaties

Minimum bedrag

€ 1.000.000

Nominale waarde

€ 1.000

Rente

8,25% per jaar (excl. servicekosten)

Coupon

€ 6,88 per maand (excl. servicekosten)

Looptijd

Maximaal 5 jaar

Einde inschrijving

Donderdag 3 februari 2022 om 17:00 uur*

* Behoudens verkorting / verlenging inschrijvingstermijn.

TUBES bottelt, produceert en distribueert wijnen en (gedistilleerde) dranken in single serve glazen
tubes en gerecycled plastic tubes van 200ml, 100ml, 60ml, 50ml en 35ml. Wat begon als luxe
relatiegeschenk, is inmiddels uitgegroeid tot een ‘smart design’ merk dat in de snel consumerende
wereld verschillende gewichts-, tijds-, en ruimtebesparende, en logistieke, marketingtechnische, en
duurzame voordelen biedt voor de internationale Retail (supermarktketens, slijterijketens & online
drankwinkels), Travel (luchtvaart, hotellerie, cruises, trein, en duty free), Sampling (wijn en
gedistilleerde drank producenten) en Gift (e-commerce, warenhuizen, relatiegeschenken &
distributiepartners) industrie. Ook biedt het unieke proposities voor de snelgroeiende online Direct
To Consumer wereld. Alles gebaseerd op de inventieve, gepatenteerde technologie en verpakking
van de tube. Proef, waardeer en geniet van wijnen en andere dranken per glas.

www.wineintubes.com

Uitbreiding productie en operationeel team

Wij verwachten dat onze omzet in 2022 doorgroeit naar €12.466.000. Hiertoe hebben we 3 nieuwe
vullijnen besteld die in de loop van dit jaar zullen worden geinstalleerd in Nederland en de
Verenigde Staten, waarmee we onze capaciteit meer dan zullen verdubbelen. Verder hebben wij
ons operationeel team uitgebreid met Pieter Hoondert in de functie Chief Operational Officer (COO).
Pieter heeft 10 jaar ervaring bij Heineken in Nederland en Haiti, en daarvoor bij oa ECOM Cocoa.

Let op! U belegt buiten AFM-toezicht. ﬂ ?

Geen prospectusplicht voor deze activiteit. e




Aanvulling prospectus inzake gecontracteerde omzet

De grote klanten, zoals Vinebox (www.getvinebox.com), D-Vine (www.d-vine.pro) , eLuscious
(www.wijnbeurs.nl www.wijnvoordeel.nl), het eLuscious B2C concept Gusteau
(www.drinkgusteau.com) en Vivant (www.vivant.eco) laten allemaal groei zien. Deze partijen
zorgden voor 60% van de omzet in 2021. De huidige orders, productieplanning en voortgang van de
onderhandelingen (ook met nieuwe partijen, zijnde de grootste drankproducenten ter wereld),
geven aan dat de gebudgetteerde omzet van 2022 en 2023 reeds voor 60% gecontracteerd is. Dit is
een stevige basis voor ons budget.

Turnover budget budget x€1.000
2022 2023
B2C - contracted eluscious
Year round - contracted i.e. Bols, D-Vine, eLuscious, Vinebox
Seasonal - contracted i.e. Greetz

Year round - not contracted
Seasonal - not contracted

i.e. Travel & Sampling customers
P b 0 i.e.(e-)retail & Gifting customers
12.466 24.000

turnover per market (x € 1.000)
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Besteding fondsen

3 " ‘o Als wij € 2.000.000 Alswij €1.000.000

Hll er| ew;:l!llen Wt gl o lenen, willen wij ditzo lenen, willen wij dit zo
i besteden: besteden:

Uitbreiden werkkapitaal €  1.200.000 € 850.000
Terugbetalen lening Codperatieve
Rabobank U.A. S 000N % :
Investeren in nieuw platform en in
research en development ¥ 2900 £ 10000
Totaal €  2.000.000 €  1.000.000

De besteding van de fondsen is met name uitbreiding werkkapitaal. Onze vorige obligatielening is
uitgegeven in de week van de eerste lockdown. De financiéle markten zaten maanden op slot. Wij
hebben toen uiteindelijk toch een succesvolle uitgifte gedaan en van het doelbedrag van €2,5m een
bedrag van €1,1m opgehaald. Wij hopen met deze obligatielening de resterende financiering op te
halen, hetgeen ons als bedrijf voldoende werkkapitaal moet geven om onze groei verder te
realiseren.

Hilversum, 20 januari 2022

—_

e

/WE:win Blom | CEO

**Belangrijkste risico’s

Aan beleggen zijn altijd risico’s verbonden. Het belangrijkste risico dat u loopt, is dat
moedermaatschappij en obligatiehouder Creative Cloud Company B.V. geen geld heeft om u terug te
betalen of om de rente te betalen. Dit zou onder meer kunnen gebeuren nieuwe toetreders of
bestaande marktpartijen met een soortgelijk concept hun diensten tegen lagere kosten kunnen
aanbieden. Dan kan het zijn dat u niets van de lening terugbetaald krijgt en dat u geen rente krijgt.

Er worden verder geen zekerheden geboden. Voor de volledige risicoanalyse verwijzen wij u naar
het prospectus en het informatiedocument.
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