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NPEX-eftectenbeurs vol op

stoom In groeiﬁnanciering

Dankzij het ijzersterke
beleggersnetwerk van de
NPEX-effectenbeurs hebben
talloze bedrijven, ook in de
recente coronatijd, succesvol
nieuw kapitaal weten aan te
trekken. Ondernemingen als
de bekende restaurantketen
Wagamama, producent van
e-stadsvoertuigen Carver,
Specs (farma) en onder meer
franchiseketen I Love Sushi
konden de laatste maanden
miljoenen euro’s ophalen via
NPEX om hun groeiplannen te
realiseren.

De geslaagde emissies van
obligatieleningen en certificaten van
aandelen leverden voor de bedrijven
groeifinanciering op die ze op het oog
hadden. Daarnaast wordt aan beleggers

de kans geboden om te participeren in

de groeibedrijven met bovendien een
aantrekkelijk rendement op de investering

Goedkeuring AFM

Ook de NPEX-effectenbeurs, die als eerste
van de Autoriteit Financiéle Markten
(AFM) in Nederland in 2018 een MTF-
vergunning op basis van MiFID II kreeg,
gaat niet, zoals bekend, over een nacht ijs.
Ondernemingen die aandelen of obligaties
via NPEX willen uitgeven moeten aan
strenge vereisten voldoen.

NPEX zelf is ook volop in beweging. Naast
de succesvolle introductie van het nieuwe
online beursplatform, sloten zich nieuwe
aandeelhouders aan en werd recent de
raad van commissarissen (RvC) versterkt.
De AFM heeft onlangs haar goedkeuring
uitgesproken over de nieuwe samenstelling
van de RvC met voorzitter Jos Berkemeijer
en de leden mevrouw Esther Lindenbergh
en Jelle Pol. De directeur van fintech bedijf
Dusk, Jelle Pol, is daarmee meteen ook de
jongste commissaris van Nederland.

Kennis

NPEX-CEO Mark van der Plas is blij met
de versterking van de RvC. ,,Daarmee legt
NPEX een stevig fundament onder het
bedrijf en het zorgt er ook voor dat met
de uitgebreide kennis en ervaring van de
nieuwe leden we weer nieuwe stappen
kunnen zetten”, aldus Van der Plas.

Een van de nieuwe initiatieven van NPEX,
dat staat voor de Nederlandse Participatie
Exchange, is NPEX Growth. Uit ervaringen
van de laatste jaren bleek er bij bedrijven

CEO Mark van der Plas (1.) en CCO Alan van Griethuysen van de NPEX-effectenbeurs.

veel belangstelling te bestaan om
obligaties of aandelen te emitteren met een
uiteindelijke opbrengst onder de grens van
€1 miljoen.

De primeur was voor de onderneming
Cycledata uit Zeewolde. Beleggers

bleken uitermate positief over de
propositie van Cycledata, dat data van
fietsverkeer vastlegt waardoor gemeenten
en provincies in besluitvorming over
uitbreiding of verbreding van de fietspaden
rekening kunnen houden met reéle data.
De 8%-obligatielening van Cycledata liep
trouwens in sneltreinvaart vol: met de
opbrengst van €950.000 kan Cycledata de
groei versnellen.

Behoefte kapitaal

Volgens Alan van Griethuysen, CCO
van NPEX-effectenbeurs, neemt de
behoefte aan kapitaal bij middelgrote

Nieuw voor jonge bedrijven: NPEX Growth

Voor jonge snel groeiende
ondernemingen met een
financieringsbehoefte tussen de
€500.000 en € 999.500 heeft NPEX
Effectenbeurs een nieuw label in de
markt gelanceerd: NPEX Growth.

De obligaties hebben een nominale
waarde van € 500,- en zijn net
zoals de obligaties van € 1.000,-
verhandelbaar op het platform van
NPEX.

ondernemingen toe in deze post-
coronafase. Directies hebben de periode
gebruikt om plannen te maken of zijn op
zoek naar groeivermogen om bestaande
activiteiten te versnellen.

,»We zagen in de lockdown natuurlijk ook
bij beleggers enige aarzeling ontstaan,
maar intussen staan alle seinen weer op
groen. We hebben in sommige gevallen
de inschrijfperiode ook met enkele weken

verlengd en daarmee is het resultaat steeds
bereikt”, aldus Van Griethuysen van NPEX.

MEER NPEX NIEUWS

Meer nieuws over NPEX en het
bedrijfsnieuws van alle genoteerde
ondernemingen op het NPEX-platform,
ga dan naar www.npex.nl.

De Stichting Obligatiehoudersbelangen
is ook bij deze obligaties betrokken.

De ondernemingen die zich bij NPEX
melden worden getoetst en deskundig
beoordeeld door een onafhankelijke
Corporate Finance partij waarbij
rekening wordt gehouden met de aard
en omvang van de onderneming.

NPEX heeft daarnaast in samenwerking
met een advocatenkantoor een nieuw
model Informatiememorandum

ZEPCAM met

bodycamsin

groeispurtnaar
NPEX-beurs

Tech-onderneming ZEPCAM met
vestigingen in Delft en Zaltbommel
geeft certificaten van aandelen

én obligaties uit via de NPEX-
effectenbeurs.

Met de opbrengst van de vijfjarige
8%-obligatielening en de emissie van
certificaten kan het bedrijf de komende
jaren op de huidige groei voortbouwen.
ZEPCAM is met de door hen
ontwikkelde bodycams en de
bijhorende software koploper in Europa
en heeft mondiaal een sterke positie.
Momenteel heeft ZEPCAM BV meer

dan 400 organisaties in 40 landen met
tienduizenden dagelijkse gebruikers.

Zzepcam"

MOBILE VIDEO SOLUTIONS

Het bedrijf levert de ZEPCAM
bodycams, software en service aan
onder meer politiekorpsen zoals de
Nederlandse politie, openbaar vervoer,
talloze gemeentes voor hun BOA’s

en andere organisaties actief in de
beveiliging en toezicht, hulpverlening
(ziekenhuizen en brandweerkorpsen)
en dienstverlening.

Jurriaan Propper, CEO van ZEPCAM:
,,De opbrengst van de uitgifte van
certificaten van aandelen en obligaties
wordt gebruikt om het werkkapitaal, de
softwareontwikkeling te versnellen voor
de introductie van de ZEPCAM T3 en
voor uitbreiding van customer service
en support.”

Pieter van Oijen (l.) en Jurriaan Propper.

o

ontwikkeld dat beter aansluit

bij dit type ondernemingen. %
De ondernemingen die gebruik

maken van NPEX Growth zullen

bij een emissie met een advocaat

een Informatiememorandum

opstellen naast het bekende

AFM informatiedocument en deze
documentatie vervolgens beschikbaar
stellen aan beleggers.

Naast deze documentatie zal er ook een
bedrijfsprofielpagina worden gemaakt.



COLUMN

Alan van Griethuysen

Uitdaging

De wereldwijde vaccinatie is een
belangrijk wapen tegen corona en
zorgt ervoor dat ook de financiéle
wereld weer langzaam kan gaan
denken aan ‘terug naar normaal’. De
pandemie lijkt ondanks de opkomst
van de nieuwe Delta-variant toch
echt op de weg terug.

Welke effecten de nasleep van

de crisis heeft op de mondiale
effectenbeurzen en de stabiliteit op
de financiéle markten moet worden
afgewacht.

De bereikte beursrecords, dankzij
sectoren die profiteerden in het
afgelopen jaar, zeggen echter weinig
over de reéle stand van de economie
en hoe bedrijven er straks ook
zonder overheidssteun voorstaan.
Dat verklaart ook de licht stijgende
inflatie en rente.

Het staat bovendien vast dat

veel Nederlandse ondernemers

het afgelopen jaar allesbehalve
hebben stilgezeten. Velen toonden
juist een enorme veerkracht en
vindingrijkheid. Of het nu de
winkelier die aan de slag ging met
een webshop, topkoks die take-
aways opzetten of ondernemers die
hun toekomstplannen verder hebben
uitgewerkt. Die zijn klaar om de grote
sprong te maken.

Natuurlijk, het afgelopen anderhalf
jaar was voor veel ondernemers
bepaald niet fijn. De financiéle
ondersteuning door de overheid
heeft hen er doorheen geholpen.
Gelukkig is het einde van de tunnel
in zicht. Dat is meteen het begin van
een nieuwe fase.

Voor de NPEX-effectenbeurs is er
daarom werk aan de winkel. Want
veel kansrijke ondernemingen zijn
klaar voor groei en gaan op zoek naar
beleggers die geld in hun plannen
willen investeren. Het gevolg

hiervan is dat er nieuwe technologie
aankomt en uiteraard ook extra
werkgelegenheid.

Het is aan NPEX om zorgvuldig

deze ondernemers te begeleiden

en te adviseren alvorens zij de stap
zetten naar de beleggers met een
investeringspropositie. Die uitdaging
gaan we met ons team ten volle aan.

Alan van Griethuysen
CCO NPEX

Inschrijven op emissies Hoe open ik een rekening?
Op www.npex.nl staan de emissies Het openen van een rekening is eenvoudig.
waarop ingeschreven kan worden. U gaat allereerst naar www.npex.nl/

Bij ‘inschrijven’ kunt u het gewenste openen-rekening en u volgt dan de

aantal effecten aangeven. Er kan stappen uit het online

ingeschreven worden met o euro op de aanmeldformulier. NPEX

rekening. De inschrijving is definitief streeft ernaar uw rekening

als het volledige bedrag (plus kosten) is binnen twee werkdagen te

betaald. openen.

I Love Sushi stoomtdoor naar 100!

Met de financiéle impuls door horeca-familie uit Hilversum. Veel
de uitgifte van obligaties via franchisenemers van I Love Sushi
NPEX-effectenbeurs kan I behoren tot de 2e en 3e generatie
Love Sushi opstomen naar 100 van Chinese horeca-families, die
franchisevestigingen. Nu al is het bovendien praktijkervaring hebben
bedrijf één van de grote spelers in met de bereiding van sushi en andere
thuisbhezorging en take-away van Aziatische gerechten. ...Gordon Yuk Lung Yuen...
verse Japanse gerechten,

De populariteit van I Love Sushi met accenten in de Randstad.
De gerealiseerde opbrengst van de is volgens Yuen te danken aan de ,,De uitbreiding naar bijna 100
8%-obligatielening (€1.750.000) wordt  kwaliteit van de keuken, de versheid franchisenemers in de komende twee
aangewend voor deze expansie. van de gerechten en de gunstige jaar is realiseerbaar en het geeft ons de
Oprichter/directeur van I Love Sushi prijsstelling ten opzichte van de noodzakelijke schaalgrootte om ook
is Gordon Yuk Lung Yuen. Hij is concurrentie. De huidige 47 vestigingen = landelijke marketing te gaan doen”,
afkomstig van een bekende Chinese zijn verspreid over heel Nederland aldus Yuen.

Cycledatabrengt fietsverkeerin beeld

Beleggers bleken enthousiast over de werkelijke data van voertuigen die op
obligatielening van Cycledata, dat werd  fietspaden rijden. Dit gebeurt met een
opgericht door Mary Verspaghet. Haar nauwkeurigheid van meer dan 95%,
collega Cees van der Zijl is binnen de ook in de spitsuren en zonder enige
onderneming verantwoordelijk voor de toepassing van algoritmen. Er wordt
verkoop in binnen- en buitenland. gemeten hoeveel voertuigen in welke
...Mary Verspaghet... In steden, maar ook in landelijke richting, met welke snelheid en op welk
gebieden. neemt het fietsverkeer tijdstip op het fietspad passeren.
Het bedrijf Cycledata uit Zeewolde explosief toe en dat wordt voor diverse Die informatie is voor de overheid
met als activiteit het plaatsen, doeleinden gemeten. bruikbaar voor besluitvorming waar
installeren en verhuren van Bovendien komen er steeds meer typen fietspaden moeten worden verbreed.
bovengrondse meetsystemen voor elektrisch aangedreven fietsen, steps In december 2020 heeft het Rijk €165
fietsverkeer, had de primeur mee te en bakfietsen. Cycledata genereert met miljoen uitgetrokken om fietspaden,
doen aan NPEX Growth. het fiets-tel meetsysteem Signum de veiliger te maken.
Nieuwe Wagamama looptals een trein
,»Ons restaurant is superdruk the Netherlands in Leidsenhage. Alle
en we zijn erg blij met deze investeerders ontvingen een NPEX VIP-
nieuwe vestiging”, laat Arjen kaart en kunnen met 25% korting eten
Schrama van Kaizen BV weten. bij Wagamama.
Kaizen is de holding van Arjen Schrama beschouwde het openen
Noodlebar Benelux BV, een van een Wagamama op deze locatie
restaurantketen die in het bezit als een uitgelezen kans. Wagamama,
is van de licentierechten voor bij het grote publiek bekend van de Arjen Schrama
de Nederlandse en Belgische gezonde oosterse gerechten, is als
markt van de internationale franchiseformule 20 jaar geleden waar de keten momenteel 160
restaurantformule Wagamama. door Arjen Schrama naar Nederland vestigingen heeft. Met inmiddels
gehaald. 10 Wagamama’s in Nederland en in
Begin juni ging de nieuwste Belgié ligt de focus op A1-locaties
vestiging van Wagamama open in Het populaire ‘fast casual dining’- in grote steden bij stations- en
het spectaculaire Westfield Mall of concept komt uit Groot-Brittannié, uitgaansgebieden.

Carver heeft de wind flinkin de rug

De opbrengst van €1,5 miljoen wordt in de komende jaren verdwijnen uit
gebruikt voor versterking van het het straatbeeld. Hierdoor ontstaat
werkkapitaal om de stijgende vraag een grote vraag naar elektrische
naar Carvers te faciliteren. bezorgvoertuigen”, aldus Rosier.
Volgens CEO Anton Rosier heeft Carver = De Cargo Carver is uitermate geschikt
het tij flink mee, omdat de huidige voor thuisbezorging van onder meer
...Anton Rosier... modellen naadloos aansluiten op de medicijnen en maaltijden in stedelijke
vraag van forensen en dienstverleners gebieden. Het bedrijf gaat naar
Carver B.V., producent van e-mobility die op zoek zijn naar comfortabel en verwachting volop profiteren van deze
stadsvoertuigen uit Leeuwarden, gaf  duurzaam vervoer. structurele groeimarkt. Ook de Carver
via de NPEX-effectenbeurs succesvol ,,Steeds meer steden in Nederland en Cargo is slechts 98 centimeter breed,
converteerbare obligaties uit tegen in Europa willen toe naar emissieloos zodat een parkeerplek makkelijk te
een jaarlijkse rente van 7%. vervoer binnen de stadsgrenzen. Busjes vinden is en de bezorger nooit in de

met dieselmotoren moeten daarom weg staat.



Yoor beleggers:

® Aantrekkelijke rentes op obligaties.

® Verhandelbaar op de NPEX-effectenbeurs.

® Beleggen met particuliere, zakelijke en
institutionele beleggers.

® Onafhankelijke toetsing en deskundige
beoordeling van de ondernemingen.

® Uitgebreide informatievoorziening.

Yoor ondernemers:

® Geen onderpand of zekerheden nodig.

® Persoonlijke en deskundige begeleiding.

® Onafhankelijke niet bancaire instelling.

® Heldere tarieven gedurende de looptijd.

® Door versterking van het eigen vermogen
verbetert de balans.

® Aandacht van de media voor het bedrijf.
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High-tech bedrijt in opslag onderzoeksstoffen farma

Enthousiasme is groot
voor groeidiamant Specs

De Nederlandse high-tech
onderneming Specs, gevestigd
op het Dutch Innovation Park
in Zoetermeer, zag in recordtijd
NPEX-beleggers toestromen na
de aankondiging van de uitgifte
van certificaten van aandelen.
Specs bouwde de afgelopen
jaren aan een opslagcentrum
van onderzoeksstoffen voor
vrijwel alle grote farmabedrijven
actief in de wereldwijde
geneesmiddelenindustrie.

Beleggers uit het NPEX-netwerk hadden
de boodschap van deze groeidiamant goed
begrepen. Ze schreven massaal in op de
uitgifte van certificaten van aandelen. In
totaal ging het om een bedrag van ruim
€4,1 miljoen.

In de ruim dertig jaar dat Specs nu
bestaat is het Nederlandse bedrijf het
logistiek centrum van een mondiaal
netwerk van duizenden onderzoekscentra
voor geneesmiddelen. Dagelijks

worden die centra vanuit Zoetermeer

en het Amerikaanse Cumberland in

de staat Maryland voorzien van kleine
hoeveelheden onderzoeksstoffen die

ze gebruiken als startpunt voor de
ontwikkeling van nieuwe medicijnen.
Specs voert het logistiek management uit
van deze onderzoeksstoffen.

Zwaargewichten

In de buitenwereld is het nog volstrekt
onbekend dat zwaargewichten als Merck
& Co, AstraZeneca, Roche, Johnson &
Johnson en Eli Lilly hun onderzoeksstoffen
opslaan bij Specs. Ook zij maken

gebruik van de aanwezige uitzonderlijke
expertise in de complexe processen van
controle, opslag en logistiek. De grote
farmabedrijven hebben in Zoetermeer en

Ondernemers

specs

in Cumberland hun eigen opslagfaciliteit,
uiteraard gescheiden van die van hun
collega-farmaceuten.

Johan Tijhuis is CEO van Specs sinds
2005. De chemicus ging vlak na zijn
promotieonderzoek al in 1994 bij deze
onderneming aan de slag. Volgens hem
liggen er momenteel in totaal meer dan
10 miljoen stoffen opgeslagen.

Wat gaat Specs doen met de opbrengst
volgens Tijhuis? ,,Kleinere farmaceuten
en instellingen die zich melden voor de
opslag van stoffen vragen aan ons om

de faciliteit mee te financieren. Specs
wil verder het huidige online in- en
verkoopplatform verbeteren. Daarnaast
wil Specs voorraadbeheer van zogeheten
‘building blocks’ ontwikkelen; stoffen
worden ingekocht en Specs slaat deze

Bas Groeneweg, CEO PerfoTec
,»»-Het is moeilijk in woorden uit te drukken hoe tevreden ik ben en hoe soepel het hele proces met NPEX is

verlopen. Naar mijn mening is het voor veel MKB-bedrijven een ideale manier om door middel van financiering
via NPEX hun groeiplannen te realiseren.”

Martijn Hoogeveen CEO Icecat
,»We hebben het digitale platform van NPEX gekozen dat enerzijds laagdrempelig is en anderzijds de juiste
transparantie voor beleggers biedt. NPEX past ook qua uitstraling goed bij Icecat.”

Anton Rosier CEO carver
,,Door de gedegen aanpak van NPEX was de inschrijving binnen drie dagen vol. Het grote vertrouwen van de
beleggers gaf het hele team enorm veel energie.”

Mark de Graaf cEo Bob Autowas
,,De positieve spin-off voor mijn onderneming is van bijna even grote waarde. Zo heb ik aandacht gekregen

voor de duurzame wijze waarop ik onze wasstraten exploiteer en verschillende proposities ontvangen om onze
groeistrategie te realiseren.”

Johan Tijhuis

Arie Speksnijder

na grondige kwaliteitscontrole op om ze
vervolgens in delen weer uit te leveren aan
de onderzoekers van de opdrachtgevers.”

Aanvankelijk lag het verdienmodel van
Specs vooral in het inkopen, de handel en
de levering van stoffen voor onderzoek
naar nieuwe geneesmiddelen.

Volgens CFO Arie Speksnijder is Specs
niet uit op snelle groei. ,,Wij opereren in
een kleine wereld. Snelle groei brengt
ook risico’s met zich mee. We willen
geen fouten maken. In alles wat we doen
willen wij behoedzaam en zorgvuldig de
activiteiten ontwikkelen.”

Tot dusver opereerde Specs vooral in de
zelfgekozen schaduw. Met de notering op
de NPEX-effectenbeurs staat het bedrijf

in de spotlights. ,Daar lopen we niet

voor weg’, zegt Tijhuis. ,We zijn het niet
gewend, maar we zijn er ook wel aan toe!”

COLUMN
Mark van der Plas

Kraamkamer

Dagelijks steken wij als NPEX de
thermometer in de Nederlandse
economie door met talloze
ondernemers intensief het gesprek
aan te gaan. We spreken dan over
hun toekomstverwachtingen, de te
verwachten groei van hun bedrijf

en over de financiering hiervan. We
weten daardoor precies wat er onder
hen leeft en begrijpen als geen ander
de behoeften die er zijn op het gebied
van groeifinanciering.

Je proeft dan volop de passie om te
ondernemen. Succes is van meerdere
factoren athankelijk. Een van die
factoren is geld.

De NPEX-effectenbeurs en ons
uitgebreide beleggersnetwerk
hebben hun bestaansrecht de
afgelopen jaren volop bewezen.

U heeft dat goed kunnen volgen

in de media en via onze eigen
onlinekanalen. Uitgiftes van
obligaties en certificaten van
aandelen door tientallen

bedrijven kregen na een zorgvuldige
toelatingsprocedure een notering
op ons handelsplatform. Met de
opbrengsten van de emissies kunnen
de ondernemers hun plannen én
dromen realiseren.

Onze teams merkten dat er bij jonge
groeibedrijven al in een veel vroeger
stadium behoefte blijkt te bestaan
aan serieuze financiering. Dit is vaak
lastig via de banken te realiseren.
We hebben daarom besloten om
deze markt onder te brengen in

een nieuwe loot, NPEX Growth. Dit
nieuwe merk is speciaal bedoeld voor
ondernemingen met omzet uit een
bewezen product of dienst; dus geen
start-ups maar wél scale-ups.

Ik noem het de ‘kraamkamer’ van de
NPEX-effectenbeurs, maar met die
typering doe ik sommige bedrijven
echt te kort. We faciliteren met
NPEX Growth dat ondernemers
zeggenschap over hun onderneming
behouden zonder dat hun belang
verwatert. En het biedt ons de
mogelijkheid om eerder met de
eigenaren in contact te komen om
ook later verder te praten hoe de
groei kan worden gefaciliteerd.

We nodigen deze ondernemers

en hun adviseurs uit om met ons
hierover in gesprek te gaan.

Mark van der Plas
CEO NPEX



Oprichter Richard Meester in interview met Elsevier

Droomdeal Quest kwam

na financiering via NPE

Ondernemer Richard Meester
uit Middenmeer heeft met de
verkoop van zijn bedrijf Quest
misschien wel de deal van zijn
leven gesloten. Het Japanse
Olympus kocht de technologie-
onderneming, dat de
afgelopen jaren stap voor stap
nieuwe cameratechnologie
ontwikkelde voor
toepassingen in de
gezondheidszorg. Met de
Quest-technologie kunnen
chirurgen beter en efficiénter
operaties bij kankerpatiénten
uitvoeren.

,,Olympus was op zoek naar een product
dat wij bieden. De markt is klein en je
komt alle partijen tegen op beurzen en bij
ziekenhuizen. De eerste contacten gingen
over samenwerking. Maar toen kwam vorig
jaar de coronacrisis. Dan ga je nadenken.
Wil je een deel van je bedrijf verkopen,
of alles? Ik was er eigenlijk nog niet klaar
voor. Maar de wereld was veranderd, ik had
de verantwoordelijkheid voor personeel,
de zorg werd afgeschaald. Chirurgie stortte
in. Grote partijen hebben een breder
medisch aanbod, die hebben daar minder
last van. Toen dacht ik: genoeg is genoeg”,
aldus Richard Meester in een interview met
Elsevier.

De Quest-camera’s worden succesvol
ingezet bij operaties van patiénten met
borst- en leverkanker,
terwijl ook op andere
terreinen, zoals bij
ingrepen bij patiénten
met darm- en longkanker,
de techniek eveneens
succesvol wordt
toegepast.

Beleggersnetwerk

Quest heeft op verschillende

momenten een beroep gedaan op

het beleggersnetwerk van NPEX.
Obligatieleningen waren soms in recordtijd

Ondernemer Richard Meester in een recent
Elsevier-interview over de verkoop van Quest.

uitverkocht. En met succes. Quest gaf
obligaties en certificaten van aandelen

uit om de groei van het bedrijf mogelijk

te maken. Hard werken, technologie
ontwikkelen en groeifinanciering realiseren
waren het recept voor een succesvolle
onderneming.

Excelleren

,,Olympus kocht ons niet voor de omzet.
Die bedrijven redeneren als volgt: wat
hebben we niet, en wat kost het om het te
ontwikkelen? Wij hebben de patenten, zij
kunnen qua verkopen stappen zetten. Maar
we blijven hier, als zelfstandig onderdeel.”

,,We moeten opereren
binnen de grote lijnen,
maar ze hebben ons
overgenomen om wat
we hebben en kunnen,
en daar willen we ook in
excelleren. We hoeven niet meer een eigen
sales organisatie op te bouwen, dat scheelt
enorm. We zullen ons zelf intern moeten
verkopen en units produceren, om aan
budget te komen.”
Richard Meester over de financiering van
zijn bedrijf in de afgelopen jaren:

,,Financiering in Nederland is gewoon
lastig. Banken richten zich steeds minder
op innovatie. Alles is gericht op de
kasstroom. Maar die hadden we niet. Of
beter gezegd: die ging de verkeerde kant
op. We hebben uiteindelijk via NPEX in
totaal bijna €9 miljoen opgehaald, met
aandelen maar vooral met obligaties.”

Overname

Quest stond al snel in de belangstelling van
een aantal overnamegegadigden.

In Elsevier zegt Meester: ,,In het midden
van de jaren ‘10 hebben we nog gesprekken
gehad met concurrent Novadaq, en ook
wel met andere partijen. Maar we waren
nog wat klein, en besloten het eerst op
eigen houtje te doen. Als er iets was heb ik
vaak genoeg gedacht: ik verkoop de tent.
Maar na een paar nachtjes slapen ziet de
wereld er al weer anders uit. We hadden
wel zoiets: we moeten met een grote partij
samen. Hoe kunnen wij daar tegenop als
bedrijfje? In 2019 behaalden we €3 miljoen
euro omzet.”

Bij Richard Meester zit het ondernemen

in het bloed. Met zijn zoon investeert hij

na de verkoop van Quest in kansrijke
bedrijven.

AFM stemt i met raad van commissarissen NPEX

De Autoriteit Financiéle Markten (AFM) heeft recent ingestemd met de benoeming van drie nieuwe leden van de Raad van
Commissarissen (RvC) van de NPEX-Effectenbeurs.

Jos Berkemeijer

beschikt over

zeer ruime

ervaring in de

financiéle sector,

de ontwikkeling

en lancering van

beleggings-
producten, in de aansturing van
vermogensbeheerders, outsourcing van
vermogensbeheer en het aansturen van
directies.
Berkemeijer gaf ruim 16 jaar leiding aan
business units van onder meer Achmea
Pensioenen, Sociale Zekerheid en
Mercer Nederland. Daarnaast beschikt
hij over ervaring in toezichthoudende
rollen, onder meer bij ENO, Achmea en
Mercer.

Esther
Lindenbergh heeft
als directeur van
Blikkenburg B.V.
kennis en ervaring
op het gebied
van wereldwijde
beurshandel.
Blikkenburg B.V. heeft diverse
deelnemingen en stelt zich op als
actieve en betrokken aandeelhouder.
Vanuit het 100%-belang van
Blikkenburg B.V. in Hill Capital B.V.
heeft Esther Lindenbergh-van Vooren
grote betrokkenheid bij de activiteiten
die vereist zijn om een integere en
beheerste bedrijfsvoering in een
MiFID II gereguleerde omgeving te
kunnen borgen.

Jelle Pol heeft
expertise als
directeur en
aandeelhouder
van Dusk Network
B.V. van state of
the art technologie
voor de markt
waarin NPEX actief is. Dat is waardevol
voor de fase waarin NPEX zich op dit
moment bevindt en de ontwikkeling
van de beheersing van de IT-
gerelateerde risico’s die NPEX loopt.
Deze technologie zal de komende jaren
een flinke ontwikkeling doormaken
om te kunnen blijven voldoen aan de
bewegingen en verwachtingen in de
markt, plus de eisen uit wet- en
regelgeving en van de externe toezicht-
houders.

Koersenoverzicht

NPEX-beurs

Slotkoersen september 2021

Aandelen

TABS Holland N.V. 98,85
Obligaties

Axxicon 7,5%  2024/11 800
Axxicon 8% 2025/12 933
BOB Autowas 8.5% 2023/06 1,025.00
Bouman Industries 7%  2022/08 | 1,000.00
Bouman Industries 7%  2024/04 1,030.00
Conversation24 8.5% 2025/09 1,045.00
Carver 7%  2026/03 925
Cycledata 8%  2026/07 539
DBS2 Factoring 5.8% 2024/11 1,012.00
DG Press Holding 7.75% 2025/03 | 1,016.00
DirAct IT 8% 2022/10 1,025.00
Felloo 7.75% 2024/05 | 1,005.00
FreshBed 8.25% 2022/09 1,009.00
HyGear 7%  2023/02 1,030.00
HyGear 7.5% 2024/06 1,030.00
HyGear 8%  2025/07 1,050.00
I Love Sushi 8%  2026/02 1,060.00
Image Building 7% 2022/12 1,010.00
Image Building 8%  2026/02 1,016.00
Image Building 8%  2026/04 1,010.00
Informed Group 8%  2023/08 1,020.00
Innr Lighting 8.25% 2023/11 1,006.00
Innr Lighting 8.25% 2025/12 1,030.00
LCS Piping 8% 2027/01 950
MTD 9%  2025/04 | 1,040.00
Meerdervoort Amaliawolde | 7%  2024/12 1,025.00
Payper 7.5% 2022/11 | 1,000.00
PerfoTec 8%  2025/06 1,040.00
RR Mechatronics 8% 2023/12 1,030.00
RR Mechatronics 8%  2024/07 1,050.00
RR Mechatronics 8%  2025/04 1,065.00
Slim Opgewekt 7.5%  2023/12 200
Speedbooks 8.5% 2025/11 1,070.00
TUBES 9%  2025/07 | 1,060.00
THE SOCIETY SHOP 7% 2022/03 1,000.00
Van Aalst Group 7.5% 2024/12 1,016.00
WAAR 8.5% 2027/08 1,035.00
Wagamama 9.25% 2025/11 1,025.00
Xillio 8%  2022/04 1,026.00
Xillio 8% 2022/12 1,026.00
Open-end

DD Alternative Fund 33,67
DD Equity Fund 276,91
DD Income Fund 28,69
Certificaten

Ecovat 2,10
Icecat 9,05
Specs 10,50
Beleggingsfonds

Super Winkel Fonds N.V. 39.25
SynVest RealEstate Fund 800
Vastgoed Fundament Fonds 0.47
VBI Winkelfonds (Deel C) 2,519.00
Vastgoed

Zorgveste Deventer 122,580.00
Zorgveste Slingerbosch 92,500.00
Benchmark-rente: 7,845%
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